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URS GRIBI :
«Die Mieterverban- :
de wollen den :
Schwung ausnut-
zen.y

e Im November letzten Jahres stimmte eine
knappe Mehrheit im Kanton Ziirich der Wieder-
einfithrung der Formularpflicht zu. Das Luzerner
Kantonsparlament verlangte im Juni 2013 per
Standesinitiative, dass der Immobilienhandel
dem Geldwischereigesetz unterstellt wird — ob-
wohl der Bundesrat dies eben erst abgelehnt hat.
Es gibt weitere Beispiele, die belegen, dass auf
kantonaler Ebene der politische Druck auf die
Immobilienwirtschaft seit langerer Zeit kontinu-
ierlich wichst.

Die Mieterverbdnde werten die in den Kantonen
gewonnenen Abstimmungen als positive Signale,
um nun gesamtschweizerisch ihren hinldnglich
bekannten Forderungen neues Gewicht zu ver-
schaffen. Derzeit werden die Weichen gestellt,
um im Herbst ein bis zwei neue Volksinitiativen
zu lancieren. Erwartet wird, dass sich diese ge-
gen die Erh6hung der Anfangsmietzinse richten
sowie einen besseren Kiindigungsschutz verlan-
gen. Die Mieterverbande wollen den Schwung
ausniitzen und mit mieterfreundlichen Parolen
punkten, bevor die Eigentumsquote weiter
wichst und sich die einstige prozentuale Uberle-
genheit der Mieterschaft auf eine Patt-Situation
reduziert.

Immobilienbranche und Politik miissen sich der-
weil auf neue politische Auseinandersetzungen
einstellen und diirfen sich nicht auf dem falschen
Fuss erwischen lassen. Auch der SVIT muss sich
wappnen und bereit sein, gegen neue Regulie-
rungen im Mieterbereich anzutreten.

Ihr Urs Gribi e

2 | immobilia Juli 2013

Modulierender Premix-Olbrenner

Weishaupt beherrscht die Kunst des sparsamen Verbrauchs bis ins
kleinste Detail. Etwa durch das neuartige Prinzip der Rotationszer-
staubung, das ein stufenloses Verbrennen des Heizols erlaubt.
Die Leistung des Ol-Brennwertsystems kann dadurch perfekt an
den tatsachlichen Bedarf angepasst werden. Damit sind hochste
Energieeffizienz und ein besonders leiser Betrieb sichergestellt.
Weishaupt AG, Chrummacherstrasse 8, 8954 Geroldswil ZH

Tel.: 044 749 29 29, Fax: 044 749 29 30, 24-h-Service: 0848 830 870

www.weishaupt-ag.ch, www.meteocentrale.ch
-weishaupt-

Brenner Brennwerttechnik  Solarsysteme Warmepumpen



i Der neue Standard

i Nachhaltiges Bauen

¢ Schweiz umfasst die

¢ wichtigsten baurele-

: vanten Kriterien in

i den Themenbereichen
: Gesellschaft, Wirt-

© schaft und Umwelt.»

. |SEVERINLENEL

¢ | Geschaftsfuhrender
Gesellschafter bei Intep,

i | gegrundeten Netzwerks
: Nachhaltiges Bauen
: : Schweiz NNBS.

immobilia

_ 8 Titelbild:
ION Orchard Shopping Mall, Singapur
(Foto: istockphoto.com)

04 DAS SHOPPING CENTER WIRD ZUM «THIRD PLACE»

Konsumenten gehen nicht mehr nur zum Einkau-
fen ins Center, sie fordern auch ein adaquates
Gastro- und Freizeitangebot.

: 08 ENERGIEGESETZ WIRD «GRUNER»

Mit einer Anderung des Energiegesetzes soll
Okostrom gefordert. Gleichzeitig werden
energieintensive Betriebe finanziell entlastet.

09 KURZMELDUNGEN AUS DER IMMOBILIENPOLITIK

Die SNB warnt vor den zunehmenden Ungleich-

gewichten am Schweizer Hypothekar- und
Immobilienmarkt.

10 REGIONALE VERSCHIEBUNG

11

. 18

: 20

)

: ¢ Vorstandsmitglied des neu

Der Nachfragefokus am Wohnimmobilien-
markt verschiebt sich sowohl beziiglich Preise
als auch Lage.

DER MONAT IN DER IMMOBILIENWIRTSCHAFT

SPS iibernimmt die Tertianum Gruppe.
KOLUMNE: LARS GROSENICK ZUR AKQUISITION

In seiner Kolumne gibt Lars Grosenick Tipps
zu Erfolg in Akquisition und im Liegenschaften-
verkauf.

DEM UMSATZRUCKGANG TROTZEN

Das Schweizer Shopping Center Forum zeigt,
wohin die Reise der Center geht.

ANLAGEN IM GROSSEN STIL

Grossiiberbauungen in der Schweiz erleben
ein Revival und bilden reizvolle Anlage-
maoglichkeiten.

: 24 VERMIETUNG VON FERIENWOHNUNGEN

Grundsatzlich ist die Vermietung von
Raumen zur Beherbergung von Gasten
steuerbar. Es bestehen allerdings zahlreiche
Abgrenzungskriterien.

26 TUCKEN BEI DER AUSWEISUNG

Bei einer Mieterausweisung ist vorab immer
zu prifen, ob es sich um einen sog. klaren Fall
handelt.

: 28 INTERFAMILIARE NACHFOLGEREGELUNG

Eine Fuhrungsiibergabe ist nicht einfach
— geschieht sie familienintern, kommen haufig
Emotionen ins Spiel.

34

: 37

L 40

L 43

L 45
46

: 55

| 56

: 48
. 58
i 66
: 69
: 70
£ 70

: 30 SONNENWARME TANKEN

Ein Masternplan soll der Nutzung von
Solarwarme auf den Sprung helfen.

32 VORAUSSCHAUENDE HEIZUNGSSANIERUNG

Der rechtzeitige Ausstausch einer alten
Heizung lohnt sich.

KUHLE KOPFE LEISTEN MEHR

Fiir kithlere Biiroraume braucht es nicht
immer eine energieintensive Klimatisierung.

GUTE LUFT FUR MEHR WOHLBEFINDEN
Raumlufttechnische Anlagen spielen eine
grosse Rolle, wenn es um Behaglichkeit sowie
Gesundheit und Leistungsfahigkeit geht.

| 38 DAS WAR TOP!

Der 3. SVIT Summer Campus bot den
Teilnehmenden viel Fachwissen und die
phantastische Bergkulisse des Oberengadins.
PRUFUNGSFEIER DER IMMOBILIEN-BEWIRTSCHAFTER
Uber 200 erfolgreiche Absolventen der
Berufspriifung durften auf dem Zugersee

ihr Diplom entgegennehmen.
SCHWERPUNKTTHEMA PROJEKTBEWERTUNG

Am 19. September findet in Thun der
Valuation Kongress der SEK statt.

SEMINARE UND TAGUNGEN

KURSE DER SVIT-MITGLIEDERORGANISATIONEN

. 54 UNTER STROM

Der alljahrliche Mitgliederanlass der SMK
fuhrte zum Kernkraftwerk Beznau mit
gemiitlichem Ausklang im Schloss Bottstein.
TRAKTANDEN UND KUNSTFLUGE

Highlight der GV der KUB war das Referat
von Marc Zimmerli, ehemaliger Leader der
Patrouille Suisse.

GENERALVERSAMMLUNG DES SVIT ZENTRALSCHWEIZ
Christian Marbet begriisste an seiner ersten
GV als Prasident in Stans zahlreiche Gaste
und Verbandsmitglieder.

STELLENINSERATE

PUBLIREPORTAGEN & PRODUKTE-NEWS
BEZUGSQUELLEN REGISTER

ADRESSEN & TERMINE

ZUGUTERLETZT

IMPRESSUM

immobilia Juli 2013 | 3



Das Shopping Center hat das Potenzi 1) oy
neben Heim und Arbeitsplatz th)m Ort\\gt. &/ ™
fur Interaktion mit Freunden, zum i
«Third Place», zu werden. Doch #
miissen sich die meisten Center : \
der Schweiz neu positionieren. A\

Foto: istockphoto.com
.ﬂi

'_\




TVO CATHOMEN?Y @-+-+vvvnrererenrnsueunmnsuaunmnsnnnnenenasnn

AUSRICHTUNG AUF DIE ZUKUNFT. Der Schwei-
zer Detailhandel tritt an Ort. Seit 2008
sind die Umséatze gemiss dem Marktfor-
schungsunternehmen GfK gerade ein-
mal um 1,3% gestiegen — trotz Bevol-
kerungszuwachs und Flachenwachstum
des Detailhandels. Immerhin erholte sich
der Handel 2012 nach dem Einbruch des
Vorjahres nominal um 0,5%. Nicht so
aber die Shopping Center. Die meisten
von iiber 174 Zentren in der Schweiz lie-
gen im Jahresvergleich im Minus. «Ver-
antwortlich fiir diese Krise waren und sind
hauptsachlich die schwachelnden Non-
Food-Umsatze, insbesondere jene des
iibersattigten Modemarktes», sagt GfK-
Marktforscher Thomas Hochreutener.
Doch die Schuld allein der Konjunktur zu-
zuschieben, ware kurzsichtig. «Wie kon-
nen sich die Center fiir die Zukunft und
fur die Anspriiche der Kunden riisten?»,
lautete darum die zentrale Frage, die sich
die Branche an ihrem jahrlich stattfinden-
den Shopping Center Forum vom vergan-
genen Mai selbst stellte.

Neue Ideen sind gefragt, denn das
Flachenwachstum wird in naher Zukunft
nach einer Konsolidierungsphase wieder
deutlich anziehen. Dafiir verantwortlich
sind — dem grossflachen Format entspre-
chend - jeweils einige wenige Projekte.
«Die Einkaufszentrenflichen, die im lau-
fenden sowie im nichsten Jahr auf den
Markt gelangen werden, konzentrie-
ren sich hauptsachlich auf das Rhone-
tal», schreibt Credit Suisse in ihrer Stu-
die «Schweizer Immobilienmarkt 2013».
Dort sind in Monthey, Martigny, Conthey,
Sierre und Brig Projekte in der Pipeline
oder stehen vor der Vollendung. Dazu
kommen schweizweit einzelne Neubau-
projekte sowie zusatzliche Flachen in den
bestehenden Einkaufszentren, die mit-
tels Modernisierung und Erweiterung ih-
re Verkaufsflichen ebenfalls erweitern,
schreibt Credit Suisse. 2013 ist in der
Shopping-Center-Landschaft mit einer
Ausweitung um rund 65 000 Quadratme-
ter zu rechnen, was rund 3% der landes-
weiten Verkaufsflichen in Einkaufszen-
tren entspricht. Kommt dazu, dass der
Online-Handel seinen Anteil am Detail-
handelsumsatz kontinuierlich ausbaut
und damit auch die Shopping Center un-
ter Druck setzt. Gerade der Modesektor
mit teilweise deutlichen Preisunterschie-

den zum Ausland spiirt den Online-Han-
del wie auch den Einkaufstourismus.

Marcel Stoffel, Geschaftsfithrer des In-
teresseverbandes Swiss Council of Shop-
ping Centers SCSC, ortet die Ursache an-
lasslich des Shopping Center Forums in
der fehlenden Positionierung: «Die Shop-
ping-Center-Landschaft in der Schweiz ist
ein grosser Einheitsbrei. Die Zentren un-
terscheiden sich punkto Mietermix oder
Ambiance kaum voneinander. Ein Shop-
ping Center soll nicht nur verkaufen, son-
dern auch Erlebnisse bieten, sich zum
Treffpunkt entwickeln.»

SOZIALE INTERAKTION. Stoffel spricht auf
den internationalen Modebegriff «Third
Place» an. Der «dritte Platz» ist neben dem
Heim und dem Arbeitsplatz ein Ort fiir so-
ziale Interaktion. In seinem wegweisen-
den Buch «The Great Good Place» ortet
Ray Oldenburg bereits 1989 im «Third
Place» einen wichtigen Ort fiir die Zivil-
gesellschaft, der charakterisiert ist durch
seine Zuganglichkeit, hohe Erreichbar-
keit, Kostenlosigkeit, seinen einladenden
Charakter, kombiniert mit einem allfalli-
gen Verpflegungsangebot, und vor allem
der Moglichkeit, Freunde zu treffen und
neue Bekanntschaften zu schliessen. Das
Phanomen ist alles andere als neu, aber
Shopping Center erfiillen diese Bedingun-
gen in unserer Gesellschaft heute in ho-
hem Mass.

1985 ging die Sozialforscherin Ka-
thryn H. Anthony in einer Studie iiber die
Puente Hills Mall in Los Angeles dem Pha-
nomen nach, wonach in den USA beson-
ders viele Teenager ihre Freizeit in Shop-
ping Malls verbringen. Ein Bild, das heute
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auch in der Schweiz allgegenwartig ist.
Interviews ergaben, dass die Teenager
im Durchschnitt eine bis finf Stunden im
Center verbrachten und dass sie selten al-
leine hin gingen. Vor allem ging es ihnen
in der verbrachten Freizeit aber nicht um
Konsum, sondern um den sozialen Kon-
takt mit Gleichaltrigen. Tatsachlich waren
die Ausgaben minimal, was sich mit Be-
zug auf erwachsene Konsumenten nicht
mit der gdngigen Theorie deckt, wonach
die Dauer des Aufenthaltes mit der Hohe
der Ausgaben korreliert.

ce fir die Center. Die Betreiber seien
gefordert, die Bereiche Freizeit und Gas-
tronomie im Angebotsmix zu verstarken.
Besucher erwarteten vor allem ein gutes
Gastronomieangebot, sagt Tanner.

Fir altere Center steigt damit der
Druck zur Erneuerung und Revitalisie-
rung. Mit einer Pinselsanierung ist das
nicht zu machen. Um den Angebotsmix
in Richtung Gastronomie und — wo dies
iilberhaupt denkbar ist — Freizeit zu ver-
andern, braucht es mehr Flache, wenn die
Vielfalt der Detailhandler erhalten bleiben

99 Multichanneling, Erlebnis-Shopping und
Flachenwachstum sind die drei wichtigsten
Trends in der Shopping-Center-Landschaft.»

JAN TANNER, PRASIDENT SCSC

Das Bediirfnis nach einem «Third
Place» hat nach den Teenagern auch ein
zahlungskraftigeres Zielpublikum erfasst.
Die Griinde dafiir sind vielféltig: Die zu-
nehmend urbane Bevolkerung lebt iiber-
durchschnittlich haufig in Einzelhaus-
halten, Wohnraum ist teuer und darum
haufig knapp und der Arbeitstag regel-
massig lang. Die beschrankte Freizeit mit
Kochen, Haushalt und Fernseher im Ein-
personenhaushalt zu verbringen, steht
nicht auf der Wunschliste. Und: Konsu-
mentenin den Dreissigern und Vierzigern
kennen das Shopping Center bereits aus
ihrem Teenageralter als «Meeting Place».

NACHHOLBEDARF. Langst nicht alle Center
in der Schweiz haben diesem Bediirfnis
ein addquates Angebot entgegenzuset-
zen. Tatsachlich diirften es nur die neu-
esten und erneuerten derrund 170 Center
sein. In den anderen entspricht das Ange-
bot mit einer wenig einladenden Kaffee-
ecke und den auf Effizienz ausgelegten,
knapp bemessenen Verkehrsflachen nicht
dem Wunsch nach Interaktion.

Jan Tanner, Prasident des SCSC und
als Center-Manager des grenznahen Bas-
ler Stiicki von der Umsatzerosion und dem
Einkaufstourismus besonders betroffen,
sieht im Wunsch der Besucher nach ei-
nem «Third Place» eine bedeutende Chan-
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soll. Tanner sieht vor allem die Shopping
Center zwischen 10000 und 20 000 Quad-
ratmetern in der Klemme. Kleinere hatten
die Option, sich zu spezialisieren, grosse-
re seien gross genug, um sich klar zu po-
sitionieren.

Doch so einfach diirfte es nicht sein,
den Mix anzupassen und das gewiinschte
Gastro- und Freizeitangebot auf die Bei-
ne zu stellen. Der Gastrobereich ist all-
gemein tibersattigt und Freizeitangebote
sind auch keine Goldgrube. In den meis-
ten Einzugsgebieten ist das betreffende
Angebot bereits fein austariert und kann
einen grosseren Ausbau nur im harten
Verdrangungswettbewerb verdauen. Zu-
dem hat sich der Mix in den vergangenen
Jahren in vielen Centern einseitig in Rich-
tung Mode verschoben. Dies raumt auch
Tanner auch mit Bezug auf das Stiicki ein.
Hier ist Gegensteuer angesagt, zumal die
Umsatze stagnieren oder riicklaufig sind.

EVENTS ALS PUBLIKUMSMAGNET? Keinen
gangbaren Weg sieht Tanner in beliebi-
gen Events im Center. Diese seien nur
nachhaltig, wenn sie in einem direkten
Zusammenhang zum Angebot stiinden,
beispielsweise Shows von ansassigen
Modehausern. Eine Autogrammstunde
mit einem austauschbaren «Star» sei da-
gegen eine Eintagsfliege.

Punkto Unterscheidbarkeit und Po-
sitionierung kommt auch die Frage des
Ankermieters aufs Tapet. Hierzulande ist
dies in der Regel einer der beiden gros-
sen Detaillisten Migros und Coop oder
das Warenhaus Manor. Diese bescheren
den Shopping Centern hohe Quadratme-
terumsatze, um die sie die auslandischen
Center beneiden, wie Tanner sagt. Auch
erweist sich der Food-Bereich als iiber-
aus krisenbestindig. Zudem sind einige
der grossten Center im Besitz der Detail-
listen. Es sei aber durchaus denkbar, im
Sinne der Differenzierung eine Ankermie-
te ausserhalb dieses Kreises zu suchen,
sagt Tanner weiter. Das Potenzial dazu
haben Anbieter aus dem Non-Food-Be-
reich durchaus, wenn man an die grosse
Anziehungskraft von Handlern beispiels-
weise aus dem Bereich Unterhaltungs-
elektronik denkt.

Neue Wege halt Tanner auch im Be-
reich der Mietzinsberechnung fiir mog-
lich. Weil immer mehr Konsumenten «hy-
brid» einkaufen, sich nicht selten «offline»
beraten lassen und online kaufen, ist es
aus seiner Sicht denkbar, von der umsatz-
abhangigen Miete abzurtcken. Im inter-
nationalen Kontext sind der «Footfall»,
also die Anzahl der Besucher, oder der
«Path Index», der Anzahl und Aufenthalts-
dauer kombiniert, in Diskussion. Selbst
die klassische Fixmiete komme wieder
vermehrt ins Gesprach, wie Tanner sagt.
Innerstadtische Lagen im Fokus.

Was die Standorte betrifft, so riicken
vermehrt stadtische Lagen ins Zentrum.
«Out» sind gemass Tanner Center-Projek-
te auf der grinen Wiese. Diese fanden
aufgrund der Diskussion tiber Individu-
alverkehr und Zersiedelung keine Akzep-
tanz mehr. Bezeichnenderweise gehoren
die zentralsten aller Center, die RailCities
der SBB, auch zu den Umsatzriesen. Das
ShopVille in Ziirich ist nach Umsatz das
viergrosste Center der Schweiz. Und trotz
begrenztem Raum ziehen auch diese Cen-
ter nicht nur Reisende auf der Suche nach
einer schnellen Einkaufsmoglichkeit an.
Events machen die RailCities zur Desti-
nation. °

*IVO CATHOMEN
Dr. oec. HSG, ist leitender Redaktor
der Zeitschrift Immobilia.
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DOPPELTER IMPACT AUF
DEN FLACHENMARKT

© Um am Konsumgii-
termarkt bestehen zu
konnen, sind Marken-
hersteller zur Internati-
onalisierung verdammt.
Das hat Auswirkun-

gen auf die Verkaufsfla-
chen ihrer Zielmarkte.
Mark Barrett, Spezialist
fiir Cross Border Retail,
sprach dazu an einer
Veranstaltung von SPG
Intercity in Ziirich.

Die Internationalisierung

von Markenartikeln ist au-

genfallig. In jeder Gross-
stadt findet man heu-
te die gleichen Produkte
in den mehr oder we-
niger gleichen Marken-
shops. In Europa erweist

sich haufig Grossbritanni-

ANZEIGE
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Die perfekte
Kombination.

en als Briickenkopf fiir die
Erschliessung des alten
Kontinents, wie Mark Bar-
rett, Associate der Cross
Boarder Agency bei Cush-
man & Wakefield erklart.
Und in den letzten Jahren
kamen besonders viele
Retailer tiber den Atlantik
nach Europa und von der
Insel aufs Festland.

Am SPG Intercity Talk von
Ende Juni spricht Mark
Barrett die Auswirkungen
fur die lokalen Verkaufs-
flachenmérkte an. So vor-
teilhaft das Interesse von
internationalen Marken-
herstellern fiir die bevor-
zugten Lagen in den be-
vorzugten Stadtenist, so
nachteilig erweist sich die
Konzentration auf die um-

satzstarksten und attrak-
tivsten Lagen fur kleinere
Stadte und weniger zent-
rale Standorte.

«Die Auswirkungen sind
zweierlei: Beim Eintritt

in neue Markte fokussie-
ren sich international auf-
gestellte Marken auf die
umsatzstarksten und
rentabelsten Standorte.
Gleichzeitig werden die ei-
genen Standortnetze am
Heimmarkt ausgediinnt.»
Das betrifft namentlich
solche Unternehmen,

die an ihrem Heimmarkt
ein ausgedehntes Filial-
netz aufbauten und den
Markt abschépften, bevor
sie den Schritt ins Aus-
land unternahmen. Vie-

le der kleineren Standorte

,»-'./ 7
o

t

werden aus Kostengriin-
den geschlossen. Insge-
samt werden die Filial-
netze der internationalen
Brands diinner, aber weit-
flachiger. Barrett erwartet
fur die zweiten und drit-
ten Lageklassen eine zu-
nehmende Verschiebung
des Angebotes hin zuin-
landischen oder gar lo-
kalen Anbieter einerseits
und zu Discount Retailers
anderseits. Beide diirften
nach seiner Ansicht von
Leerstanden und tiefen
Mieten an diesen Stand-
orten profitieren. Inter-
nationale Anbieter lassen
sich nach Ansicht Bar-
retts nicht von «second
best» iberzeugen. Lieber
wiirden sie zuwarten, bis

Mark Barrett, Cushman & Wakefield

sich eine Méglichkeit an
einer erstklassigen Lage
ergibt. Gleichzeitig zeigen
Beispiele wie die Send-
lingerstrasse in Miin-
chen zeigen aber auch,
dass zweiklassige La-
gen durchaus das Poten-

zial haben, in die hochste
Klasse aufzusteigen. Dort
hat die Risikobereitschaft
eines internationalen
Markenanbieters die Pas-
santenfrequenz markant
erhoht und weitere Retai-
ler angezogen. ®
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Mit einer Anderung des Energiegesetzes soll Okostrom gefordert und

gleichzeitig energieintensive Betriebe finanziell entlastet werden.

Das neue Energiegesetz wird der Produktion von Solarstrom starken Auftrieb verleihen (Foto: istockphoto.com).

REVISION DES ENERGIEGESETZES. Die Kom-
mission fur Umwelt, Raumplanung und
Energie des Nationalrates (UREK-N) hat
im August 2012 einen Vorentwurf zur
Revision des Energiegesetzes (EnG) ver-
abschiedet. Der Vorentwurf, der nun En-
de Juni 2013 in die Vernehmlassung ge-
schickt wurde, sieht vor, die Forderung
der Okostromproduktion voranzutrei-
ben und gleichzeitig die energieintensi-
ven Betriebe zu entlasten.

Im August 2012 bestand eine Pro-
jekt-Warteliste fir die kostendeckende
Einspeisevergiitung (KEV) von mehr als
21 000 Anlagen mit einer projektierten
Jahresproduktion von etwa 5300 GWh.
Um diese Warteliste abzubauen und die
Realisierung einer grosseren Zahl von
Projekten zu ermoglichen, beantragt die
Kommission, den Zuschlag auf die Uber-
tragungskosten der Hochspannungsnet-
ze, der hauptsachlich der Finanzierung
der KEV dient, auf 1,5 Rappen/kWh zu
erhohen. Damit gleichzeitig die Unter-

nehmen, deren Elektrizitatskosten min-
destens 5% der Bruttowertschopfung
betragen, nicht zusatzlich belastet wer-
den, konnen sich diese die Zuschlags-
betrdage ganz oder teilweise zuriicker-
statten lassen, wenn sie sich zu einer
Verbesserung ihrer Energieeffizienz ver-
pflichten.

EIGENVERBRAUCHSREGELUNG. Die Kommis-
sion empfiehlt des Weiteren, im Gesetz
klarzustellen, dass es den Produzenten
von Okostrom iiberlassen werden muss,
ob sie die gesamte produzierte Ener-
gie oder die nach Abzug des Eigenver-
brauchs tiberschiissige Energie ins Netz
einspeisen (Eigenverbrauchsregelung).
Eine Minderheit der Kommission lehnt
die Erhohung des Zuschlags ab. Da es
in den Augen der Kommission dringend
notwendig ist, die im internationalen
Wettbewerb stehenden energieintensi-
ven Unternehmen zu stiutzen und den
Ausbau der Okostromproduktion voran-
zubringen, mochte sie die weiteren Ent-
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scheidungsschritte so terminieren, dass
die neuen Bestimmungen bereits am 1.
Januar 2014 in Kraft treten. Die vorge-
schlagene Revision fligt sich in die Ener-
giestrategie 2050 des Bundesrates ein.

RUCKZUG DER CLEANTECH-INITIATIVE? Die
Kommission ist zudem der Ansicht, dass
die vorgeschlagene Gesetzesanderung
im Hinblick auf deren Inkraftsetzung erst
im Bundesblatt publiziert werden soll-
te, wenn die Volksinitiative «Neue Ar-
beitsplatze dank erneuerbaren Energien
(Cleantech-Initiative)» zuriuckgezogen
oder in der Volksabstimmung abgelehnt
worden ist. Solange der Entwurf nicht
im Bundesblatt veroffentlicht ist, beginnt
die Referendumsfrist nicht zu laufen und
kann somit die Revision nicht in Kraft tre-
ten. Die UREK-N ist der Auffassung, dass
diese Vorlage das Anliegen der Volks-
initiative, den Anteil der erneuerbaren
Energien am Gesamtenergiekonsum
rasch auszubauen, insofern erfiillt, als
sie mit der Erhohung des Zuschlags zur
Finanzierung der KEV und mit den neuen
Férdermassnahmen einen klaren Beitrag
zur Forderung der erneuerbaren Ener-
gien leistet. Sie erwartet, dass die positi-
ven Wirkungen der Revision erkannt wer-
den und zum Riickzug der Volksinitiative
fuhren, sodass die neuen Bestimmungen
rasch in Kraft gesetzt werden konnen. e



® KURZMELDUNGEN

NATIONALBANK
MAHNT BANKEN

Die SNB warnt vor den Risi-
ken, die von den zunehmen-
den Ungleichgewichten am
Schweizer Hypothekar- und
Immobilienmarkt ausgehen.
Sie fordert Banken, die sich
primér auf das Hypothekar-
geschaft konzentrieren, auf,
ihre Eigenmittel zu verstar-
ken. Trotz der bereits getrof-
fenen Massnahmen hatten
die Ungleichgewichte 2012
aber weiter zugenommen.
Sollten sich die Risiken im
Schweizer Hypothekar- und
Immobilienmarkt weiter auf-
bauen, konne es aus Sicht
der Finanzstabilitdt notwen-
dig werden, weitere regula-
torische Massnahmen zu er-
greifen, warnte die SNB. Die
Nationalbank priift regel-
massig, ob eine Anpassung
des antizyklischen Kapital-
puffers erforderlich sei.

GELDWASCHEREI-
GESETZ AUCH FUR
IMMOBILIENHANDEL
Das Luzerner Kantonspar-
lament hat eine Standesini-
tiative beschlossen mit der
Forderung, den Immobilien-
handel dem Geldwéscherei-
gesetz zu unterstellen. Der
Luzerner Kantonsrat iiber-
wies seine an den Natio-
nal- und Standerat gerich-
tete Forderung mit 57 zu 46
Stimmen. Es bestitigte da-
mit seinen Entscheid von
2011, als es eine Motion von
David Roth, SP, zur Ausar-
beitung einer Standesinitia-
tive gutgeheissen hatte. Roth
sagte, Immobilien kdnnten
praktisch unkontrolliert ge-
handelt werden. Der Liegen-
schaftshandel werde deshalb
fiir die Geldwéascherei miss-

braucht. Es sei an der Zeit,
dass die Kantone den Druck
auf den Bund erhohten, die
Gesetzesliicke zu schliessen.

WEKO BUSST
STRASSENBAUER

Im Kanton Ziirich haben
Strassenbauer zwischen
2006 und 2009 bei rund 30
Ausschreibungen vorgangig
die Preise abgesprochen und
bestimmt, wer den Zuschlag
erhalten soll. Die Wettbe-
werbskommission hat ge-
gen die Firmen Bussen von
insgesamt annahernd einer
halben Million Franken aus-
gesprochen. Einem Bauun-
ternehmen hat die Weko in
ihrem Entscheid vom 22. Ap-
ril 2013 die Busse aufgrund
dessen Selbstanzeige voll-
standig erlassen.

GEGENVORSCHLAG
ZUR WOHNRAUM-
INITIATIVE VERLANGT
Zur SP-Volksinitiative «Fir
mehr bezahlbaren Wohn-
raum» wird ein Gegenvor-
schlag ausgearbeitet. Der
Ziircher Kantonsrat hat die
Initiative an die zustandi-

ge Kommission zuriickge-
wiesen. Diese soll die Vorla-
ge detaillierter ausarbeiten.
Die Wohnrauminitiative will
den Ziircher Gemeinden das
Recht geben, fiir eine be-
stimmte Anzahl von Woh-
nungen die Kostenmiete vor-
zuschreiben. Das bedeutet,
dass die Rendite aus die-
sen Objekten ein gewisses
Mass nicht iiberschreiten
darf. Gebaut wiirden diese
Wohnungen wahrscheinlich
hauptsachlich von Genos-
senschaften.

TK 3000 AG
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Der Nachfragefokus am Wohnimmobilienmarkt verschiebt sich aufgrund der Regulierungs-
massnahmen sowohl beziliglich Preise als auch Lage. Fir eine Trendwende bleibt gemass
Immobilienmonitor der Credit Suisse die nachfragetreibende Kraft der tiefen Zinsen zu stark.

WANDERUNGSSALDO DER EU-17-STAATSANGEHORIGEN

Nettozuwanderung der standigen ausléndischen Wohnbevélkerung

(inkl. Statuswechsel und Registerkorrekturen)
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Quelle: Bundesamt fiir Migration, Credit Suisse

DAMPFENDE WIRKUNG PARTIELL SICHTBAR.
Zweil entgegengesetzte Krafte beein-
flussen die Nachfrage nach Wohneigen-
tum. Einerseits ist das Bestreben vieler
Haushalte, die Mietwohnung aufgrund
der tiefen Zinsen gegen die eigenen vier
Wande einzutauschen, nach wie vor sehr
gross. Andererseits reduzieren die re-
gulatorischen Eingriffe die Erschwing-
lichkeit von Eigentum und bremsen so-
mit die Nachfrage. Dies verdeutlicht die
Verlangsamung des Hypothekarvolu-
menwachstums von iiber 5% auf eine
Jahreswachstumsrate von 3,9% innert
Jahresfrist. Zudem verlangert sich die
Vermarktungszeit sowohl von teuren
als auch von giinstigen Objekten. Dies
deckt sich mit der erwarteten Wirkung
der erhohten Eigenmittelanforderun-
gen: Sehr teure Objekte riicken wieder
in weite Ferne, und die Nachfrage fokus-
siert sich starker auf das mittlere Preis-

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

segment. Aus diesem Grund iiberrascht
auch das anhaltende Preiswachstum von
Standard-Eigentumswohnungen wenig.

REGIONALE VERSCHIEBUNG. Die regulato-
risch bedingt wachsende Preissensiti-
vitat dirfte nicht nur teure Objekte be-
treffen, sondern auch teure Regionen,
in denen vergleichsweise einfaches
Wohneigentum ein hohes Preisniveau
erklommen hat. Das zeigt sich daran,
dass sich das Preiswachstum regional
immer mehr aus den Uberhitzungsregi-
onen heraus ins Mittelland und in die
Ostschweiz verschiebt. Vor allem in den
zwel Grosszentren Zurich und Genf so-
wie deren Nachbarregionen verlang-
samt sich die Preisdynamik im Ver-
gleich zu den vergangenen fiinf Jahren.
In diesen Regionen durften die strenge-
ren Eigenmittelvorschriften dazu gefihrt
haben, dass Kaufinteressierte in dezen-
tralere Regionen, in denen die Immo-

bilienpreise aufgrund grosserer Bau-
landreserven tiefer liegen, ausweichen
miissen. Auch diese Bewegung tragt da-
zu bei, dass sich das Preiswachstum trotz
dervereinzelten Bremsspuren fortsetzen
diirfte — wenn auch weniger dynamisch.
Fir eine Trendwende der Eigentums-
preisentwicklung bleibt die nachfrage-
treibende Kraft der tiefen Zinsen hinge-
gen zu stark.

STRUKTURELLE VERANDERUNGEN. Trotz
der starken Eigentumsnachfrage erfreut
sich der Mietwohnungsmarkt ebenso ei-
ner fast unverandert stabilen Nachfra-
ge. Dies widerspiegelt sich in der Ent-
wicklung der Angebotsmieten, die ihren
Aufwartstrend fortsetzen und im Jahres-
vergleich um 2,1% gestiegen sind. Der
Grund fiir die mehrheitlich reibungslose
Vermietung liegt in der starken Zuwande-
rung, die sich auch mit der seit dem 1. Ju-
ni 2013 in Kraft getretenen Ventilklausel

ANZEIGE
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fiir EU-17-Staatsangehorige nur marginal
abschwachen durfte. Doch auch im Miet-
wohnungssegment zeichnen sich Ver-
schiebungen der Nachfrage ab. Die Zu-
wanderung beginnt sich im Hinblick auf
die Herkunftslander strukturell zu ver-
andern. Der Wanderungssaldo von Per-
sonen aus Portugal, Italien und Spanien
steigt, wahrend die Nettozuwanderung
aus Deutschland deutlich nachldsst. Dies
diirfte eine Verschiebung der Mietwoh-
nungsnachfrage in Bezug auf Standort,
Preissegment und Ausstattung bedeuten.

BURONEUBAUTEN OHNE ENDE. Schon seit ge-
raumer Zeit stehen die Zeichen auf dem
Schweizer Biiroflaichenmarkt auf Sturm.
Die Angebotsausweitung an Biirofla-
chen ibersteigt splrbar das Volumen,
das der Markt zu absorbieren vermag.
Dennoch erleidet der Bau von Neufla-
chen keinen Einbruch. Dass investoren-
seitig die Anforderungen der Mieter und
Kaufer nach modernen, grossen Flachen
so bereitwillig erfillt werden, hangt mit
dentiefen Zinsen, dem Anlagedruck und
dem Verdrangungswettbewerb zusam-
men. So sind es Bestandesliegenschaf-
ten, die priméar von Mietertragseinbus-
sen betroffen sind.

FLACHENBEDARF WIRD EFFIZIENT GESTEUERT.
Der Trend zum Angebotsiiberhang zeigt
sich erstens im erhohten Volumen der
zur Vermietung ausgeschriebenen Bii-
robestandesflachen. Zweitens hat das
Schweizer Mittel der regionalen flichen-
gewichteten Angebotsmieten fiir Biiro-

e DER MONAT

: WEITERER PREIS-

: ANSTIEG ERWARTET

¢ Die im 2. Quartal 2013 von

¢ Fahrlander Partner AG und

i HEV Schweiz befragten 705

: Immobilienmarktexperten er-
i warten fiir die kommenden 12
i Monate landesweit weiterhin

: steigende Wohneigentums-

i preise und Wohnungsmieten.
i Deutliche Preissteigerungen

: werden zudem bei Mehrfa-

i milienhaus-Transaktionen er-
i wartet, wobei sich die Befrag-
i ten insbesondere beziiglich

i dem Mittelland und der Re-

. gion Basel mit hoher Uber-

. einstimmung fiir ein Preis-

wachstum aussprechen. Ein
diisteres Zukunftsbild zeich-
nen die Experten fiir den Bi-
romarkt, wo noch ausgeprag-
ter als im 4. Quartal 2012
sowohl sinkende Mieten fiir
Biiroflachen als auch sinken-
de Biiro- und Geschaftshau-
serpreise erwartet werden.

¢ ANZEIGE

Building, Sicherheit
furlhre Gebaude

Eine Versicherungslosung mit
einer vollstandigen, einfachen
und flexiblen Deckung

Die neue Losung der Vaudoise fur alle Ihre
Miet-, Industrie- und Geschaftsgebaude, die
Insgesamt sind die neusten Zahlen noch Ihre gesamten Versicherungsbedurfnisse in
nicht alarmierend, doch die Zeichen, : ein und demselben Vertrag vorteilhaft vereint.
dass der Markt dreht, sind eindeutig. vaudoise.ch

Zwar uberrascht das Biurobeschafti- :
gungswachstum nach einer Revision der
Statistik mit einem Plus von 3,1% im Vor-
jahresvergleich. Doch weil Unternehmen
ihren Flachenbedarf effizient steuern,
bleibt die Flachennachfrage hinter der Be-
schaftigungsentwicklung zuriick. Proble-
matisch ist allerdings, dass immer haufi-
ger Flachen an Innenstadtlagen frei
werden, die nur teilweise mit den Bediirf-
nissen der alternativen Nachfrager korre-
spondieren. °

flachen seit dem Hohepunkt im 1. Quar-
tal 2012 bereits um 3% nachgegeben.

Da, wo Sie sind. 00 vaudoise

Quelle: Credit Suisse Immobilienmonitor 2. Quartal 2013
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STEIGENDE
PRODUKTION IM
BAUGEWERBE

Gemass den provisorischen
Ergebnissen des Bundesam-
tes fur Statistik (BFS) stieg
die Produktion im Baugewer-
be im 1. Quartal 2013 gegen-
iber dem Vorjahresquartal
um 5,2%. Der Hochbau er-
zielte einen Produktionsan-

stieg von 12,3% gegeniiber
dem entsprechenden Vorjah-
resquartal. Auch der Tiefbau
verzeichnete eine Zunahme
(+5,7%), ebenso das sons-
tige Baugewerbe (+2,7%).
Der Umsatz im Baugewerbe
nahm um 5,5% zu. Alleine im
Hochbau stieg er um 12,5%.
Der Tiefbau erzielte ein Plus
von 6,4%, das sonstige Bau-
gewerbe verzeichnete eben-
falls einen Anstieg (+2,8%).

GRUNES LICHT FUR
ANDERMATT-SEDRUN
Die Urner Regierung hat die
Teilzonenplanung Skiinfra-
strukturanlagen Andermatt

ANZEIGE

Zertifikatslehrgange (CAS)

B FHS St.Gallen
Hn

Hochschule
fiir Angewandte Wissenschaften

i
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Weitere Informationen auf www.fthsg.ch/weiterbildung.

FHS St.Gallen, Weiterbildungszentrum, Rosenbergstrasse 59, St.Gallen,
Telefon +41 71 226 12 50, weiterbildung@thsg.ch

FHO Fachhochschule Ostschweiz WWthSg Ch

B
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genehmigt. Davor hatten die
Umweltverbande ihre Be-
schwerde zuriickgezogen.
Damit ist eine weitere wich-
tige Hiirde im Hinblick auf
die Skiarena Andermatt-Se-
drun geschafft. Die Plange-
nehmigung zusammen mit
der Konzessionserteilung
durch das Bundesamt fur
Verkehr steht jetzt als letz-
ter Schritt noch aus. Sofern
diese wie erwartet im Spat-
sommer erfolgen, konnen die
ersten Arbeiten im Skigebiet
noch in diesem Jahr in An-
griff genommen werden. Die
Andermatt-Sedrun Sport AG,
eine Tochtergesellschaft der
Andermatt Swiss Alps AG,
plant Investitionen in Hohe
von rund 135 Mio. CHF zur
Verbindung, Modernisierung
und Erweiterung der beiden
Skigebiete Andermatt und
Sedrun auf iiber 120 Pisten-
kilometer.

IMMOBILIENINDEX
SEITWARTS

Gemass ImmoScout24-IAZI-
Immobilienindex verzeichne-
ten die Angebotspreise fiir
Einfamilienhduser und
Eigentumswohnungen im
Mai 2013 eine Seitwartsbe-
wegung. Signifikante Ande-
rungen blieben aus.

NETZWERK FUR
NACHHALTIGES
BAUEN

Am 13. Juni 2013 wur-

de der Standard Nachhalti-
ges Bauen Schweiz (SNBS)
im Rahmen der Auftaktver-
anstaltung fiir das Netzwerk
Nachhaltiges Bauen Schweiz
(NNBS) in Bern vorgestellt.
Ab sofort und bis zum 1.
September 2013 kénnen
sich Unternehmen mit einem
Hochbauprojekt fur die Auf-
nahme in die Pilotphase be-
werben. Das Netzwerk Nach-

haltiges Bauen Schweiz
(NNBS) verfolgt verschie-
dene Ziele. Zum einen bil-
det es eine Plattform fiir den
Austausch zwischen wichti-
gen Akteuren im Bereich des
nachhaltigen Bauens und
fordert dadurch den Dialog
zwischen Wirtschaft, offent-
licher Hand, Bildung, Poli-
tik und Wissenschaft. Zum
anderen will das Netzwerk
Standards, Instrumente und
Labels einfithren, um ein
gemeinsames Verstandnis
von nachhaltigem Bauen zu
schaffen sowie Transparenz
und Wettbewerb im Markt
zu starken. Gleichzeitig for-
dert das NNBS Aus- und
Weiterbildung im Bereich
des nachhaltigen Bauens.

H www.nnbs.ch

Martin Hitz, Prasident des
Netzwerks NNBS

FIRMENAUFLOSUN-
GEN AUF KOSTEN DER
ALLGEMEINHEIT

Von Januar bis Mai 2013
wurde iiber 1947 Firmen in
der Schweiz ein Insolvenz-
verfahren eroffnet. Dies ist
eine Zunahme von 6% ge-
geniiber der Vorjahresperio-
de. Uber die Hilfte dieser
Firmenpleiten entstanden in
den finf Branchen Hand-
werk, Gastgewerbe, Gross-
handel, Unternehmensbe-
ratung und Unternehmens-
dienstleistungen. Der
Wirtschaftsinformations-



dienst Bisnode D&B unter-
suchte auch die Konkurs-
verfahren durch Organisa-
tionsmangel gemass OR Ar-
tikel 731b. Speziell bei den
Holdings, in der Finanzbran-
che, im Grosshandel und
bei den Unternehmensbe-
ratern besteht offenbar die
Tendenz, Firmen auf Kos-
ten der Allgemeinheit auf-
zulOsen, anstatt die Zeit und
Kosten fiir ein ordentliches
Loschungsverfahren zu in-
vestieren. Die Neugriindun-
gen stiegen von Januar bis
Mai um 3% auf 16 731 Fal-
le. Bisnode erwartet, dass in
diesem Jahr ein Rekordwert
von iiber 40 000 Neueintra-

gungen von Firmen ins Han-
delsregister erreicht wird.

ENTSPANNUNG

BEI IMMOBILIEN-
PREISEN ERWARTET
Laut einer Studie der Ziir-
cher Kantonalbank konnte
der Preisdruck am Schwei-
zer Immobilienmarkt in den

kommenden Jahren nach-
lassen. Als Grund fiihren die
Okonomen der Bank die zu-
rickgehende Zuwanderung
an. Insbesondere staatsna-
he Sektoren wie das Gesund-
heits- und das Bildungs-
wesen oder die offentliche
Hand selber diirften weniger
Arbeitskrafte benotigen. Um-
gekehrt rechnet die ZKB mit
einem Beschaftigungsauf-
bau in der Industrie und im
Tourismus. Die Okonomen
der Bank rechnen mit weni-
ger hochqualifizierten mittel-
europadischen Zuwanderern,
insbesondere Deutsche, aber
mehr Einwanderern aus Pe-
ripherielandern. Siehe aus-

fihrlichen Beitrag in dieser
Ausgabe.

RICS PUBLIZIERT
MITGLIEDER-
VERZEICHNIS

RICS Switzerland veroffent-
licht erstmals ihr Mitglieder-
verzeichnis in gedruckter
Form. Das RICS Switzerland
Membership Directory ist das
«Who is who» der Schweizer
Immobilienwirtschaft und halt
Informationen zu den Mitglie-
dern, dem Geschaftsumfeld
in der Schweiz sowie dem Im-
mobilienmarkt und seinen
Standards in der Schweiz be-
reit. RICS Switzerland zahlt

ANZEIGE
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gegenwartig 400 Mitglie-

der aus allen Sprachregionen
der Schweiz, die in Bereichen
wie Consulting, Projektent-
wicklung, Projektmanage-
ment, Bewertung oder Invest-
ment Management tatig sind.
Das Mitgliederverzeichnis der
RICS Switzerland kann unter
www.ricseurope.eu/CH her-
untergeladen werden.

P

Oliver Hofmann, CEO Wincasa, stellt
das Mitgliederverzeichnis vor.

PER MAUSKLICK ZU
GRUNDSTUCK-
INFORMATIONEN

Der neue Dienst Cadastral-
info bietet via Internet einen
einfachen Zugang zu ver-
schiedensten Informationen
des schweizerischen Katas-
terwesens. Die neue Anwen-
dung der Amtlichen Ver-
messung Schweiz findet mit
einer Adresse, einer Parzel-
lennummer oder den Lan-
deskoordinaten ein gesuch-
tes Grundstiick und liefert
nebst Plan und Luftaufnah-

me auch die zugehorigen In-

formationen. Die Adresse
lautet www.cadastre.ch/info.

ANZEIGE

Das Techem Funksystem -
bitte nicht storen.

Mit dem Techem Funksystem bleiben Sie ungestort — und die Bewohner lhrer Objekte

auch. Die tiberzeugenden Vorteile des millionenfach bewahrten Systems:

¢ Ablesung ausserhalb der Wohnung.

* Ablesewerte jederzeit am Gerat kontrollierbar.

* Keine Schatzungen, keine Nachfolgetermine.

¢ Weniger Verwaltungsaufwand.

Techem (Schweiz) AG
Steinackerstr. 55 - 8902 Urdorf

Telefon: 043 455 65 20 - www.techem.ch
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LANCIERUNG VON
«URBAN AUDIT»

Unter dem Namen «Urban
Audit» bietet das Bundesamt
fiir Statistik (BFS) neu Infor-
mationen und Vergleichsmes-
sungen zu unterschiedlichen
Aspekten der Lebensbedin-
gungen in europdischen Stad-
ten anhand von rund 200
Indikatoren auf drei rdumli-
chen Ebenen (Agglomeratio-
nen, Kernstadte und Quartie-
re) an. Nebst dem BFS sind
an Urban Audit das Bundes-
amt fiir Raumentwicklung
(ARE) und die zehn bevol-
kerungsstarksten Stadte Zi-
rich, Genf, Basel, Bern, Lau-
sanne, Winterthur, Luzern,
St.Gallen, Lugano und Biel
beteiligt. Die gewonnenen Er-
kenntnisse konnen als Basis
zur Ausarbeitung von kiinfti-
gen Entwicklungsstrategien
und Entscheidungsprozessen
genutzt werden.

FUHRUNGSWECHSEL
BEI MINERGIE

e

"

Am 20. Juni 2013 fand in Zug
die 15. Generalversammlung
des Vereins Minergie statt.
Geschaftsfihrer Franz Beye-
ler ibergab den Stab seinem
Nachfolger Christian Réthen-
mund. Der Vorstand infor-
mierte die Anwesenden iiber
die Massnahmenschwer-
punkte des Vereins bis 2014
und tiber die strategische
Neuausrichtung. Mutationen
im Vorstand standen eben-
so auf der Traktandenliste
wie die Ubergabe des 30000
Minergie-Zertifikats an das
Coop-Center in Lugano.

NEUER LEITER
KOMMUNIKATION
DER ANDERMATT
SWISS ALPS

L

\ :

Markus Berger ist der neue
Leiter Kommunikation der
Andermatt Swiss Alps AG.
Der eidgenossisch diplomier-
te PR-Berater ist zustandig
fiir samtliche Kommunika-
tionsaktivitaten der Ander-
matt Swiss Alps. Zuletzt war
Markus Berger Direktor und
Studienleiter des Schweize-
rischen Public Relations Insti-
tuts SPRI. Bergers Vorganger
Daniel Goring hat das Unter-
nehmen verlassen.

BEATRICE GOLLONG
ZU SPG INTERCITY
ZURICH

Béatrice Gollong hat Anfang
Juli die Leitung des Bereichs
Investment and Consulting
der SPG Intercity Zurich AG
ibernommen. Sie tragt die
Verantwortung fiir das Team
der Kaufs- und Verkaufsun-
terstiitzung von Anlageobjek-
ten und Immobilienportfolios
sowie fiir die Investmentbera-
tung von SPG Intercity Zurich
in der Deutschschweiz. Die
38-jahrige Immobilienspezia-
listin war zuletzt als Trans-
action Manager fiir die UBS
Fund Management (Switzer-
land) AG tatig.



NEUER DIREKTOR

BEI CRB

An der Generalversammlung
der Schweizerischen Zentral-
stelle fiir Baurationalisierung
CRB von Anfang Juni im Kon-
gresshaus in Ziirich wurde
mit Thomas Pareth der neue
Direktor von CRB vorgestellt,
der seit Anfang Mai im Amt
ist. Neu in den Vorstand ge-
wdhlt wurden Urs Allemann
und Didier Favre.

Thomas Pareth,
der neue Direktor
der CRB

«PUNKTCHEN UND
ANTON» GEWINNT
STUDIENAUFTRAG

Die Fortimo Invest AG fihr-
te einen anonymen Studien-
auftrag auf der Reutiwiesen
in Horn TG durch. Das

35 777 m? grosse Grund-
stiick bildet den ersten Bau-

stein fiir das neu zu tber-
bauende Siedlungsgebiet
Horn West. Als Sieger aus
diesem Studienauftrag ist
das junge Zurcher Architek-
turbiiro Keller / Branzanti
Architekten mit dem Projekt
«Plnktchen und Anton» her-
vorgegangen. Fortimo plant
im Rahmen des Studienauf-
trages ca. 60 Miet- und ca.
90 Eigentumswohnungen in
zwei Etappen zu realisieren.
Zusatzlich sind 4000 m? Ge-
werbe geplant, die sich aus
zwei Dritteln Verkaufs- und
einem Drittel Biirofliche zu-
sammensetzen. Gesamthaft
wird das Investitionsvolu-
men ca. 90 Mio. CHF betra-
gen.

BAUEN UND
SANIEREN MIT
ENERGIEEFFIZIENZ
Der Tageskurs «Bauen und
Sanieren mit Energieeffi-
zienz» des Vereins ener-
gie-cluster.ch fir Immobi-
lien- und Finanzfachleute
vermittelt Informationen
zum Bauen und Sanieren mit
Energieeffizienz und Nut-
zung erneuerbarer Energien.
Der Kurs wird am 28. August
2013 in Zurich und am 25.
Oktober 2013 in Bern durch-
gefithrt. Als Patronatspartner
sind SVIT Bern und Ziirich,
HEV Schweiz, Verband Lie-
genschaften Schweiz (VLS)
und EPIMMO dabei.

Moderne und
umfassende Immobilien-
software: Einfachere
Verwaltung und weniger
Aufwand fiir mehr als
3000 Kunden.

Hausdata und RIMO R4.
Seit 1992.

Weitere Infos auf:
www.extenso.ch
Telefon 044 808 71 11

eXtenso IT-Services AG
Schaffhauserstrasse 110
8152 Glattbrugg

eAtenso

Erweitert lhre Leistung.

Fazit Modell T, anno 1932 die modernste Rechenmaschine. Enorme Rechenleistung —

ideal fir Heiz- Nebenkostenabrechnungen und erst noch stromunabhéangig. Wiirde heute

noch funktionieren, aber mit unserer modernen Software gewinnen Sie mehr Vertrauen.




Geberit AquaClean
Das WC, das Sie mit Wasser reinigt.

Das ne
Wohl-
befind

B GEBERIT

Erleben Sie mit Geberit AquaClean ein wohltuendes Gefiihl von
Frische und Sauberkeit. Das WC mit Duschfunktion reinigt
den Po auf Knopfdruck sanft mit einem warmen Wasserstrahl.
Weil nur Wasser wirklich sauber macht.
- www.geberit-aquaclean.ch, 0848 662 663 und bei

Ilhrem Sanitarfachmann.



SPS UBERNIMMT
TERTIANUM

Eine der Residenzen aus dem Port-
folio der Tertianum AG.

Die Swiss Prime Site AG (SPS)
iibernimmt vorbehaltlich der
Zustimmung durch die Wett-
bewerbskommission die Ter-
tianum AG, Ziirich. Tertianum
ist in der Schweiz die fiihren-
de Gruppe im Bereich «Le-
ben und Wohnen im Alter».
Die eingebrachten Liegen-
schaften im Wert von rund
435 Mio. CHF werden in das
Immobilienportfolio von SPS
integriert. Tertianum wird mit
dem bestehenden Manage-
ment als Unternehmen der
SPS Gruppe weitergefiihrt.

IMMOSCOUT24 MIT
BESUCHERREKORD
Gemass der Nutzerhebung
von NET-Metrix hat die
Zahl der Besucher auf im-
moscout24.ch im Vergleich
zum Vorjahr um 17,8% auf
836000 zugenommen. Bei
der Messung der Unique
User pro Monat entspricht
dies einem Wachstum von
126 000. Die Anzahl Besu-
cher im Kanton Waadt sind
im Vergleich zum letzten
Jahr um 43,3% gewachsen.
Den markantesten Zuwachs
kann der Kanton Tessin mit
+54,5% vorweisen. Der
Zuwachs in der Deutsch-
schweiz betrdagt 11,6%. Auch
die mobile Nutzung steigert
sich stetig und markant. Die
Studie verdeutlicht, dass rund
41% aller Besucher iiber

ein mobiles Endgerat auf
ImmoScout24 zugreifen. Die
Tendenz ist weiter steigend.

HOMEGATE

BAUT PARTNER-
NETZWERK AUS

Mit der Partnerschaft zwi-
schen homegate.ch und neu-
bauprojekte.ch baut das
Immobilienportal sein Publi-
kationsnetzwerk weiter aus.
Inserenten von Neubaupro-
jekten haben die Moglich-
keit, ihre Immobilien auf der
Plattform neubauprojekte.ch
zu publizieren. So konnen ge-
zielt auch Interessenten von
Miet- und Kaufobjekten ange-
sprochen werden, die explizit
nach Neubauprojekten bzw.
Erstbeziigen suchen.

VEREIN «LIVING
EVERY AGE»
GEGRUNDET

Implenia und verschiede-

ne Kooperationspartner des
Bundes, der Wirtschaft, der
Wissenschaft sowie von Fach-
organisationen und Verban-
den haben den Verein «Living
Every Age» (LEA) gegriindet.
Die aus einem Spin-off der
ETH Ziirich initiierte Orga-
nisation bezweckt die Forde-
rung des alters- und genera-
tionengerechten Bauens bei
gleichzeitiger Verbesserung
der Lebens- und Wohnquali-
tat. Prasidiert wird LEA vom
Architekten und ETH-Profes-
sor Dietmar Eberle. Der Ver-
ein plant die Lancierung des
weltweit ersten akkreditierten
Zertifikats zur Auszeichnung
von alters- und generationen-
gerechten Bauten.

: FIRMENNACHRICHTEN?

: FUHRUNGSWECHSEL?

: PROJEKTE? :
¢ Senden Sie Ihre Mitteilungen mit druckfa-
: higen Bildern fur die Verdffentlichung in

: der Immobilia an info@svit.ch!

DEUTSCHE EIGEN-
TUMSWOHNUNGEN
WERDEN TEURER

Foto: Andreas Schmidt.

Waihrend sich die Mieten

in den 14 grossten deut-
schen Stadten seit 2012 all-
mahlich stabilisieren, sind
die Kaufpreise stark gestie-
gen. Die Spitze bilden Berlin
und Leipzig (je +20%). Auch
in den siiddeutschen Gross-
stadten stiegen die Preise:
18% in Niirnberg, 15% in
Minchen und 12% in Stutt-
gart. Im Norden der Repu-
blik fallen die Preissteige-
rungen deutlich moderater
aus: 10% in Hannover, 7%
in Hamburg und 6% in Bre-
men. Die glinstigsten Gross-
stadte sind Dortmund und
Essen. Allerdings zeigen in

ANZEIGE

diesen Gebieten die wirt-
schaftspolitischen Massnah-
men der letzten Jahre all-
mahlich Wirkung.

SPANIEN DROHT
DOWNGRADING
Standard & Poor's befiirch-
tet, dass der politische Re-
formprozess in Spanien ins
Stocken gerat. Deshalb droht
die Ratingagentur mit einer
Herabstufung der Kreditwiir-
digkeit. SGP bewertet Spani-
en derzeit mit BBB, was nur
eine Stufe tiber dem «Non-
Investment-Grade» liegt.
S&P begrindet seine skep-
tische Haltung mit der Ge-
fahr, dass der politische Re-
formwille erlahmen konnte.
Ausserdem sei die Lage der
offentlichen Haushalte an-
gespannt. Die mittelfristigen
Wachstumsaussichten beur-
teilt die Agentur schwach,
unter anderem wegen der
hohen Arbeitslosigkeit und
dem schwachen Immobili-
enmarkt. Im laufenden Jahr
werde die spanische Wirt-
schaft voraussichtlich um
1,5% schrumpfen. 2014
diirfte sie sich leicht erholen
und um 0,6% wachsen.

Y/ ya =

immobilia Juli 2013 | 17



ZEHN GEHEIME

AKQUISE-TIPPS - TEIL II

o Erfolgreiche Akquise
braucht iiberzeugende Werk-
zeuge. Nach der «Geduld»-
Strategie, der Multi-Portal-
Strategie, Marktberichten,
Home Staging und Social Me-
dia in der letzten Ausgabe
lesen Sie hier den zweiten
Teil der geheimen Akquise-
Tipps...

Tipp 6: Vom Jagen und Sam-
meln zur systematischen Be-
arbeitung fruchtbarer Boden
- das ist das Bild, fiir das Far-
ming steht. Frither waren wir
Jager und Sammler. Im Lau-
fe der Zeit lernten wir, wie
viel ergiebiger und sicherer
es ist, ein Stiick Land urbar zu
machen und zu bewirtschaf-
ten, als durch den Wald zu
laufen und alle vier Wochen
ein Mammut in die Hoéhle zu
schleppen. Farming bedeutet,
in einem definierten Marktge-
biet die Nummer eins zu sein.
Das hat viele Vorteile: Auftra-
ge, Mitarbeiter, Kooperations-
angebote und so weiter und
so fort. Und das lauft nicht
iiber die Masse oder exklusive
Lagen. Eine Farm kann eine
exponierte Lage an der Gold-
kiiste umreissen. Aber ebenso
gut 14 Hochhiuser mit Eigen-
tumswohnungen, ein Neubau-
gebiet mit Reihenhdusern und
einzelnen Doppelhaushalf-
ten oder das Griinderzeitvier-
tel einer Studentenstadt. Wer
sein zukunftstrachtiges Ge-
biet gefunden hat, kann los-
legen: Er kann sich und sei-
ne Dienstleistung vermarkten
und den eigenen Bekannt-
heitsgrad durch den Nachweis
von Kompetenz steigern. Me-
thodisch bedeutet das: Gal-
gen, Schilder, ein Ladenlokal,
Anzeigen im lokalen Wo-
chenblatt, personliche Brie-
fe — aber auch die gut gepfleg-
te Eigentiimer-Datenbank und
die Durchfiihrung von...

Tipp 7: Eigentiimerveranstal-
tungen. Diese bieten Privat-
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verkdufern einen Mehrwert
und offerieren ihnen eine ge-
ballte Ladung Fachwissen.
Uber aktuelle Neuerungen im
Mietrecht spricht der befreun-
dete Anwalt, die «Kaufver-
tragsgestaltung — aber sicher»
inklusive heikler Punkte wie
Ubergang von Nutzen und Ge-
fahr oder Gewahrleistung er-
lautert der befreundete No-
tar. Damit referieren Experten
zu bestimmten Themen. Der
Makler selber tritt als Sponsor
der Veranstaltung auf. Anstatt
zum Werbeevent entwickelt
sich die Eigentiimerveranstal-
tung damit - sofern regelmas-
sig und mit dem passenden
Lokalkolorit durchgefiihrt -
zum echten Expertenevent

fiir Privatverkadufer. Bekannt
machen kann man diese z. B.
iiber seinen Blog (siehe néachs-
ten Tipp) oder lokale Medien.

Tipp 8: Blog iiber die Farm.
Ein Blog ist ein technisch re-
lativ einfach einzurichten-
des Journal und soll auf der
einen Seite die Expertenpo-
sition stiitzen, auf der ande-
ren Seite Eigentiimer bereits
in der Informationsphase ab-
holen. Welche News sind hier-
fiir geeignet? Anstehende
Veranstaltungen, neue Mik-
rostudien oder ein toller Ver-
kaufserfolg in der Nachbar-
schaft, gerne auch besonders
kontroverse Inhalte wie die
geplante Erschliessung und
Bebauung eines angrenzen-
den Feldes. Weiterhin Inhal-
te wie «Das Stimmrecht in der
Wohnungseigentiimerver-
sammlung», «Probleme mit
dem Bautriger?» oder auch
«Fiir wen und ab wann gilt die
Dammpflicht?». Damit wird
die Spezialistenposition prima
unterstiitzt, und wirkliche In-
formationen sind die Grundla-
ge jeder vertrauensvollen Be-
ziehung. Wer sich zutraut,
den Eigentiimer schon lange
vor Markteintritt abzuholen,
dem sei Tipp 9 empfohlen:

Tipp 9: «Make me Move». Wer
diese Technik anwendet, ak-
quiriert Menschen, die noch
gar nicht wissen, dass sie ver-
kaufen oder vermieten wollen
—und ist damit aus dem Wett-
bewerb raus. Das kann der
Berner Arzt sein, der gerade
das Jobangebot des Universi-
tatsspitals in Ziirich angenom-
men hat. Die 80-jahrige Dame
mit Rollator, die das Griinder-
zeithaus bewohnt. Das Ehe-
paar mit Schwierigkeiten und
der hippen Eigentumswoh-
nung, das kurz vor der Schei-
dung steht. Wie das funkti-
oniert? Bestenfalls steht am
Anfang der Interessent, der
sagt: «In der Bahnhofstras-

se will ich ein Ladenlokal ha-
ben, Grosse X, Schaufenster-
fliche Y, Lagerfliche Z.» Oder
ein anderer, der die Altstadt
so schon findet. Dann laufe ich
los, recherchiere die Eigen-
tiimer und finde garantiert
das fast schon gekiindigte La-
denlokal einer spanischen Be-
kleidungskette, deren Expan-
sionsstrategie sich gerade
gedndert hat. Oder die Eigen-
tiimer aus der Altstadt, die vor
sechs Monaten Eltern gewor-
den sind und sich mehr Ruhe
wiinschen. Das ist «kMake me
Move» und passiert vor der
eigentlichen Marktreife des
Eigentiimers - deshalb
heisst er auch Immobi-
lienschlifer. Und wer
nun noch stiandig
nach Mdglichkeiten
sucht, seine Qualitat
und Produktivitit
bei gleichzeiti-

ger Senkung der
Kosten zu stei-
gern, dem sei

Tipp 10 warms-
tens ans Herz ge-
legt.

: LARS GROSENICK

: ist CEO der FlowFact AG und
: verantwortlich fur die Weiter-
entwicklung und den Vertrieb :
 intelligenter Softwareldsungen :
: fir den Immobilienmarkt.

Tipp 10: Erfolgreichere Ak-
quise, eine klar strukturier-
te Objektverwaltung, ein
abgestimmtes Zeit- und Res-
sourcenmanagement oder
auch eine klare Organisa-
tion: Die Nutzung von Immo-
bilien-Software birgt einen
klaren Wettbewerbsvorteil
in sich. Perfekt abgestimm-
te Arbeitsablaufe sorgen fiir
hohe Effizienz, mobiles Ar-
beiten ermdglicht den Zu-
griff von unterwegs auf alle
Daten. Das heisst fiir Kun-
dentermine: Bei Nichtge-
fallen konnen Alternativen
direkt auf dem iPad prasen-
tiert werden. Die iibersichtli-
che Darstellung aller Daten,
Wiinsche und Korresponden-
zen von Kunden und Interes-
senten in der Kontakthistorie
unterstiitzt den Aufbau nach-
haltiger Kundenbeziehun-
gen. Denn: Zufriedene Kun-
den sind ein Tiiroffner in der
Akquisition. e




WoodStar WST°

Barenstarker Familienzuwachs: Die EgoKiefer
Fensterlinie WS1® in Holz/Aluminium und Holz.
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WoodStar WS1® — so heisst der Star der gz/Aluminium— und Holz-
Fensterbranche. Dank Einzelteillackierung und gedubelter Eckverbin-
dung sind die WS1®-Fenster von EgoKiefer besonders langlebig und
robust. Und sie bestechen mit ihrem attraktiven Design. WS1®-Fenster
sind MINERGIE®-zertifiziert und reduzieren den Energieverbrauch tber
das Fenster um bis zu 75%. Werden auch Sie Klimaschutzer.

M I N E R I E® EgoKiefer Fensterlinie WS1®
erhéltlich in den Werkstoffen:

LEADING PARTNER Holz/Aluminium und Holz.

Vorsprung durch Ideen.
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Anfang Mai fand in Zirich das 6. Schweizer Shopping Center Forum unter dem Patronat
des Swiss Council of Shopping Centers statt. Die Center sind angesichts Flachenwachstums,
Umsatzstagnation und e-Shopping gefordert.

Leere Einkaufswagen: Ein Bild, das man im Management keines Shoppingcenters gerne sieht (Foto: VikaValter, istockphoto.com).

DIETER BULLINGER* @-----««+--vveeteeuuueeesaaueenaanuneeanns

FLACHENWACHSTUM TROTZ UMSATZSTAG-
NATION. Die fiinf vorherigen Anlasse ha-
ben die Latte hoch gelegt. Und obgleich
diesmal ein iibergreifendes Thema und
ein roter Faden irgendwie nicht so recht
erkennbar waren, wurde dem Publikum
trotzdem ein guter und inhaltsreicher An-
lass geboten.

Esbegann—wie schon iiblich—mitden
wichtigsten Fakten zum schweizerischen
Shopping-Center-Markt. Der Vortrag von
Thomas Hochreutener, GfK, hatte —wie in
den Vorjahren — den Charakter einer Fas-
tenpredigt, die zur Zuriickhaltung mahnt:
geplante 700 000 m?2 neue Verkaufsfla-
chen in den nichsten Jahren, davon allein
450 000 m2 durch Shopping-Center-Neu-
bauten und -Vergrosserungen, zusatzlich
zu den bereits vorhandenen knapp 2,5
Mio. m2. Dem stehen nahezu stagnieren-
de Detailhandelsumsatze in der Schweiz

ANZEIGE

gegeniiber, bei steigenden Abfliissen in
den Onlinehandel und vor allem ins grenz-
nahe Ausland.

Trotzdem sind die Zahlen der Branche
beeindruckend: Aktuell sind 169 Shop-
ping-Center in der Schweiz mit je ber
5000 m?2 Flache in Betrieb. Zusammen mit
den Shoppingflichen im Flughafen Zii-
rich und den vier grossen RailCity-Objek-
ten (Ziirich, Bern, Basel, Luzern) werden
in den 5300 Geschaften in diesen Cen-
ter rund 17% aller Detailhandelsumsatze
in der Schweiz getatigt. Abgesehen vom
Centre Balexert in Genf sind vier der fiinf
umsatzstarksten Center im Raum Ziirich
anzutreffen: Glatt, Airport Center, Shoppi/
Tivoli und Sihlcity. Allerdings haben sich
Franken-Kurs, e-Commerce und Ausland-
einkaufe bei den Einkaufszentren im letz-
ten Jahr starker bemerkbar gemacht als
im Detailhandel Schweiz insgesamt: Wah-
rend letzterer in 2012 leicht um 0,5% auf

EINZAHLUNGSSCHEINE.CH

Einzahlungsscheine fUr Mietzinsinkasso
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knapp 97 Mrd. CHF stieg, verzeichneten
56% der Shopping Center —vor allem die
kleineren — ein Umsatzminus von mehr
als 1%, bei weiteren 18% stagnierten die
Umsatze. Und das Jahr 2013 hat vor al-
lem im Modesektor nicht gut begonnen.
Trotzdem werden allein 2013 nochmals
7 neue oder vergrosserte Center auf den
Markt kommen: neben Richti Shopping
beim Glattzentrum und Archofe Winter-
thur iberwiegend im Wallis.
Vergleichsweise optimistisch waren
demgegeniiber die Zahlen der ETH-Kon-
junkturforscher um Jan-Egbert Sturm zur
konjunkturellen Situation im Land: Bevol-
kerung und Konsum wachsen leichtin der
Schweiz, das Baugewerbe und der Pro-
jektierungssektor befinden sich im Hoch.

VON ANDEREN LERNEN. Es folgten Erfolgs-
geschichten erfolgreicher Unternehmer,
namlich Walter Schmid (Bau- und Total-
unternehmer in Ziirich, Vater der Kom-
pogas-Anlagen und der Umweltarena
Spreitenbach) und Roland Mack (Chef
des Europa-Parks in Rust und eines der
wichtigsten Herstellers von Achterbah-
nen). Was die Shopping-Center-Leute da-
von lernen konnten? Innovation, Qualitat,
Emotion, gut geschultes Personal, ein gu-



tes Preis-Leistungs-Verhaltnis, Liebe zum
Detail, standiges Bemiithen um die Stei-
gerung des Erlebniswerts sind wesentli-
che Erfolgsbedingungen und «produzie-
ren» Wiederholungsbesucher.

Ein weiterer Veranstaltungsteil wid-
mete sich Ikea mit der Prasentation des G3
Shopping Resorts in Gerasdorf bei Wien
und eines noch in der Entwicklung befind-
lichen neuen Outlet-Centers. Ein simples
Design wie bei den Ikea-Shopping-Center,
um ein Center kostengiinstig zu betreiben
und die Massen anzuziehen, ist gut — aber
absetzen von den anderen kann man sich
nur durch Inspiration fiir die Besucher,
einfache Orientierbarkeit, guten Service,
«Story Telling» und Inszenierung, interes-
sante Architektur und gute innere Gestal-
tung, notfalls durch den Einsatz von Feng-
Shui-Beratern — wie in Wien.
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Niichtern, aber mit grossem Selbst-
bewusstsein sieht man die Sache vor al-
lem bei Ikea mit seinen 3,5 Mio. m2 in 40
eigenen, quer iiber den Globus verteilten
Einkaufszentren: Das blau-gelbe Mobel-
haus vergrossert den Einzugsbereich des
restlichen Shopping Centers, und dessen
Geschafte bringen zusatzliche Frequenz
ins Mobelhaus. Die Shopping Center sind
zwar alle «etwas anders». Man legt aber
keinen Wert auf Luxus, sondern auf simp-
les und kostenbewusstes Design.

DESTINATIONEN UND ERLEBNISRAUME. Es
blieb dem Prasidenten und dem Ge-
schiftsfilhrer des schweizerischen Shop-
ping-Center-Councils vorbehalten, in zwei
Zusammenfassungsrunden darauf hinzu-
weisen, dass Shopping Center — wie iib-
rigens auch die Innenstddte — und die

i

Fianen

Bei Entwicklung und Realisierung schon den Betrieb
vor Augen — das planungs- und baubegleitende Facility
Management von Halter Immobilien.

www.halter.ch

{1 A

dortigen Laden noch mehr als bisher De-
stinationen und Erlebnisraume werden
und sich entsprechend besser positionie-
ren und baulich aufriisten miissen — der
Onlinehandel fordert dies und wird Ein-
kaufszentren, die zu wenig eigenes Profil
haben und einander in der Gestaltung und
im Mieterbesatz zu sehr dhneln, das Le-
ben schwer machen; diese werden eben-
so wie die B- und C-Lagen in den Stadten
zu kdmpfen haben. e

*DIETER BULLINGER :
Der Autor ist Geschéftsleiter der debecon :
GmbH Dieter Bullinger Consulting for bet- :
ter shopping destinations. Zuvor arbeitete :
er wahrend iiber 20 Jahren als Projektent- :
wickler und Asset Manager ftir Shopping- :
: Center in verschiedenen europgischen  :
: Landern fur die ECE Projektmanagement Hamburg und die :
: SPAR Osterreich Gruppe/SES Spar European Shopping

: Centers. www.debecon.biz.
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Grossuberbauungen haben in der Schweiz eine lange Geschichte.

Was vor 70 Jahren begann, erfahrt aufgrund der gewachsenen

Wohnungsnachfrage eine Wiedergeburt — mit Chancen und Risiken.

WOHNUNGSZUGANG DURCH GROSSUBERBAUUNGEN

Quelle: Bundesamt fir Statistik

500000

BAUBEWILLIGUNGEN

Quelle: Zurcher Kantonalbank, Baublatt

90000

67%

1%

400000

87%

80000

70000

300000

60000

50000
40000

Anzahl Wohnungen

Anzahl Wohnungen

200000

100000

1950 - 1960 - 1970 -

1960 1970 1980 1990

. Wohnungsneubau in Grosstiberbauungen
~ Ubriger Wohnungsbau

1980 - 2000 -

30000
20000
10000

0

1995 - 96
1997 - 98

1990 -

2000 2010

. Baubewilligte Wohnungen in Grosstiberbauungen
~ Ubriger Wohnungsbau

Die Tendenz auf wenig Raum in die Hohe zu bauen nimmt wieder laufend zu.

CORINA ROELEVEN-MEISTER* @-----cesveussessneninns

SIEDLUNGEN IM GRUNEN. Zunehmender
Wohlstand und Individualisierung sorg-
ten dafiir, dass die Bevolkerungszahl un-
ter anderem in der Stadt Bern in den
1940er- und 1950er-Jahren stark stieg.
Um der Nachfrage nach neuem Wohn-
raum gerecht zu werden, entschied sich
die Stadt Bern fiir den Bau von Gross-
siedlungen. Bei der Planung orientier-
ten sich die Architekten massgeblich an
der Charta von Athen. Diese kritisier-
te schon 1933 die Art und Weise, wie
sich die Stadte entwickelten. Fehlende
soziale Solidaritat und rein wirtschaft-
liche Interessen Einzelner filhrten aus
ihrer Sicht zu dichten und unhygieni-
schen Wohnverhaltnissen in den Altstad-
tenund zur Zerstorung von Grunflachen.
Im Gegensatz dazu sollten die neuen
Wohnungen nicht zwischen Fabrikanla-
gen liegen, sondern an der frischen Luft
und inmitten von grossziigigen Griinan-
lagen. Einzelne Zonen fiir Wohnen, Ar-
beiten und Erholung sollten durch Grin-
glrtel voneinander getrennt, aber mit
Verkehrsachsen verbunden sein. Gera-
de der Bautypus Hochhaus ermaoglichte
die Umsetzung dieser Idee vom Wohnen
im Griinen bei gleichzeitig hoher Dichte.

BAUBOOM DER 1970ER-JAHRE. Diese Entwick-
lung blieb kein Einzelfall. In den 1960er-
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und 1970er-Jahren wurde schweizweit
auf die hohe Zuwanderung angebotsseitig
mit einer markant erhohten Bautatigkeit
von Grossuberbauungen reagiert. Wah-
rend von 1950 bis 1960 der Anteil des
Wohnungsneubaus in Grossiiberbauun-
gen gemass einem Artikel in der Publika-
tion Immobilienmarkt 1/2013 der Zurcher
Kantonalbank bei 17% lag, nahm dieser
in den 1960er-Jahren markant auf rund
einen Drittel zu. Auch zwischen 1970 und
1980 lag der Anteil bei rund 30%. Zwi-
schen 1980 und 2000 hat sich die Bauta-
tigkeit wieder deutlich in Richtung klei-
nerer Einheiten verlagert. Damals lag der
Anteil der Grossiiberbauungen noch bei
knapp tiber 10% (siehe Abbildung 1).

WACHSENDER ANTEIL DER GROSSUBERBAUUN-
GEN. Ein Blick auf die Baubewilligun-
gen zeigt deutlich, dass bei den Gross-
iuberbauungen in denletzten Jahren eine
Trendwende stattgefunden hat. Seit dem
Tiefpunkt im Jahr 2000 ist ihr Anteil am
Neubau wieder deutlich am Steigen. Seit
Anfang 2010 sind 32% aller Wohnun-
gen in Mehrfamilienhausern im Rahmen
von Uberbauungen mit mehr als fiinfzig
Einheiten entstanden. Noch zu Beginn
des aktuellen Bauzyklus im Jahr 2003
betrug dieser Anteil lediglich 26%. Da-
bei konzentrierte sich die Bautatigkeit
der Grossiiberbauungen klar auf die

1999 - 00
2000 - 02
2003 -04
2005 - 06
2007 - 08

Agglomerationen der wichtigsten Ar-
beitsmarktregionen: In den letzten finf
Jahren wurden 30% dieser Baubewilli-
gungen in der Arbeitsmarktregion Zi-
rich erteilt, rund 20% in Genf/Lausanne.
Mit 8% liegt ein kleiner Teil aller Bau-
projekte aber auch an peripheren Lagen,
namlich in landlichen Gemeinden mit
weniger als 5000 Einwohnern ohne vor-
teilhaften Anschluss an ein Agglomera-
tionsgebiet. Im Fricktal wurden in den
vergangenen zweiJahren 43% aller neu-
en Wohnungen in Projekten mit tber
hundert Wohneinheiten geplant. Ein
ahnliches, wenn auch nicht ganz so aus-
gepragtes Bild zeigt sich in den Regio-
nen Freiamt, Brugg/Zurzach, Werden-
berg und Sarganserland.

REIZVOLLE ANLAGEOBJEKTE. Die Nachfra-
ge nach Immobilien als Anlageobjekte
hatin den letzten Jahren stark zugenom-
men. Das tiefe Zinsniveau, der Mangel
an gut rentierenden Investitionsalterna-
tiven und die intakte Wohnraumnachfra-
ge trieben die Preise fiir Mehrfamilien-
hauser, insbesondere an guten Lagen,
betrachtlich in die Hohe. Entsprechend
sind die Nettorenditen fiir Mehrfami-
lienhauser stetig zuriickgegangen. Auf-
grund der tiefen effektiven Finanzie-
rungskosten liegen die sogenannten
«Spreads» (Differenz Nettorendite zu
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Finanzierungskosten) heute trotz Preis-
steigerungen immer noch bei anspre-
chenden 1,5 bis 2%, was fiir viele Inves-
toren ein starkes Argument fiir weitere
Akquisitionen darstellt.

93 Grossprojekte stellen

besondere Anforderungen an

einen Immobilieninvestor.»
HEINZ STECHER

NEUE INVESTOREN UND SEGMENTE. Obwohl
der Mehrfamilienhaus-Markt durch die
Lex Koller von der auslandischen Kon-
kurrenz nach wie vor abgeschirmt ist,
sind die hiesigen institutionellen Inves-
toren bei Transaktionen langst nicht
mehr die alleinigen Interessenten. Wah-
rend sie in den fritheren Jahren insbe-
sondere bei Investitionsvolumen iiber
10 Mio. CHF bereits die dominierende
Nachfragegruppe bildeten, bieten seit
einigen Jahren auch solvente Privatper-
sonen bei Transaktionen bis 20 Mio. CHF
mit. Family Offices haben fast komplett

zum Kaufersegment der Institutionellen
aufgeschlossen und sind zudem deutlich
flexibler. Viele institutionelle Investoren
haben nicht zuletzt deshalb ihre Investi-
tionskriterien in Richtung noch hoherer
Investitionsvolumen modifiziert und in-
vestieren auch in einzelne Immobilien-
anlagen im Volumen iiber 200 Mio. CHF.
Die Entwicklung zu grosseren Immobi-
lieninvestitionen ist somit bei allen In-
vestorengruppen beobachtbar.
Mangels Angeboten entsprechend
grosser Bestandes- oder Projektimmobi-
lien weichen institutionelle Investoren
heute auch auf Grossbaulandkaufe mit
Eigenrealisierungen bzw. auf Arealent-
wicklungen aus. Insbesondere in diesem
Segment ist die Konkurrenzsituation fiir
Institutionelle, die eigene Baurealisie-
rungsstrukturen halten, deutlich besser.

MEHR MOGLICHKEITEN. Grosse Areale wei-
sen oft auch in sich selbst heterogene La-
gequalitaten auf. Diese Tatsache sowie
die gestiegenen Bauland-Einkaufspreise
konnten dazu gefiihrthaben, dass institu-
tionelle Investoren heute auch motiviert
sind, Grossprojekte durch einen «Pro-
motionsanteil» (Verkauf als Eigentums-

wohnungen) zusatzlich zu optimieren.
Dadurch generieren sie Verkaufsgewin-
ne und konnen in der Querbetrachtung
den fiir den Mietwohnungsanteil anre-
chenbaren Landeinkaufspreis leicht re-
duzieren, sodass eine angemessene
Rentabilitat der restlichen Mietanlage
erlangt werden kann.

CHANCEN UND RISIKEN. Angesichts der sehr
hohen Wohnraumnachfrage ist die Ab-
sorption grosser Wohnbauprojekte der-
zeit weitgehend problemlos. Grosspro-
jekte verfiigen aber iiber ein eigenes

Chancen-Risken-Profil und stellen des-
halb besondere Anforderungen an einen
Immobilieninvestor. Mit der Erstellung
einer grosseren Uberbauung kann das
Angebotsgefiige eines Standorts be-
trachtlich beeinflusst werden. Ent-
sprechend wichtig sind professionelle
Marktabklarungen sowie in noch gros-
seren Fallen Gebietsentwicklungs-Stra-
tegien.

Neben der Grosse einer Investiti-
on birgt das Ausweichen in die Projekt-
entwicklung zusatzliche Risiken. Die
Komplexitat des gesamten Planungs-
prozesses nimmt stark zu. Spezifische
Kompetenzen wegen zusatzlicher Bau-
bewilligungsverfahren (Gestaltungspla-
ne, Sondernutzungen usw.) sind erfor-
derlich. Generell verfiigen professionelle
Investoren mit entsprechendem Wissen
deshalb im Segment der Grossiiberbau-
ungen iber einen klaren Vorteil gegen-
iber anderen Investoren.

WENN DIE NACHFRAGE AUSBLEIBT. Bei reinen
Landkaufen sowie bei sehr grossen Ent-
wicklungsarealen sind zwar erfolgreiche
Querfinanzierungen (Miet- und Eigen-
heimanteil) moglich, bergen aber eben-
falls zusatzliche Risiken — insbesondere
beiAbsatzschwierigkeiten des gesamten
Wohneigentumsanteils. So ware es fur
Institutionelle — mit ihren meist schlank
gehaltenen Strukturen - ineffizient, in
der einen oder anderen entwickelten
Siedlung noch als Stockwerkeigentimer
des Eigentumsanteils zu verbleiben. Da
sie sich dessen offenbar bewusst sind,
iubertragen Institutionelle bei Moglich-
keit diese Risken auf Dritte.

Nicht zuletzt bergen gewisse Baupro-
jekte in Bezug auf die kiinftige Nach-
frage ein betrachtliches Risiko: Gemass
offizieller Bevolkerungsentwicklungs-
Szenarien konnten einzelne, heute stark
bebaute Gebiete in der Zukunft bei sta-
gnierenden oder gar sinkenden Bewoh-
nerzahlen Uberangebote aufweisen und
sinkende Mietertrage erleiden. °

*CORINA ROELEVEN-MEISTER
Die Autorin ist Redaktorin der Zeitschrift
Immobilia.
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Die Vermietung von Raumen zur Beherbergung von Gasten ist grundsatzlich steuerbar.
Die Zuordnungen zum unternehmerischen bzw. nicht unternehmerischen Bereich und
die Frage nach der obligatorischen oder freiwilligen Steuerpflicht sind zentral.

Die Vermietung von Gastezimmern, Ferienwohnungen und Zeltplatzen ist grundsétzlich steuerpflichtig (Foto: Maria Vaorin / photocase.com).

RUDOLF SCHUMACHER?* @--+++---ccvevveessareeraaneeannnnes

GESETZLICHE GRUNDLAGEN UND PRAXIS. Art.
21 Abs. 2 Ziff. 21 Bst. a des Mehrwert-
steuergesetzes (MWSTG) erklart die Ver-
mietung von Wohn- und Schlafraumen
zur Beherbergung von Gasten sowie in
Bst. b die Vermietung von Campingplat-
zen als steuerbar. Bei der Hotellerie und
bei Campingplatzen ist diese Bestim-
mung wohl einleuchtend, bei Ferienwoh-
nungen dagegen ist die mogliche Steuer-
pflicht fiir die Betroffenen immer wieder
uberraschend. Die nachstehenden Aus-
flihrungen fokussieren sich auf die Fe-
rienwohnungen (do. Ferienhauser und
-zimmer).

Fir die Praxis ist die von der Eidg.
Steuerverwaltung (ESTV) publizierte
MWST-Branchen-Info 17 Liegenschafts-
verwaltung/Vermietung und Verkauf von
Immobilien massgebend. Fiir die Be-
rechnung derrelevanten Umsatzgrenzen
sind auch die Umséatze mit Parkplatzen
als Hauptleistung dazu zu zdhlen.! Eine
voraussichtlich ab 1. Januar 2014 gtltige
Praxisdnderung ist bei der ESTV in Vor-
bereitung (MWST-Praxis-Info 07). Dabei
soll die Option (freiwillige Versteuerung)
fur die Entgelte mit Ferienwohnungen
moglich werden, soweit der Mieter am
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Ort der Ferienwohnung keinen zivilrecht-
lichen Wohnsitz oder Aufenthalt begriin-
det (und somit nicht fiir Wohnzwecke im
Sinne der Auslegung durch die ESTV
mietet). Diese noch nicht definitive An-
derung ist nicht Gegenstand der nach-
folgenden Ausfithrungen.

ABGRENZUNG VERMIETUNG / PARAHOTELLE-
RIE. Eine von der MWST ausgenomme-
ne Vermietung nach Art. 21 Abs. 2 Ziff.
21 MWSTG liegt vor, wenn die vermiete-
ten Raumlichkeiten als Wohnsitz im Sinne
von Art 23 Zivilgesetzbuch (ZGB) oder als
Wochenaufenthaltssitz (mit Aufenthalts-
bewilligung) dienen. Bei Vermietung von
Ferienwohnungen an eine juristische Per-
son liegt eine von der MWST ausgenom-
mene (optierbare) Vermietung vor, wenn
die Mieterin am Ort der Immobilie einen
Geschiftssitz oder eine mindestens drei
Monate dauernde Betriebsstatte begriin-
det. Die Vermietung an ein Hotel stellt
eine von der MWST ausgenommene Ver-
mietung dar; dabeiist die Option nach Art.
22 MWSTG moglich. Liegt keine von der
MWST ausgenommene Vermietung der
Ferienwohnung vor, ist von einer (steuer-
baren) Beherbergungsleistung (Paraho-
tellerie) auszugehen.

OBLIGATORISCHE STEUERPFLICHT. Massge-
bend ist Art. 10 MWSTG. Voraussetzung
fur die obligatorische Steuerpflicht ist
eine unternehmerische Tatigkeit. Die-
se liegt grundsatzlich bei einer auf die
nachhaltige Erzielung von Einnahmen
aus steuerbaren Leistungen ausgerich-
teten beruflichen oder gewerblichen Ta-
tigkeit mit Aussenauftritt vor. Wer pro
Kalenderjahr nicht einen der MWST un-
terliegenden Umsatz von 100000 CHF
erreicht, ist von der obligatorischen
Steuerpflicht befreit, sofern nicht auf die
Befreiung freiwillig verzichtet wird (Art.
11 MWSTG). Bei juristischen Personen
und Personengesellschaften sind die Fe-
rienwohnungen generell dem unterneh-
merischen Bereich zuzuordnen.

Ist der Einzelunternehmer bereits
MWST-pflichtig, stellt sich die Frage,
ob die in seinem Eigentum stehende Fe-
rienwohnung dem unternehmerischen
oder dem nicht unternehmerischen Be-
reich zuzuordnen ist. Die ESTV hat zu
dieser Frage die Praxis festgelegt. Wer-
den in diesem Fall mit Ferienwohnun-
gen (und/oder Parkplatzen) jahrlich ins-
gesamt Bruttomietzinseinnahmen (inkl.
Nebenkosten und -leistungen) von mehr
als 40000 CHF erzielt, stellt die Vermie-



tung der Ferienwohnung (und/oder der
Parkplatze) einen eigenen Betriebsteil
dar.

Die gesamten Entgelte aus der Ver-
mietungvon Ferienwohnungen und/oder
Parkplatzenunterliegendamitder MWST
und sind im Rahmen seiner bestehenden
Abrechnungspflicht abzurechnen. An-
wendbar ist bei Ferienwohnungen der
Sondersatz fiir Beherbergungsleistun-
gen von 3,8%7Z; bei der Vermietung von
Parkplatzen als Hauptleistung gilt der or-
dentliche Satz von 8%. Fiir die Ubrigen
(nicht bereits steuerpflichtigen) Eigentii-
mer von Ferienwohnungen gilt die Um-
satzgrenze von 100000 CHF.

beachten, dass die effektive Abrechnungs-
methode zu wahlen ist, da die Saldosteuer-
satzmethode nicht den gewtiinschten Vor-
steuerabzug auf den wertvermehrenden
Aufwendungen bewirkt. Somit stellt sich
die Frage, ob insbesondere bei Neubau-
ten, Umbauten und Sanierungen von Feri-
enwohnungern/ -hdausern die Steuerpflicht
— soweit diese im Rahmen der gegebenen
Praxis der ESTV moglich ist —anzustreben
ist. Der Anspruch auf Vorsteuerabzug be-
steht auf den mit 8% Umsatzsteuer belas-
teten Aufwendungen; die Umsatze aus der
Parahotellerie sind dagegen zu 3,8 % steu-
erbar (bei einer Vermietung mit Option z.
B. an ein Hotel zu 8%).

99 Insbesondere bei Neubauten, Umbauten und
Sanierungen von fiir die Vermietung bestimmten Ferien-
wohnungen ist zu prifen, ob die Steuerpflicht — soweit
diese im Rahmen der gegebenen Praxis der ESTV
moglich ist — anzustreben ist.»

FREIWILLIGE STEUERPFLICHT. Wer eine un-

ternehmerische Téatigkeit austbt, kann
auf die Befreiung von der Steuerpflicht
(Umsatzgrenze von 100000 CHF) ver-
zichten und sich als Steuerpflichtiger re-
gistrieren lassen (mit dem Anspruch auf
Vorsteuerabzug). Wird mit Ferienwoh-
nungen und/oder Parkplatzen die Um-
satzgrenze von 40 000 CHF (inkl. Neben-
kosten und -leistungen) nicht erreicht,
ist eine freiwillige Registrierung nicht
moglich, da die unternehmerische Ta-
tigkeit nicht gegeben ist. Bei der Uber-
lassung der Ferienwohnung an ein Ho-
tel liegt demgegeniiber eine von der
MWST ausgenommene (optierbare) Ver-
mietung vor. Die freiwillige Steuerpflicht
(ohne Umsatzgrenze) ist gegeben, wenn
die Mietentgelte freiwillig versteuert
werden (Option).

VORSTEUERABZUG. Besteht keine Steuer-
pflicht, entfallt der Anspruch auf Vor-
steuerabzug auf den Investitionen und
den laufenden Aufwendungen. Soweit die
Leistungen steuerbar sind, besteht An-
spruch auf Vorsteuerabzug. Bei gemisch-
ter Verwendung ist der Vorsteuerabzug
entsprechend zu korrigieren.? Dabei ist zu

NUTZUNG FUR PRIVATE ZWECKE. Wird bei
einer steuerpflichtigen Einzelunterneh-
mung eine (oder mehrere) Ferienwoh-
nungen dem unternehmerischen Be-
reich zugeordnet, geht die ESTV im
Sinne einer annaherungsweisen Ermitt-
lung davon aus, dass eines dieser Objek-
te wahrend zweier Monate im Jahr fiir
private Zwecke verwendet wird.* Fur die-
se Zeit ist fir die vorzunehmende Vor-
steuerkorrektur infolge privater Verwen-
dung ein Mietwert nach Art. 31. Abs. 4
MWSTG zu berechnen.?

UBERLASSUNG AN ENG VERBUNDENE PERSO-
NEN. Wird eine im Inland gelegene und
dem unternehmerischen Bereich zu-
geordnete Ferienwohnung an eng ver-
bundene Personen im Sinne von Art. 3
Bst. h MWSTG unentgeltlich iiberlassen
oder zu einem Vorzugspreis vermietet,
so muss der steuerpflichtige Eigentii-
mer hierfiir einen Mietwert versteuern,
der unter unabhangigen Dritten verein-
bart wiirde.®

FAZIT. Die Umsatze aus der Vermietung
von Ferienwohnungen und/oder Park-
platzen konnen der MWST unterlie-

gen, womit die Steuerpflicht begriindet
wird. Heikle Abgrenzungskriterien sind
zu beachten. Soweit die Leistungen der
MWST unterliegen, besteht bei Abrech-
nung nach der effektiven Methode An-
spruch auf Vorsteuerabzug. Die steuer-
planerischen Moglichkeiten sind somit
zu beachten. e

1 Fur far die Vermietung von Parkplatzen, welche dem Privat-
vermégen zuzuordnen sind, gelten die gleichen Abgren-
zungskriterien. Vgl. hierzu die Ausfiihrungen der MWST-
Branchen-Info 17 Liegenschaftsverwaltung/Vermietung
und Verkauf von Immobilien, Ziff. 7.

Die Behandlung der dem Sondersatz unterliegenden Leis-
tungen und Nebenleistungen/-kosten vgl. Ziff. 7.2.1 MWST-
Branchen-Info 17.

Vgl. dazu die detaillierten Ausfiihrungen in der MWST-Info
09 Vorsteuerabzug und Vorsteuerkorrekturen.

Art. 31 Abs. 2 MWSTG.

Die ESTV anerkennt als solchen Wert den Durchschnitt der
bei den direkten Bundessteuern giiltigen Jahreseigenmiet-
werte der einzelnen Objekte mit einem Zuschlag von 25%.
Vgl. die Ausfiihrungen in Ziff. 7.1.3 MWST-Branchen-Info 17.

Vgl. hierzu weitergehende Ausfiihrungen unter Ziff. 7.1.2
MWST-Branchen-Info 17.
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Verlasst ein Mieter die Wohnung nicht rechtzeitig, so kann der Vermieter sein Recht auf die
Riickgabe der Mietwohnung im Ausweisungsverfahren durchsetzen. Dabei ist aber jeweils
vorab genau zu priifen, ob ein sog. Rechtsschutz in klaren Fallen vorliegt oder nicht.

Gerichtliche Fallstricke bei der Ausweisung (Foto

CHRISTOPHER TILLMAN & DANIEL REUDT* @ ----+----

SACHVERHALT. Die Vermieterin V. ersuch-
te in einem Gerichtsfall im Rahmen eines
summarischen Verfahrens zum Rechts-
schutz in klaren Fallen um gerichtliche
Ausweisung des Mieters M. Zur Begriin-
dung fiihrte sie an, das Mietverhéltnis
sei wegen Zahlungsverzuges (Art. 257d
des Schweizerischen Obligationenrechts
[OR]) gekiindigt worden, der Mieter M.
weile jedoch auch nach Ablauf des Kiin-
digungstermins weiterhin in den Raum-
lichkeiten. Das Gericht trat mangels sog.
liquiden Sachverhalts und damit mangels
eines klaren Falles nicht auf das Auswei-
sungsgesuch ein, da der Mieter M. Ein-
wendungen vorgebracht hatte, die ein
Beweisverfahren notwendig machen wiir-
den (OGer BE in: CAN 1/2012 Nr. 7). Nach
diesem Entscheid hatte die Vermieterin V.
ein Ausweisungsgesuch bei der Schlich-
tungsbehorde und nachher ein ordentli-
ches Gerichtsverfahren am Mietgericht
anstrengen miissen.

AUSWEISUNG IN KLAREN FALLEN. Der Rechts-
schutz in klaren Fallen ist der sprichwort-
lich «kurze Prozess». Sind der Sachverhalt
und die Rechtslage klar, soll der Klager
rasch, d.h. ohne Schlichtungsversuch und
ohne unnotiges ordentliches Gerichtsver-
fahren am Mietgericht zu seinem Recht
kommen. Die Zivilprozessordnung (ZPO)
sieht unter dem Titel «Rechtsschutz in kla-
ren Fallen» (Art. 257 Abs. 1 ZPO) vor, dass
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das Gericht Rechtsschutz in der Verfah-
rensart des summarischen Verfahrens ge-
wahrt, wenn der Sachverhalt unbestritten
oder sofort beweisbar und die Rechtslage
iuberdies klar ist. Das Verfahren wird in
der Regel durch ein schriftliches Gesuch
eingeleitet (Art. 252 ZPO).

Sofort beweisbar ist ein Sachverhalt,
wenn er ohne zeitliche Verzogerung und
ohne besonderen Aufwand nachgewie-
sen werden kann. Der Beweis ist in der
Regel durch Urkunden zu erbringen. An-
dere sofort greifbare Beweismittel sind
aber nicht ausgeschlossen (Art. 254 Abs.
1 und Abs. 2 lit. a ZPO). Die Rechtslage
ist klar, wenn die Anwendung und Aus-
legung einer Norm, namentlich aufgrund
ihres Wortlauts, der Rechtsprechung und
der bewahrten Lehre, zu keinem Zwei-
fel Anlass gibt (BGer 4A.447/2011 vom
20. September 2011, E. 2.3). Sind diese
Voraussetzungen erfillt, spricht man von
einem sog. liquiden Fall. Nur in diesem
Fall ist der Rechtsschutz in klaren Fallen
anwendbar.

Die herrschende Lehre geht davon
aus, dass offensichtlich haltlose Bestrei-
tungen - sog. Schutzbehauptungen — des
Mieters bei der Mieterausweisung nicht
ausreichen, um einen an sich klaren Sach-
verhalt als illiquid erscheinen zu lassen.
An der erforderlichen Liquiditat fehlt es
hingegen, wenn der Mieter substanziiert
Einwendungen vortragt, die nicht haltlos
sind. Diese Einwendungen und Einreden

sind vom Mieter nur glaubhaft vorzubrin-
gen und nicht zu beweisen. Sind aufwan-
dige Priifungen erforderlich, liegt kein li-
quider Sachverhalt im Sinne von Art. 257
ZPOvor. Dann ist ein ordentlicher Prozess
ohne Beweisbeschrankung erforderlich.
Das ist etwa dann der Fall, wenn unklar
bleibt, was genau die Parteien vereinbart
haben und sich das nur durch ein aus-
gedehntes Beweisverfahren, namentlich
durch die Einvernahme von beantragten
Zeugen, eruieren liesse. In diesen Fallen
tritt das Gericht auf das Ausweisungsge-
such tiber den Rechtsschutz in klaren Fal-
len im summarischen Verfahren nicht ein
(Art. 257 Abs. 3 ZPO).

RECHTSKRAFTIGER ERSTRECKUNGSVER-
GLEICH. Ein liquider Fall liegt demgegen-
iber dann vor, wenn vor Mietgericht oder
Schlichtungsbehorde in einem Kindi-
gungsschutzverfahren die Parteien eine
Vereinbarung iiber die Erstreckung des
Mietverhéltnisses geschlossen und damit
einen gerichtlichen Vergleich geschlos-
sen haben. Dieser hat die Wirkung eines
rechtskraftigen Entscheids (Art. 241 Abs.
2 ZPO). Materielle und prozessuale Man-
gel eines Vergleichs konnen in der Folge
nur mit dem ausserordentlichen Rechts-
mittel der Revision geltend gemacht wer-
den. Gegen einen Vergleich stehen we-
der die Berufung und Beschwerde nach
ZPO noch die Beschwerde nach Bundes-
gerichtsgesetz offen (BGer 4A.605/2012
vom 22. Februar 2013, E. 1.3). Ist die Kiin-
digung durch gerichtlichen Vergleich in
Rechtskraft erwachsen, braucht es fiir das
spatere Ausweisungsverfahren auch keine
separate Rechtskraftbescheinigung. Die
Rechtskraft des gerichtlich geschlossenen
Vergleichs steht aufgrund der erwahnten
Rechtsprechung offensichtlich fest. Somit
liegt ein klarer Fall vor, welcher die Aus-
weisung als Rechtsschutz in klaren Fallen
im summarischen Verfahren zulasst.

AUSWEISUNG NACH ORDENTLICHER KUNDI-
GUNG. Der Rechtsschutz in klaren Fallen
gemass Art. 257 ZPO im summarischen
Verfahren kann grundsatzlich auch fir
die Ausweisung des Mieters nach einer
rechtskraftigen ordentlichen Kiindigung
des Mieters verlangt werden (OGer AG
vom 17.10.2011 in: CAN 1/2012 Nr. 6;
MRA 2010 S. 111 ff.). Dies ist auch mit
dem Willen des Gesetzgebers vereinbar,



welcher eine Verstarkung des Glaubiger-
schutzes bewirken wollte, und zwar vor
allem in dringlichen Féallen wie der Mie-
terausweisung.

FAZIT. Im Urteil vom 10. Januar 2013
(4A.495/2012) bestatigt das Bundesge-
richt den erwahnten Grundsatz, dass auch
unter neuer ZPO die Erwirkung einer Mie-
terausweisung nur bei einem sog. klaren
Fall im summarischen Verfahren und da-
mit in einem «schnelleren Verfahren» mit
Beweismittelbeschrankung zu ermog-
lichen ist (Art. 248 lit. b i.V.m. Art. 257
ZPO0). Demnach sind einzig Falle wie ein
unbestrittener oder sofort (mit Urkunden)
beweisbarer Sachverhalt und zusatzlich
klarer Rechtslage (Art. 257 Abs. 1 ZPO)

direkt vom Ausweisungsrichter im sum-
marischen Verfahren zu behandeln. Das
Gericht kann auf die Durchfithrung einer
zeitraubenden Verhandlung verzichten
und aufgrund der Akten entscheiden (Art.
256 Abs. 1ZP0). Demgegeniiber sind alle
nicht liquiden und somit nicht auf Anhieb
klaren Falle wie ublich erstinstanzlich bei
der Schlichtungsbehorde in Mietsachen
zu beantragen und dann gegebenenfalls
an das Mietgericht im ordentlichen Ver-
fahren zu ziehen. Das bedeutet, dass bei
der Mieterausweisung immer vorab zu
priifen ist, ob es sich um einen sog. kla-
ren Fall im Sinne von Art. 248 lit. b i.V.m.
Art. 257 ZPO handelt. Danach richtet sich
dann die einzuschlagende gerichtliche
Verfahrensart. Als Streitwert fir das Aus-

weisungsverfahren wird von sechs Mo-
natsmietzinsen ausgegangen (Entscheid
OGer ZH OF120066 vom 9. Januar 2013,
E.6). o
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Innerfamiliare

Nachfolgeregelung

Ein Unternehmer hangt emotional an seinem Unternehmen und identifiziert
sich stark mit ihm. Oftmals setzt er den Ubergang seines Lebenswerkes an
seinen Nachfolger mit einem Werteverlust seiner eigenen Person gleich.

Der Generationenwechsel im Unternehmen verlauft nicht immer harmonisch (Foto: istockphoto.com).

ROLF DUGGELIN* @&

LOSLASSEN IST SCHWER. Der Unternehmer
fiirchtet, mit der Abgabe der Fithrungs-
ibergabe iiberfliissig zu werden und fort-
an zum alten Eisen zu gehoren. Vielleicht
fehlen Hobbys, die die zeitliche, soziale
und emotionale Liicke ausfiillen konnten.
Vielleicht ist das Unternehmertum sein
einziger Lebensinhalt, Lebenszweck und
Lebenssinn. So konnen wertvolle Jahre
verrinnen, ohne dass die Nachfolgerege-
lung angepackt wird.

Dieses Verhalten zieht entscheiden-
de Nachteile nach sich. Eine notwendi-
ge Strukturbereinigung wird verpasst. Es
wird zu wenig in neue Technologien, Ma-
schinen und Werkzeuge investiert. Das
Beziehungsnetz des alten Patrons wird
nicht aufgefrischt. Der Personalbestand
iberaltert. Die Firma wird trotz noch gu-
ten Ergebnissen fiir einen Nachfolger im-
mer uninteressanter. Wenn ein Sohn als
bald 50-Jahriger immer noch darauf war-
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tet, die Firma tbernehmen zu diirfen,
dann riecht das irgendwie komisch.

99 Vertrauen spielt in der
Nachfolgeregelung eine
zentrale Rolle.»

EIN LANGFRISTPROJEKT. Die Regelung der
Nachfolge ben6tigt Zeit und muss serios
angegangen werden. Die Ubergabe eines
Unternehmens ist ein einmaliges oder
seltenes Ereignis. Personliche, familiare,
aber auch betriebswirtschaftliche, recht-
liche, finanzielle und steuerliche Fragen
bediirfen der Klarung. Eine Faustregel be-
sagt, dass diese Vorbereitungen fiinf bis
zehn Jahre dauern.

Ein Unternehmer muss sich selber
und seine Unternehmung analysieren,

muss Losungsmoglichkeiten erarbeiten
und beurteilen. Sollte sich eine innerfami-
liare Nachfolgeregelung
herauskristallisieren, darf
ersich gliicklich schatzen.
Dies vereinfacht viele an-
stehende Fragen. Das Ge-
sprach bleibt sozusagen
in der Familie. Vorausset-
zung ist, dass man inner-
halb der Familie offen und
vertrauensvoll miteinander umgeht. Ge-
rade bei der erbrechtlichen Diskussion
zeigt sich schnell der Stand des Kommu-
nikationsstils.

ZEITPUNKT NICHT VERPASSEN. Der Unter-
nehmer soll seine Nachfolge planen, so-
lange er noch iiber geniigend Kraft und
Selbstdisziplin verfigt. Wenn Freunde,
Bekannte, Verwandte, Banken und Bera-
ter ironisch zu witzeln beginnen, ist es
meist zu spat.



Umgekehrt sollte ein Nachfolger die
volle Fihrungsverantwortung in einem
Alter iibernehmen konnen, in dem ernoch
Energie aufbringt und Innovationsideen
umsetzt. Seine Ausbildung und praktische
Erfahrung sind wesentliche Faktoren fiir
den Zukunftserfolg. Zur guten Ausbildung
zahlt eine hohere Fachausbildung, allen-
falls mit betriebswirtschaftlicher Weiter-
bildung. Erfahrung gewinnt man, indem
man sich ein paar Jahre in anderen Un-
ternehmen seine Sporen abverdient. Im
Idealalter von 30 bis 35 Jahren nahert sich
die Dynamik- der Erfahrungslebenskurve.
Dann wird die Zeit reif.

VERTRAUEN - EINE GRUNDVORAUSSETZUNG.
Eine familieninterne Nachfolgeregelung
stellt an den abtretenden Unternehmer

und an den Nachfolger hohe Anforderun-
gen. Die Todsiinde, dass der Nachfolger
vom Vater mit sehr viel Verantwortung
iiberhduft wird, ohne gleichzeitig eben-
so viele Kompetenzen zu erhalten, wird
immer wieder begangen. Das Vertrauen
spielt eine zentrale Rolle. Gesprachsbe-
reitschaft und -fahigkeit vorausgesetzt,
konnen alle personlichen, familiaren und
geschaftlichen Fragen sachlich diskutiert
werden. Geduld, Toleranz, Kompromiss-
bereitschaft und Anerkennung sind die
Schliisselqualifikationen in vielen heiklen
Diskussionen.

Wenn man es bis hierher ge-
schafft hat, wenn der Vater den Sohn
als vollwertigen Nachfolger betrachtet,
wenn der Sohn weiss, dass er sich jeder-
zeit vertrauensvoll an den Vater wenden

darf, wird der personliche Lebenserfolg
des Vaters vergoldet, der personliche und
geschaftliche Erfolg des Nachfolgers er-
moglicht und ebenso die langfristige Er-
haltung der Unternehmung. Auch dem
langfristigen Familienfrieden wird eine
grosse Chance gegeben. Nicht nur fir
Miitter und Ehefrauen ist diese Zielset-
zung wichtig. e

: *ROLF DUGGELIN
: r Seit 25 Jahren bietet Rolf Diiggelin seine

Dienste an in der Kombination von betriebs- :
wirtschaftlicher Beratung und Mediation. Er :
vermittelt vor allem in Unternehmen und bei :
privaten Konfliktsituationen mit dem Ziel,

Konflikte praventiv zu vermeiden und um er-:
kannte Konflikte bereits in einem friihen Sta-:
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dium professionell zu entscharfen. Die Entwicklung von ein-
: fachen Konfliktmanagement-Systemen gehért zu seinen
: Schwerpunkten.
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Kein Arger mit siumigen Mietern
und eine hohe Liquiditit.

Warum?

n

Die Inkasso-Produkte und Dienstleis-
tungen der Creditreform-Gesellschaften
helfen, offene Forderungen schnell zu
realisieren. Die Vermeidung von Miet-
zinsausfillen und eine hohere Liquiditat
sind die positiven Folgen.

+ Creditreform Egeli Basel AG
Miinchensteinerstrasse 127
CH-4002 Basel

Tel. +41 (0)61 337 90 40

Fax +41 (0)61 337 90 45
info@basel.creditreform.ch

+ Creditreform Egeli St.Gallen AG
Teufener Strasse 36

CH-9001 St.Gallen

Tel. +41 (0)71 221 11 21

Fax +41 (0)71 221 11 25
info@st.gallen.creditreform.ch

+ Creditreform Egeli Ziirich AG
Binzmiihlestrasse 13

CH-8050 Ziirich

Tel. +41 (0)44 307 80 80

Fax +41 (0)44 307 80 85
info@zuerich.creditreform.ch

www.creditreform.ch

B

GEMEINSAM GEGEN VERLUSTE.

immobilia Juli 2013 | 29



Keine andere erneuerbare Energie hat in der Schweiz ein derart grosses Potenzial wie die
Sonnenenergie. Wahrend alle Scheinwerfer auf die Solarstromproduktion gerichtet sind,
steht die Solarwarme in deren Schatten. Das soll sich andern. Mit einem Masterplan.

(Bild:zvg).

ARMIN BRAUNWALDER* @----e-veveseveunusncniininnnnn

GROSSTE SOLARTHERMISCHE ANLAGE. Auf die
Oberflaiche der Schweiz strahlt pro Jahr
iiber zweihundertmal mehr Sonnenener-
gie ein als das Land insgesamt an Energie
verbraucht. Auf einen Quadratmeter herun-
tergerechnet, entspricht die Sonnenener-
gie hundert Litern Heizol. Mit Photovoltaik
und Solarthermie kann diese erneuerba-
re und unerschopfliche Energie «geerntet»
werden — in Form von Solarstrom und So-
larwarme. Dafiir braucht es keine zusatz-
lichen Landflichen. Auf Gebaudedachern
und an Hausfassaden stehen fiir die Solar-
ernte in der Schweiz rund 200 Mio. m? ge-
eignete Flachen zur Verfiigung. Davon wird

lhre Schlisselfigur im Immobilienportfolio!

= R T P Lk e ST A

Minergie-P-Wohnsiedlung Grossmorgen, Einsiedeln: 195 m? Sonnenkollektoren decken 80 Prozent des gesamten Warmwasser- und Heizwarmebedarfs

erst ein kleiner Bruchteil genutzt: Etwa
3 Mio. m?fiir die Solarstromproduktion und
gut 1 Mio. m?fiir Sonnenkollektoren zur Er-
zeugung von Warmwasser. Ein Platzpro-
blem gibt es also nicht — selbst wenn bei-
de Solartechnologien gleichzeitig deutlich
ausgebaut werden.

Wie beide Solartechnologien auf der-
selben Uberbauung méglich sind, zeigt die
Wohnsiedlung Grossmorgen in Einsiedeln.
Hier wurde die grosste solarthermische
Anlage der Zentralschweiz realisiert. Die
sechs Mehrfamilienhduser im Minergie-P-
Standard verfiigen {iber 195 m? Sonnen-
kollektoren. Sie decken 80% des Warm-
wasser- und Heizwarmebedarfs ab. Den

y Unsere Kompetenzen im Portfoliomanagement:

Portfoliostrategien / Portfoliomanagement / Geschaftsfiihrung von Immobiliengesellschaften
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Rest liefern Warmepumpen. Auf den Da-
chern der Wohnsiedlung produzieren zu-
dem Photovoltaik-Panels auf einer Flache
von 475 m? pro Jahr mehr als doppelt so viel
Strom, wie die Warmepumpen verbrau-
chen. Mit der Wohnsiedlung scheint die
realisierende Grossmorgen AG einen Nerv
getroffen zu haben. Alle 50 Wohnungen
seien vor Fertigstellung einzig aufgrund
eines Eintrags auf der Plattform Homega-
te verkauft worden, so die Bauherrschaft.

VON 1 AUF 15 MI10. QUADRATMETER. Der Fach-
verband Swissolar setzt sich seit Jahren

fiir die Forderung beider Solartechnolo-
gien ein. In der 6ffentlichen Wahrnehmung

®

MEISEN

www.markstein.ch




Quelle: Swissolar

Anteil am Warmwasserverbrauch

Kollektorflache / Person

Speichervolumen (Solar- und
- Bereitschaftsspeicher) / Person

Gestehungskosten

CHF/m? Bruttokollektorfliache
3000

KENNZAHLEN THERMISCHE SOLARANLAGE FUR MEHRFAMILIENHAUS

kostenoptimiert ertragsoptimiert
30-50% 50-70%
0.5-1.0m? 10-15m?

50 - 80 Liter 80 - 150 Liter

15-25Rp./kWh 25-35Rp./kWh

JE GROSSER DIE ANLAGE, DESTO TIEFER DIE ANLAGEKOSTEN
Investitionskosten fiir Solaranlagen mit Flachkollektoren inkl. Speicher (Minimum/Maximum; Quelle: Swissolar)
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steht die thermische Nutzung der Sonnen-
energie allerdings im Schatten der Solar-
stromproduktion. Dies, obwohl die Nut-
zung von Solarwarme klare Pluspunkte hat:
Sonnenkollektoren helfen, fossile Energi-
en einzusparen und den Stromverbrauch
von Elektroboilern und -heizungen zu re-
duzieren. Pro Quadratmeter Sonnenkollek-
tor konnen im Jahr 55 bis 80 Liter Heizol,
bzw. m?® Gas oder 500 bis 700 kWh Strom
eingespart werden. Solarwarme liefert so-
mit einen wichtigen Beitrag fir den Klima-
schutz, fur die Versorgungssicherheit und
zum beschlossenen Atomausstieg.

Im Kontrast zu dieser Tatsache steht die
Marktentwicklung. «Leider stagniert der
Verkauf von Sonnenkollektoren seit 2010»,
sagt David Stickelberger, Geschaftsfithrer
von Swissolar. Diese Tendenz ist nicht nur
in der Schweiz, sondern auch in Deutsch-
land und in Osterreich festzustellen. Swis-
solar geht nun mit einem Masterplan «So-
larwarme Schweiz 2035» in die Offensive.
Er zeigt auf, welche Schritte und Massnah-
men es zur Ankurbelung des Marktes und
damit zur verstarkten Nutzung des riesi-

100 200
Kollektorfliche (m?)

gen Solarwarme-Potenzials braucht. Bis
2020 soll die heutige Kollektorflache ver-
dreifacht und bis 2035 auf rund 15 Mio.
m? gesteigert werden. Das entspricht et-
wa der Flache der Stadt Genf oder gesamt-
schweizerisch 1,7 m? pro Person. Swissolar
schitzt, dass diese Flache ausreicht, um bis
2035 mindestens 10% des dannzumaligen
gesamten schweizerischen Warmebedarfs
mit Sonnenkollektoren zu decken.

Die grossten nutzbaren Potenziale or-
tet der Masterplan fiir Grossanlagen auf
Dach- und Fassadenflachen von Mehrfami-
lienhausern, Schulhdusern, Heimen, Gas-
tronomie- und Hotelleriebetrieben oder
Spitdlern. «Um diesen Markt besser zu er-
schliessen, braucht es verstarkte finanzielle
Anreize fiir Bauherren», erklart Stickelber-
ger. Bei Grossanlagen sei die Wirtschaft-
lichkeit oft von grosserer Bedeutung als bei
kleinen Anlagen fiir Eigenheimbesitzer.

KOSTEN SENKEN, QUALITAT VERBESSERN. Der
Swissolar-Masterplan ist aber nicht allei-
ne ein Ruf nach mehr Forderung fiir solar-
thermische Anlagen durch Bund und Kan-

tone. Der Fachverband nimmt auch sich
selber und die Solarbranche in die Pflicht.
Dabei geht es vor allem um Kostensenkung
und Qualitatssicherung. So wird Swisso-
lar die Preisunterschiede zum benachbar-
ten Ausland analysieren. Das hat einen gu-
ten Grund: An der Fachtagung Solarwarme
Schweiz von Ende Mai in Luzern legte die
Expertin Sabine Perch-Nielsen von Ernst
Basler + Partner dar, dass eine Sonnenkol-
lektor-Anlage fiirs Einfamilienhaus in der
Schweiz rund doppelt so viel kostet wie in
Deutschland oder Osterreich. Dieser enor-
me Preisunterschied lasst sich nicht allei-
ne durch hohere Schweizer Lohnkosten er-
klaren. Was fiir Kleinanlagen gilt, diirfte
auch fiir Grossanlagen zutreffen. In wel-
chem Ausmass, wird die Swissolar-Analy-
se zeigen. Zudem soll mehr Transparenz
geschaffen werden, indem das Bundes-
amt fir Energie die Preisentwicklung von
solarthermischen Anlagen veroffentlicht.
Das soll den Druck auf Kostensenkungen
starken.

Der Masterplan ruft Produzenten von
bestehenden Solarwdrme-Systemen auf,
diese konsequent zu vereinfachen und da-
mit mitzuhelfen, Kosten zu senken. Der
Weg filihrt hier iiber die Standardisierung
der Anlagen, die Ausrichtung der Produk-
te auf eine moglichst einfache, kurze und
fehlerfreie Installation sowie eine bessere
Abstimmung der einzelnen Komponenten.
Gleichzeitig soll insbesondere bei Gross-
anlagen der Qualitatssicherung verstark-
te Aufmerksamkeit geschenkt werden.
So miissen «Solarprofis» fiir Planung und
Montage, die von Swissolar geprift und ak-
kreditiert werden, kiinftig hohere Anforde-
rungen erfiillen. Stichprobenkontrollen der
beiden Basel haben namlich eine unbefrie-
digende Anzahl mangelhafter Kollektoran-
lagen zu Tage gebracht. e

- SOLARWARME-RATGEBER

: Der Fachverband Swissolar hat den Ratgeber «Solarwarme :
: fiir Mehrfamilienhausery herausgegeben. Er liefert niitzli-

: che Informationen zu technischen und finanziellen Fragen
: bei Grossanlagen. Weitere Informationen und Download:
ww.swissolar.ch

*ARMIN BRAUNWALDER

Der Journalist BR, Braunwalder Energie-
Kommunikation, Erstfeld, ist Projektleiter
Offentlichkeitsarbeit bei der Schweizeri-
schen Agentur fur Energieeffizienz

. (S.AF.E), www.energieeffizienz.ch,

| braunwalder@energie-kommunikation.ch
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Vorausschauende
Heizungssanierung

Viele Heizanlagen haben ihre Lebenserwartung bereits iberdauert. Damit ist der Zeitpunkt
gekommen, sich nach Ersatz umzusehen. Der rechtzeitige Austausch einer alten Heizung lohnt
sich. Denn er erspart Arger, Reparaturkosten und senkt die Energiekosten teilweise massiv.

VOR- UND NACHTEILE DER ENERGIETRAGER BEI HEIZUNGSSANIERUNGEN

Quelle: Pro Kamin
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Energie | Heiztechnik Vorteile Nachteile £ w a o 7
Heizol Kondensierender Kleine Investitionskosten; CO,-Ausstoss (in energie- . . ‘ .
Wand- oder Energiereserve vor Ort (Tank); mit | optimierten Gebauden stark
Standheizkessel, Oko-Heizél kaum Luftschadstoffe | reduziert); Platzbedarf fiir Tank
modulierend (Feinstaub, NO,, SO,)
Erdgas | Kondensierender Kleine Investitionskosten; kein CO,-Ausstoss bei Erdgas (in . ' . .
Wand- oder Platzbedarf fur Brennstoff; kaum | energieoptimierten Gebauden
Standhei Luftsct (Feinstaub, NO,, | stark reduziert); Erdgas-
modulierend S0,) anschluss Voraussetzung.
Biogas Kondensierender Biogas ist CO,-neutral; weitere Biogas noch nicht flachen- . ‘ . . .
Wand- oder Vorteile: Siehe oben deckend verfugbar
Standheizkessel,
modulierend
Holz Stiickholzkessel CO,-neutral; Feinstaub und NO, (bei korrekt
Wertschépfung vollstandig im betriebenen Neuanlagen . ‘ . .
Inland vernachlassigbar); Platzbedarf
flr Brennstoff
Pelletkessel CO,-neutral; Feinstaub und NO, (sehr gering,
automatische Heizung da korrekter Betrieb durch . . .
Technik gewahrleistet);
Platzbedarf fiir Brennstoff
Wohnraumfeuerung | CO,-neutral; verkiirzt Heizsaison | Feinstaub und NO, (bei korrekt
als Zusatzheizung der Zentralheizung; schafft betriebenen Neuanlagen . . ‘ . .
(Kamin-/Speicher- «Wohnraum-Wellness» vernachlassigbar); Platzbedarf
ofen, Heizcheminée) fiir Brennstoff
Umwelt- | Luft/Wasser- Relativ geringer Platzbedarf; Investitionskosten; ca. 30-35%
warme/ | Warmepumpe einfacher Betrieb; ca. 2/3 kosten- | Stromanteil; mit Strom aus Gas ‘ ‘ . . .
Strom lose Umweltenergie; oder Kohle nicht CO,-neutral,
mit Oko-Strom CO,-neutral mit Atomstrom keine vollstandig
erneuerbare Energie
Warmepumpe mit Wie oben; Wie oben; ca. 20-25% des
Erdsonde 75-80 % Umweltenergie; Energieoutputs mit Strom . . . . .
mit Oko-Strom CO,-neutral
Solar Thermische Einfacher Betrieb; Nur in Kombination mit weiterem
Solarkollektoren kostenlose Energie Warmeerzeuger A . . . .

. Vorteilhaft

Mittelmassig . Nachteilig

Quelle: Pro Kamin

Welcher Energietréager hat welche Vor- und Nachteile? - Eine Ubersicht.

HUBERT PALLA* @ -+ vvvveeresesueunruruntsiarrnnanananan

baudes abgestimmt sein. Sie bestehen

: WICHTIGE KRITERIEN FUR DEN

SANIERUNGSSTAU IM HEIZRAUM. Die Lebens-
zeit einer Heizung betragt durchschnittlich
15 bis 20 Jahre. In vielen Hausern sind aber
Heizungen installiert, die schon weit iiber
20 Jahre im Keller stehen. Alte Heizkessel
verbrauchen gegeniiber modernen Gera-
ten nicht nur mehr Energie, sie sind auch
storungsanfalliger und oftmals sind die Er-
satzteile nicht mehr erhaltlich. Der frist-
gemasse Austausch der Heizung schiitzt
deshalb die Hausbesitzer vor unangeneh-
men und teuren Uberraschungen. Um das
richtige Heizsystem auswahlen zu konnen,
sollte die Planung frithzeitig an die Hand
genommen werden. Dabei sollte auch der
Ersatz der Warmwassererzeugung in die
Planung einfliessen.

Moderne Heizsysteme sollten optimal
auf die energetischen Bediirfnisse des Ge-
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aus einem modulierenden und kondensie-
renden Heizkessel, einem Speicher (fiirs -
Warmwasser und eventuell zur Heizungs- :
unterstiitzung) und wenn sinnvoll, einer :*
Solaranlage. :

DerErsatz einerveralteten Heizung, die
meistens auch noch zu gross dimensioniert :
ist, kann sich sehr schnell lohnen, da der .
Energieverbrauch um bis zu 50% gesenkt
werden kann. Bei der Auswahl des richti-
gen Heizsystems fiir Thr Haus helfen Thnen  :,
gerne die Energieberater des lokalen Erd- :.
gasversorgers. o .

*HUBERT PALLA

Der Autor ist technisch-kommerzieller
Berater des Verbandes der Schweizerischen:
Gasindustrie (VSG) und Redaktor der
Gasette.

: HEIZUNGSERSATZ

Ist die Heizung alter als 15 Jahre? :
Gab es in den letzten Jahren Probleme mit der Heizung? :

Wurden die Abgaswerte bei der Feuerungskontrolle
beanstandet?

Ist der Kamin alter als 15 Jahre?

Gab es in den letzten Jahren Probleme mit der
Wassererwarmung?

Ist der Boiler zur Warmwassererwarmung élter
als 15 Jahre?

Sind die Energiekosten lhres Heizsystems in den
letzten Jahren gestiegen?

Wie hoch ist der Energieverbrauch pro Jahr?

Sind die Stromkosten in den letzten Jahren gestiegen?
Wie hoch ist der Stromverbrauch pro Jahr?

Machten Sie die Sonne als Energiequelle nutzen?
Kann auf dem Dach eine Solaranlage platziert werden?
Hat es im Keller gentigend Platz fiir einen Speicher?
Méchten Sie den Strom selber erzeugen?

Bei einer Erdgas-Heizung: Ist das Gebiet/Haus ans
Erdgas-Netz angeschlossen?



® PRAXISBEISPIEL

STROMERZEUGENDE HEIZUNG
ERSETZT ALTE OLHEIZUNG

Groses Bild: Das renovierte und energetisch sanierte Haus in Thalwil. Rechts von oben nach unten: Die strom-
erzeugende Heizung Vitotwin 300-W. Der 400 |-Speicher fiir das Warmwasser. Der zum Vitotwin gehdrende
750 I-Kombispeicher.

o 1880 erbaute die da-
malige Seidenweberei
Schmid/Heer an der
Isishiihlstrasse in
Thalwil ein Kosthaus
fiir Angestellte mit
mehr als 13 Einzelzim-
mern, die mit kleinen
Holzofen beheizt wur-
den.

Einhundert Jahre spater
gab es die erste grosse-
re Sanierung, bei dem
die Einzelzimmer in drei
Wohnungen umgewan-
delt wurden. Zudem er-
hielt das Riegelhaus
neue Fenster mit Isolier-
verglasung, eine Innen-
dammung und Einzel-
Elektrospeicheréfen in
den Zimmern. 2012 wur-
de das Haus nach tiber

100 Jahren erstmals
vollstandig saniert. Ne-
ben dem Ersatz der nun-
mehr auch wieder tiber

30-jahrigen Fenster wur-

de auch die Heizung er-
neuert. Die Besitzer, die
Heer Company in Thal-
wil, wollten weg von den
dezentral eingebauten
und unwirtschaftlichen
Elektroheizungen. Ger-
hard Witzig von Insta-
team Heizungen AG in
Zurich plante nun eine
besonders fortschrittli-
che Heizungszentrale.
Nachdem man tiber 30
Jahre lang Strom zum
Heizen bezogen hatte,
drehte man den Spiess
jetzt um: Nun liefert die
neue Strom erzeugende
Heizung mit dem Vitot-

win 300-W selber Strom,
namlich 1kW und gleich-

zeitig auch 6 kW Warme.
Mit dem integrierten Zu-
satzbrenner wird die
thermische Leistung auf
24 kW erhoht. Das ge-
niigt nach der Aus-
wechslung der Fenster
fiirs gesamte Haus. An-
stelle des Standard
750-Liter-Kombispei-
chers und 220 Liter
Warmwasser-Produkti-
on wurde ein 600-Liter-
Heizungsspeicher
(60/40°C) und furs
Warmwasser ein

separater 400-Liter-Boi-

ler eingebaut. Gentigend
Platz im Keller war vor-
handen, und diese
Losung ist erst noch
gunstiger. ®

BAU- UND ENERGIEKENNZAHLEN
Stand vor und nach der Heizungssanierung

Baujahr / Sanierung
Warmebedarfsflache

Energieverbrauch

Stromerzeugung
Heizlast
Heizung

Speicher

Warmwassererzeugung

vorher
188071979
310 m?

80000 kWh/a,
ohne Warmwasser

42 kW, ohne Warmwasser

Holz, Elektrospeicherdfen

Elektroboiler

Vorlauf-/Riicklauftemperatur -

Waérmeverteilung
Abgasfiihrung
Energietrager

Elektrospeicherdfen

Holz, Strom

nachher
2012
310 m?

60000 kWh/a,
mit Warmwasser

ca. 3000 kWh/a
21 kW, mit Warmwasser
Vitotwin 300, 24 kW,,, LkW,,

Heizungsspeicher 600 Liter,
Boiler 400 Liter

Heizung
60°C/40°C
Radiatoren
LAS

Erdgas
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Sommerliche Hochtemperaturen am Arbeitsplatz schranken die Leistungs-
fahigkeit spurbar ein. Fur kithlere Biiroraume braucht es aber langst nicht
immer eine energieintensive Klimatisierung.

- L —
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Raumtemperatur in °C

23

22

21

20

OPTIMALE RAUMTEMPERATUR

In Abhéngigkeit zur Aussentemperatur

Aussentemperatur in °C

Ein Ventilator macht die Hitze weniger driickend und braucht deutlich weniger Strom als ein Klimagerét (Bild: Fotosearch).
Rechts: Die «Behaglichkeitskurvey zeigt im mittleren Bereich die optimale Raumtemperatur zum Arbeiten im Sommer (Quelle: SIA).

THOMAS LANG?* @+ vcvvererenueruiiiuiiiiiiiiiiiiiin

ABNEHMENDE LEISTUNGSKURVE. Wie gut wir
arbeiten, hangt auch davon ab, ob wir uns
beider Arbeit behaglich fithlen oder nicht.
Ein Faktor dafiir ist das Raumklima und
speziell die Temperatur. Wenn im Hoch-
sommer das Thermometer gegen 30°C
und mehr steigt, beeinflusst das unsere
Leistungsfahigkeit. Was wir aus eigener
Erfahrung kennen, belegt auch die Wis-
senschaft. Eine Studie von Forschern der
Helsinki University of Technology (Finn-
land) und der Lawrence Berkeley Natio-
nal Laboratory (Berkeley, USA) zeigt, dass
sich ab 25° C Raumtemperatur ein spiirba-
rer Leistungsabfall von 2% pro Grad Cel-
sius bemerkbar macht. Steigt das Ther-
mometer auf 30°C, so verringert sich die
Leistungsfahigkeit um 10%.

RAUMTEMPERATUR DER JAHRESZEIT UND DEM
WETTER ANPASSEN. Gleichzeitig kommt die
Studie aber auch zum Schluss, dass es
beziiglich Leistungsfdahigkeit nicht sinn-
voll ist, einen Raum auf unter 25°C zu
kithlen, wenn draussen die Sommerhitze
briitet. Zumal pro 1°C tiefere Raumtem-
peratur sich Energieverbrauch und Ener-
giekosten der Kithlung um 3% erhohen.

So empfiehlt auch das Wirtschaftsse-
kretariat fiir Arbeit seco in der Weglei-
tung zur Verordnung 3 zum Arbeitsge-
setz, dass bis zu einer Raumtemperatur
von 24°C auf eine Kithlung generell ver-
zichtet werden sollte. Das behagliche und
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«leistungsfordernde Wohlfiihlklima» ist
stark von der Aussentemperatur abhan-
gig und bewegt sich in einer Bandbreite
von zwischen 22 und 26 Grad (siehe Gra-
fik). Ausschlaggebend ist dabei, dass der
Unterschied zwischen innen und aussen
nicht zu hoch ist. Das seco empfiehlt, dass
der Unterschied in der Regel nicht gros-
ser als 4 bis 8°C ist. Bei Temperaturen von
34°Cistes alsorichtig, die Raumtempera-
tur auf 26°C einzustellen.

99 Kleinklima-Gerate sind
Stromfresser, deren Einsatz
gut iiberlegt sein will.»

ANGENEHMES RAUMKLIMA DANK RICHTIGEM
VERHALTEN. Auch wenn Hitzetage fiir die
Arbeit unangenehm sind, die Regel sind
sie in den hiesigen Breitengraden nicht.
Die Messungenvon Meteoschweiz zeigen:
Im Schnitt verzeichnen wir im Schweizer
Mittelland rund 45 Sommertage, an de-
nen die Temperatur iiber 25° C steigt. Und
nur gerade an 10 Hitzetagen im jahrli-
chen Durchschnitt steigt das Thermome-
ter Uiber 30°C.

Das heisst nun aber nicht, dass an die-
sen Tagen nichts gegen die Warme un-
ternommen werden soll oder kann. Denn
schon einige einfache Verhaltensregeln
tragen zu einem angenehmen Raumkli-
ma bei. Besonders wirkungsvoll ist es,
wenn Raume rechtzeitig beschattet und
die Fenster iber Nacht offen gelassen re-
spektive schrag gestellt werden. Sofern
dies kein Sicherheitsrisiko darstellt, kon-
nen Biiros und Wohnungen so mit der
Nachtluft gut ausgekiihlt werden. Ubri-
gens: Im Sommer ist die Luft vor Son-
nenaufgang am kiihlsten. Sobald die Son-
ne aber auf die Fassade brennt, heisst es:
Fenster zu und Sonnenschutz runter. Zu-
dem hilft es, alle elektrischen Gerate, die
Warme abgeben, auszuschalten, wenn sie
nicht gebraucht werden. Man spricht da-
beivon der Verringerung der inneren Ab-
warme.

VENTILATOR: OFT EINE KOSTENGUNSTIGE UND
WIRKSAME LOSUNG. Wenn alles nicht mehr
hilft, versprechen Ventilatoren und Klein-
klima-Gerate «Linderung». Sind es nur
einige wenige Tag im Jahr, an denen die
Raumtemperatur wirklich unangenehm
hoch ist, kann ein Ventilator eine effizi-
ente, kostengiinstige und wirksame Lo-
sung sein. Wenn die Ventilatoren noch mit
einem Schwenkmechanismus ausgestat-
tet sind, steigert dies die Behaglichkeit
im ganzen Raum spiirbar, auch wenn sich
die effektive Temperatur nicht verandert.
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Denn die Luftbewegung des Ventilators
verringert das Schwitzen, und die Raum-

temperatur wird als tiefer empfunden.

Zu Diskussionen fiithrt immer wieder !
der Einsatz von Kleinklima-Geraten. Auch
wenn die Energieeffizienz dieser Gerite in :
den vergangenen Jahren spiirbar besser : |
geworden ist, bleiben sie Stromfresser,
deren Einsatz gut Uberlegt sein will. Sol- :
che Klimagerite sollten sehr gezielt und :
nur fir Rdume eingesetzt werden, die
auch wirklich regelméssig genutzt wer- :
den. Es geniigt, dass sie ein bis zwei Stun- :
den vor der Nutzung des Raums einge- :
schaltet werden. Sie sollten so platziert :
sein, dass die Luft frei zirkulieren kann. :
Zudem miissen Tiiren und Fenster unbe- :
dingt geschlossen sein, damit die kiihle :
Luft im Raum bleibt und keine Warme von :

aussen einstromt.

VOR DEM KAUF DIE PASSENDE LOSUNG EVA-
LUIEREN. Bei den Kleinklima-Geriten un- :
terscheidet man zwischen den Kom- :
pakt-Klimagerédten (Monoblock) und den
Die Kompakt-Kli-
magerite sind bequem transportierbar. :

Die sogenannten Split-Klimagerite wer- : Supermarkte brau-

: chenim Sommer wie im
nengerat (mit einem Warmetauscher und
i rende Kélteanlagen fiir

¢ die Kiihlung von Lebens-
. . . . mitteln, koste es, was es
das Aussengerat (mit Warmetauscher, : yoye und das kann ganz
: schon viel sein.

Split-Klimageraten.

den fest installiert. Im Raum wird das In-

einem Ventilator) montiert und draussen,
an der Aussenwand oder auf dem Balkon,

Kompressor und Ventilator).
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Die Kampagne effiziente Kalte hat fiir Super-
marktbetreiber ein Merkblatt zur Nachriistung
von Pluskiihimébeln mit Glastiiren erarbeitet.

Winter gut funktionie-

plett ersetzt. Daher ist
das Nachrtisten von Plus-
kiihimgbeln (Fleisch,
Milch- und Convenience-
Produkte) mit Glastiiren
eine gute Moglichkeit, um
den Energieverbrauch in
Supermérkten mit einem
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Die Split-Gerdte schneiden punkto : Ineinem Supermarktge-  verniinftigen Aufwand s
Energieeffizienz besser ab als die Mono- | hen zwischen 50 und und einer kurzen Amor- i
blocks. Doch die Installation muss durch : /2% dergesamtenElek- tisationszeit zu senken.

einen ausgewiesenen Kalte-Fachmann er-
folgen, damit die Kalteleitung korrekt ge-
legt wird. So oder so lohnt es sich, bei
der Neuanschaffung eines Kleinklima-

¢ trizitatskosten aufs Kon-

to der Kiihlung. So fal-
len pro Laufmeter eines
Kithimébels an einer zen-
tralen Kalteanlage jahr-

Denn mit dem Nachrtis-
ten der Pluskiihlregale
kann der Stromverbrauch
um bis zu 45% gesenkt
werden. Pro Laufmeter

erites die Energieetikette zu beachten. liche S_tromkosten von Regal und Jahr sind das
%iese ibt Ausku%ft zur Energieeffizienz 700bis 1000 CHF an. zwischen 200 und 300
g g Stecker fertige Anlagen CHF, die eingespart wer-

und zum Gerauschpegel. Alle Tipps zum
richtigen Verhalten und Vorgehen beim

wie zum Beispiel Aktions-

truhen brauchen jedes

den kénnen.
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Kiihlen von Hausern, Wohnungen und Bii-  Jahr Strom fir 1000 bis Die bisherigen Erfahrun-

ros im Hochsommer finden Sie im Merk- 1200 CHF. gen mit solchen Projek-

blatt «<Angenehmes Raumklima — 5 Tipps ten zeigen eine sehr gute BUSINESSIMAGES
g PPS  Grosse Supermarkteent-  Akzeptanz bei den Kon- EIENEERS AT NS

fir den Sommer» der Kampagne effizien-
te Kalte unter www.effizientekaelte.ch. e

sy *THOMAS LANG
Der Autor ist Projektleiter der Kampagne
effiziente Kalte.

wickeln zwar neue, ener-
gieeffiziente Ladenkon-
zepte, die unter anderem
auch modernste Kahlan-
lagen mit klimaschonen-
den Kéltemitteln einset-
zen. Doch in der Regel
wird die kaltetechnische
Einrichtung nicht von
heute auf morgen kom-

sumentinnen und Kon-
sumenten — Produk-

te hinter Glas werden
oftmals hochwertiger
und hygienischer einge-
schatzt. Zudem wird das
Ladenbild - etwa auch
zusammen mit einer
modernen LED-Beleuch-
tung — aufgewertet. ®

IMMOCAM

ARCHITEKTUR-FOTOGRAFIE/VIDEO

IMMOSERVER

ONLINE SOFTWARE FUR IMMOBILIEN-MARKETING

Tel. 056 200 09 20
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ANROSAN: ERSTES ZERTIFIZIERTES SYSTEM ZUR
SANIERUNG VON TRINKWASSERLEITUNGEN.

Die offentliche Wasserversorgung liefert
uns Trinkwasser in bester Qualitat bis zum
Haus - Wie es aus dem Hahnen kommt,
héngt jedoch vom Zustand der Leitungen
im Haus ab. ANROSAN schiitzt Trinkwas-
serleitungen in Gebduden mit einer rein
mineralischen Beschichtung aus Zement
vor Korrosion und Leckagen - sanft und
nachhaltig. ANROSAN ist das erste zertifi-
zierte Verfahren zur Sanierung von Trink-
wasserleitungen und erfiillt nachweislich
die anerkannten Regeln der Technik nach
DIN-Certco sowie alle gesetzlichen Anfor-
derungen in der Schweiz.

Trinkwasserleitungen haben eine be-
grenzte Lebensdauer. Stahlrohre leiden
unter Rost, Kupferleitungen neigen zu
Lochfrass, Kunststoffrohre versproden.
Schadstoffe aus alternden Trinkwasser-
leitungen koénnen unsere Gesundheit
gefdhrden. Korrosion, Lochfrass oder
Versprodung fiithren aber auch jahrlich
zu zahlreichen Leitungsbriichen. Fir
Hausbesitzer und Mieter ist dies arger-
lich und mit viel Aufwand und Kosten
verbunden.

Lieber eine rechtzeitige Analyse als

eine Baustelle im Haus
Trinkwasserleitungen kénnen saniert
werden. Die Investition schiitzt die
Wasserqualitat und erhoht die Sicherheit
bezliglich Leitungsbriichen und Wasser-
schiden. Bei Installationen, die 20 bis 30
Jahre alt sind, lohnt sich eine Zustands-
analyse. Die Experten der Naef GROUP
untersuchen die Installationen und stel-
len fest, welche Materialien verbaut wur-
den und in welchem Zustand sich diese
befinden.

«Anrosan ist das weltweit erste nach DIN-
Certco zertifizierte System zur Sanierung
von Trinkwasserleitungen im Gebauden»

Korrosion und Verschlammung setzen
den Rohren zu, nach einer Behandlung durch
die Naef GROUP sind sie so gut wie neu.

Naef GROUP
N&f Tech AG

Die Naef GROUP ist das Original

Bis Mitte der Achtzigerjahre galt das
Ersetzen von defekten Rohrleitungen im
Gebaude als einzige Losung - bis Ingeni-
eur Werner Naf die Rohrinnensanierung
erfand. Er testete unermiidlich die unter-
schiedlichsten Materialien und Metho-
den, bis er 1987 schliesslich das erste
Rohrinnensanierungssystem patentieren
konnte.

Trinkwasserleitungen sind

Lebensmittelverpackungen

Mit ANROSAN gelang der Naef GROUP
2011 ein weiterer Durchbruch. ANRO-
SAN ist die weltweit erste rein minerali-
sche Beschichtung aus Zement, Quarz-
sand und Wasser zur Beschichtung von
Trinkwasserleitungen im Gebaude. Sie
lasst sich erstmals an allen Rohrmateria-
len im Gebaude, Metall wie Kunststoff,
anwenden. Im April 2013 hat ANROSAN
als erstes System zur Sanierung von
Trinkwasserleitungen erfolgreich alle
Gesetzesanforderungen in der Schweiz
erfillt. Dartiber hinaus hat die Naef
GROUP gemeinsam mit DIN-Certco das
erste Priifverfahren fiir Systeme zur Sa-
nierung von Trinkwasserleitungen ent-
wickelt, welches die anerkannten Regeln
der Technik belegt. ANROSAN ist als
erstes Verfahren in diesem Bereich nach

Gratis-Hotline:
0800 48 00 48

Wolleraustrasse 41
CH-8807 Freienbach
Telefon +41 44 786 79 00

www.anrosan.com
info@naef-group.com

.

Reinstes Trinkwasser, frei von Epoxidharz

DIN-Certco zertifiziert. <«Trinkwasser-
leitungen sind nichts anderes als Lebens-
mittelverpackungen und unterliegen dem
Lebensmittelgesetz. Unser Trinkwasser
verdient hochste  Qualitat», erklart
Firmengriinder Werner Néf.

Mensch, Wasser, Warme

Die Naef GROUP setzt den Standard
und denkt dabei zuerst an den Mensch
und kiimmert sich dann um Trinkwas-
ser und Warme. Mit technisch hochwer-
tigen Innovationen 16st die Naef GROUP
Probleme, ohne neue zu schaffen. Denn
Werterhaltung von Immobilien und
Sicherheit fur die Kunden stehen im
Zentrum des Denkens und Handelns
der Naef GROUP. Das macht die Naef
GROUP einzigartig.

Mit den Bereichen HAT-System (Sanie-
rung von Fussbodenheizungen) HAT-
Service (Unterhalt von Heizsystemen),
JK-System (Einfrdsmethode fiir Fuss-
bodenheizungen), ANROSAN (Sanierung
von Trinkwasserleitungen) und Pipe-
finder (Detektion von Leitungsfithrungen
und toten Leitungen) bietet die Naef
GROUP ein umfassendes Dienstleis-
tungsangebot fiir die Sanierung von
Rohrleitungen im Haus - von der Analyse
uber die Umsetzung bis zum Service.

dt

ANROSAN

Dl



80 bis 90% unserer Zeit verbringen wir in geschlossenen Raumen. Fiir das Wohlbefinden
spielt die Qualitat der Raumluft und die thermische Behaglichkeit eine nicht unerhebliche
Rolle. Langst weiss man dabei um die positive Wirkung raumlufttechnischer Anlagen.

sundheit und Leistungsfahigkeit. In Biiro-
gebauden ist gute Raumluftqualitat mitt-
lerweile Massgabe fiir Arbeitsplatzqualitat
und zugleich Motivationsschub fiir die Mit-
arbeiter. In Schultests wurde der Einfluss

herausgefunden, dass durch ausreichende
Aussenluftzufuhr die Losungsgeschwin-
digkeit der Schiiler bei Rechenaufgaben
um bis zu 14% gesteigert werden konnte.
Auch die Fehlzeiten der Schiiler wurden mit
dem Einbau maschineller Liiftungsanlagen
spiirbar reduziert. Mikrobielle Verunreini-
gungen, meist von den Raumnutzern selbst
«eingeschleppt», so zeigen wiederum an-
dere Untersuchungen, konnen gerade bei
Kindern ernsthafte Gesundheitsprobleme
verursachen. Deshalb ist neben einer aus-
reichenden Luftzufuhr auch die Filterung
der Raumluft von grosser Wichtigkeit. Eine
effektive Filterung der Zuluft, die bei Fens-
terliftung so nicht moglich ist, vermeidet
nicht nur Feinstaub- oder Schadstoffbelas-
tungen, sondern halt auch Pollen fern von
Allergikern.

WAS MACHT GUTE LUFT AUS? Bei der maschi-
nellen Beliftung und Klimatisierung von

Raumen sind es die folgenden Faktoren,
die die Behaglichkeit des Menschen in Rau-
men beeinflussen*:
— Luftaustausch (Aussenvolumenstrom

proPerson 20-40 m%nh, s. DINEN 13779)
- Luftgeschwindigkeit/-bewegung

(<0,2 m/s)
— Luftreinheit (Aerosole und Gertiche)
— Luftfeuchte (30-60%)
— Lufttemperatur (22-26° C)
Nebeneinerausreichenden Luftversorgung
ist eine moglichst turbulenzfreie Einbrin-
gung der Luft wichtig fiir das Wohlbefinden
in Rdumen. Starke Luftbewegungen, wie
man sie beispielsweise von den Liiftungs-
disen in der Flugzeugkabine kennt, wer-
den als unangenehm empfunden. Die Art
der Luftfihrung durch speziell konstruier-
te Luftauslasse bzw. die Art der Luftvertei-
lung sorgen deshalb fur eine Minimierung
der Zugerscheinungen. Der dritte wesentli-
che Wohlfiihlfaktor ist die Qualitat der Luft-
aufbereitung. Luftfilter reinigen zum einen
die atmosphérische Frischluft von festen
und flissigen Verunreinigungen. Zum an-
deren sorgt eine Be- oder Entfeuchtung der
Luft fiir eine als angenehm empfundene
relative Luftfeuchtigkeit. Schliesslich wird
die Luft in den meisten Fallen nicht nur ge-
kiihlt, sondern vielfach auch erwdrmt. Die
raumlufttechnischen Anlagen sorgen so fur
wohltemperierte Raume.

DIE EFFIZIENZ INNOVATIVER RAUMLUFTTECH-
NISCHER SYSTEME. In Zeiten knapper wer-
dender Ressourcen und wachsenden Um-
welt- und Klimaschutzes ist neben der
Leistungsfahigkeit des Systems die Ener-
gieeffizienz raumlufttechnischer Anlagen
im Fokus der Planer. Ein wichtiger Effi-
zienzfaktor ist dabei die sogenannte be-
darfsgerechte Regelung. Sie steuert die
Raumlufttechnik, damit nur soviel Luft zu-
gefiihrt wird, wie gerade benoétigt wird.
Den Luftmengenbedarf wiederum ermit-
teln Sensoren, indem sie beispielsweise
den CO,-Gehalt der Raumluft messen und
ihn kontinuierlich an die Leitstelle der Ge-
baudeautomation melden.

In Gebauden mit hohen thermischen
Lasten — wie in Biirogebauden, die durch
die Warmeabgabe von Computern, Ma-
schinen und Beleuchtungssystemen sowie
Glasfronten verursacht werden —, kommen
mittlerweile vermehrt zentrale oder dezen-
trale Luft-Wasser-Systeme (Luftzufuhr di-
rekt durch die Fassade, keine Luftkana-

le erforderlich) dort zum Einsatz, wo bei
Nur-Luft-Systemen grosse Luftstrome zur
Kithlung erforderlich waren. Ebenso ha-
ben sie sich in der Sanierung bestehender
Gebaude bewihrt. Sie haben den Vorteil,
dass Warme- und Kithlleistung unabhangig
vom Aussenluftstrom dimensioniert wer-
den konnen. Ausserdem transportiert das
Medium Wasser Energie viel effizienter als
Luft. So wird bei gleicher Heiz- oder Kiihl-
leistung weniger Energie verbraucht. Luft-
Wasser-Systeme haben zudem einen gerin-
geren Platzbedarf.

INTEGRIERTE PLANUNG FUR INDIVIDUELLE L0-
SUNGEN. In enger Kooperation mit den Part-
nern stimmen sich die Produktverantwort-
lichen bei Trox Hesco oft schon in einer
sehr frihen Planungsphase mit Architek-
ten und Planern ab. So wurde beispiels-
weise flir die Sanierung einer Schule in
Zusammenarbeit mit den Planungsverant-
wortlichen eine massgeschneiderte dezen-
trale Losung entwickelt. Mit Luft-Wasser-
Geraten, die passgenau in den Nischen der
geplanten Fensteranlagen Platz fanden,
wurde nicht nur eine sehr effiziente Klas-
senzimmerbeliiftung geschaffen, sondern
dariiber hinaus eine iiberaus dsthetische:
Die Verkleidungen wurden mit den Archi-
tekten zusammen gestaltet. Die frithe Ein-
bindung in den Planungsprozess sorgte zu-
dem zu einem spateren Zeitpunkt fiir die
problemlose und zeitoptimierte Installati-
on der Liiftungsanlage, weil die Anschliis-
se bereits vorgesehen waren. e

* Richtwerte, die zum Beispiel je nach Jahreszeit oder Tétig-
keit variieren (sitzend, stehend, schwer kdrperlich arbeitend)
und sich auch gegenseitig beeinflussen kénnen (Feuchte- und
Temperaturempfinden).

: SPEZIALISTEN FUR BELUFTUNG
: UND KLIMATISIERUNG

: Trox Hesco Schweiz AG ist eine Tochter der Trox Group mit :
: Sitz in Deutschland. Das Unternehmen mit Sitzin Ruti ZH
: blickt 2013 auf eine 150-jahrige Firmengeschichte zuriick, :
: die 1863 mit einer Schlosserwerkstatt fur Baubeschlage

: und Eisenwaren als Grundstein far die heutige Firma Trox
: Hesco Schweiz AG begann. Das Unternehmen ist als Sys-
: temanbieter im Fachgebiet Komponenten fur Liftungs- und:
: Klimaanlagen tiber die Landesgrenzen hinaus bekannt.

: Rund 120 Mitarbeiter entwickeln, produzieren und vermark-:
: ten Systeme fiir die Raumluftverbesserung. :

*SILVIO BESIO :
Der Autor ist Produktmanager Lufttechnik :
bei Trox Hesco Schweiz AG, Ruiti ZH.
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75 Teilnehmende besuchten vom 16. bis 18. Juni 2013 den dritten SVIT Summer Campus
in Pontresina. Die Teilnehmenden profitierten bei viel Sonnenschein und angenehmen
Temperaturen von einem umfassenden Update zum Schwerpunktthema Bewirtschaftung.

AT MMER

CAMPUS
=D

das Erfolgsrezept des Svit Summer Campus.

FOKUS AUF BEWIRTSCHAFTUNG. Worauf ist
bei der Rickgabe eines Mietobjekts zu
achten? Welche Marketing-Tipps helfen
bei der Vermietung von schwierigen Miet-
objekten? Was ist neu bei der Vertrags-
gestaltung im Mietrecht? Antworten ga-
ben u. a. die Immobilienrechtsexperten
von Wenger Plattner Rechtsanwalte am
SVIT Summer Campus in Pontresina, der
dieses Jahr von A bis Z auf die Weiterbil-
dung von Bewirtschafterinnen und Bewirt-
schafter ausgerichtet war. In zwei Tagen
besuchten die Bewirtschaftungsexperten
im Kongresszentrum Rondo in Pontresi-
na sechs Intensiv-Workshops, profitierten
von drei Impuls-Referaten und wurden da-
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Phantastische Bergkulisse, geballte Fachinformation und informelle Atmosphare -

beivon Schwingerkonig und Unternehmer
Jorg Abderhalden als Motivationscoach
begleitet. Abderhalden punktete bei den
Teilnehmenden mit seinem bodenstandi-
gen und sympathischen Auftreten. Weite-
re Referate hielten Immomarketingexperte
Stephan Wegelin, Verhandlungtrainer Leo
Martin und Versicherungsfachmann Bern-
hard Frohlich. Veranstaltet wird der SVIT
Summer Campus vom Schweizerischen

Verband der Immobilienwirtschaft SVIT |
Schweiz, dem Dachverband der Schwei- | gs

zer Immobilienbranche. e

: SVIT-CAMPUS 2014

. Der nachste SVIT-Campus in Pontresina findet vom
i 19. - 21. Oktober 2014 statt.
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Ende Mai durften sich 226 von total 339 zur Berufsprufung Immobilien-
Bewirtschafter nach alter und neuer Prifungsordnung angetretenen
Aspiranten auf dem Zugersee feiern lassen.

Hanspeter Burkhalter, Prasident der Priifungskommission, und die drei Diplomierten mit Bestnote.

ADRIAN WIPE* @ +vereevereesensuaruruarusmmunmnaraennrnennannn

FACHGEBIET IMMOBILIENBEWIRTSCHAFTUNG.
Beim Fachgebiet Immobilienbewirtschaf-
tung handelt es sich um den Kernbereich
im Immobilienwesen. Jede Immobilie
muss betreut und unterhalten werden.
Den Grundstock des Fachwissens hier-
fiir eignen sich die Teilnehmer des Lehr-
gangs in mehreren Monaten an verschie-
denen Schulen in der Schweiz an.

Im Berufsalltag liegen dann aber
die Herausforderungen oft nicht nur in
fachlicher, sondern auch in betreueri-
scher Hinsicht auseinander. Nicht selten
ibt der Bewirtschafter eine verbinden-
de Funktion zwischen dem Auftraggeber
und dem Kunden resp. Mieter aus, wo-
bei es nebst menschlichen auch immer
mehr rechtliche Aspekte zu kennen und
zu beachten gilt. Ein interessanter Alltag
ist garantiert.

PRUFUNG. Die Priifung fand wegen des ak-
tuellen Wechsels zur neuen Priifungsord-
nung noch doppelt — ein Mal nach altem
und ein Mal nach neuem Reglement — statt.
Nach dem alten Modell wurden 90 Teilneh-
mer gepriift, von denen 75 (darunter tiber-
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proportional viele Damen) die Priifung be-
standen.

Nach dem neuen Modell wurden ins-
gesamt 249 Teilnehmer geprift, von de-
nen 151 bestanden, dies bei gleicher Quote
nach Aufteilung nach Geschlecht. Es wur-
de spekuliert, ob die Priifung nach neu-
er Methode in Anbetracht der eher tiefen
Erfolgsquote von etwas iiber 60% etwas

99 Ein interessanter Berufsalltag
fur die diplomierten Immobilien-
Bewirtschafter ist garantiert.»

schwieriger als in den Vorjahren gewesen
sein konnte. Die Priiflinge, welche bestan-
den haben, konnen auf alle Falle umso stol-
zer auf ihre Leistung sein!

PRUFUNGSFEIER. Erstmals wurde eine Prii-
fungsfeier auf einem Schiff durchgefiihrt.
Etwa 250 Personen fanden sich auf der
MS Rigi am Zuger Schiffshafen ein. Die

Ansprache hielt Hanspeter Burkhalter,
Prasident der Priifungskommission. Er
ehrte alle Absolventen — namentlich die
drei Besten mit der Durchschnittsnote
5,1: Vera Frank, Simone Gasser und Mat-
thias Bigler.

Ebenfalls wurden die zahlreichen
Mitarbeitenden verdankt, welche beson-
ders in dieser Ubergangzeit der beiden
Prifungsordnungen einen sehr
grossen Aufwand und viel Effort
betrieben haben.

Alle Anwesenden wurden
wahrend des ganzen Abends mit
Getranken und einem vielseiti-
gen Apéro riche verkostigt. Die
ausgelassene Stimmung zeigte
die Entspannung der Géste nach
einer langen Zeit voller Einsatz
und Entbehrungen. Gratulation auch sei-
tens der Schweizerischen Fachpriifungs-
kommission SFPK! e

Bilder zur Priifungsfeier finden Sie auf: www.sfpk.ch

: *ADRIAN WIPF ;
: Der Autor begleitet SVIT seit mehreren Jahren als Fotograf :
: und Freelance-Mitarbeiter in verschiedenen Bereichen.
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Energie-
sparend?

e

Jetzt vom
500 Franken Die Losung fiir lhr Kalkproblem liegt

nun ganz nah! Wir haben den idealen

Atlis Energiebonus 5 .
Vorschlag fiir weiches Wasser:

profitieren und

dazu Energie . : )
« Ohne grosse Investition — mit unserem bewahrten Angebot
Spa ren! «Benutzen statt Kaufen» geniessen Sie die Vorziige einer

Enthartungsanlage fiir einen geringen Monatsbetrag

- Das alles ist inbegriffen: Benutzung, Salzlieferung, regelmassige
Wartung, 100 % Garantie und kompletter Service
- Sie mussen sich um fast nichts mehr kiimmern!

- Sie sorgen fiir die Werterhaltung Ihrer Liegenschaft

- Sie verhindern verkalkte Armaturen, Gerate und Duschkopfe

+ Sie minimieren Ihren Wasch-, Dusch- und Putzmittelverbrauch
- Sie steigern Ihren Komfort spirbar

- Auch sehr attraktiv fiir Stockwerkeigentiimergesellschaften

ﬂif Doppelenthartungsanlage Falls Sie etwas gegen Atlis AG Atlis AG
. w  Weichwassermeister® GSX Kalk unternehmen Schlgssliweg 2-6 Pumpwerkstrasse 25
i ‘ wollen - verlangen Sie 4500 Solothurn 8105 Regensdorf
L—-" unverbindlich und Tel. 0326282800  Tel. 043 388 85 41

kostenlos unser

- «Minilabor» zum .‘
Bestimmen lhrer
Wasserharte oder grunbeck
\ lassen Sie sich beraten. Atlis AG - info@atlis.ch - www.atlis.ch
__.--""'"

\_ /
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Der Valuation Congress der SEK vom 19. September w1dmet
sich dem Schwerpunktthema Projektbewertung. Immobilia
sprach mit SEK-Prasidenten David Hersberger.

Austragungsort des Valuation Congress 2013: Kultur- und Kongresszentrum Thun.

TVO CATHOMEN @ --cvvcvvveensmneuniineiniiieinieneinennnens

_Am Valuation Congress vom 19. Sep-
tember steht das Thema Projektbewer-
tung im Zentrum. Um was geht es?
_Das Thema Projektbewertung ist sehr
aktuell. In den letzten Jahren hat die Zahl
der Bauprojekte stark zugenommen, die
bereits in der Planungs- oder Bauphase
bewertet werden sollen. Bei der Bewer-
tung von bestehenden Immobilien und
von Immobilienprojekten gibt es Unter-
schiede. Deshalb haben wir Projektbe-
wertung als Kongressthema gewahlt.
_Wer sind die Auftraggeber von Pro-
jektbewertungen?

_Es sind ublicherweise die gleichen Auf-
traggeber wie auch bei bestehenden Im-
mobilien. Oftmals benotigen Banken, die
Finanzierungsgesuche von Kunden pri-
fen missen, bereits in einem frithen Pro-
jektstadion eine Immobilienbewertung.
Zum andern wollen institutionelle Anleger
mit der Bewertung Investmentangebote
prifen. Sie verifizieren ihre internen Be-
rechnungen mit einer externen, unabhan-
gigen Meinung.

_Worin bestehen die Herausforderun-
gen in der Bewertung eines Projektes
in der Planungs- oder Bauphase?

_Bei Projektbewertungen bestehen gros-
sere Unsicherheiten als bei der Bewer-
tung von realisierten Objekten. Zum Zeit-
punkt der Bewertung stehen oftmals nur
eingeschrankte Informationen zur Verfii-
gung oder sie sind mit Bewilligungs-, Re-
alisierungs- oder Erstvermietungsunsi-

sorbtion machen.
_Nach welchen Bewertungsmethoden
wird bewertet?

nannte Residualwertverfahren verbreitet.

_Welche besonderen Fahigkeiten muss
: che Felder oft denkbar,
: Mieter-Vermieter, Mie-
: ter-Mieter, Nachbarn,

_Projektbewertungen sind oftmals beson- | stockwerkeigenttmer.

ders anspruchsvolle Bewertungen mit :
: Ab September 2013 be-

ben dem bewertungsspezifischen Fach- : 8inntdervom Schwei-
umfassende : zerischen Dachverband
¢ fur Mediation SDM an-

Kenntnisse iiber Planung, Bau, Recht und :
Wirtschaft von Vorteil. Mit der Themen- :
wahl am Valuation Congress méchten wir :
einen Beitrag zur Weiterbildung in der - S

: onsblocke mit insgesamt

Immobilienbewertung liefern und den 30Tagen. ®

der Schatzungsexperte fiir eine Pro-
jektbewertung mitbringen?

grossen Unsicherheiten. Deshalb sind ne-

wissen auch moglichst

Fachaustausch fordern. e

e BILDUNG

¢ Bei der Mediation han-

: delt es sich um ein aus-

i sergerichtliches Ver-

: fahren, bei dem die

. beteiligten Parteien zu-

: sammen versuchen, ge-
i stitzt auf das gegensei-
i tige Verstandnis unter

: Mithilfe eines Mediators,
i gemeinsam eine Losung
¢ zufinden. Eine wichtige

i Rolle spielt das gegen-

i seitige Verstandnis: In
cherheiten verbunden. Je besser die :
¢ wird versucht, die Inter-

Informationslage, desto préziser die Be- :

wertung. Wenn bereits Projektpléne, eine : essen. die hinter den Po-
: sitionen der Beteiligten

Baubewilligung und Baubeschreibung : g ren heraus zu arbei-

vorliegt, konnen verldsslichere Annah- : ten Die Parteien sollen

men getroffen werden als ohne. Die Qua- :

litit einer Projektbewertung hingt des- :

halb besonders stark auch von den : diéInteressenherausge-

¢ schalt, kénnen gestutzt

verfigbaren Bau- und Immobilienbench- ' darauf Optionen erar-

marks ab. Der Bewertungsexperte muss :
u. a. eine verlassliche Prognose zum zu- :

kiinftigen Mietpotenzial und Marktab-
¢ hilft den Parteien dabei,

i sichihrer wirklichen In-
¢ teressen bewusst zu wer-
i den. Gerade in Lebens-

_Die Wahl der richtigen Bewertungsme- : sjtuationen, in denen

thode hédngt bei Projektbewertungen : enal .
ebenfalls von der Objektart und Bewer- : den Konflikt hinaus mit
tungszweck ab. Neben dem Real-, Er- | ©inanderzutunhaben,

¢ kann eine Mediation hilf-

tragswert- bzw. DCF-Verfahrenistoftmals : reicher sein als ein lang-
auch die Riickwartsrechnung, das soge- : dauerndes Gerichtsver-

i fahren. Im Bereich der

den Mediationssitzungen

erkennen, worum es der
Gegenseite geht. Sind

beitet werden, die letz-
ten Endes alle Interessen
abdecken. Der Mediator

die Parteien auch tiber

Liegenschaften sind sol-

erkannte Lehrgang und
geht bis Sommer 2015.
Er umfasst 8 Unter-

richts- und 2 Supervisi-

IMMOBILIEN-
MEDIATION ALS
'NEUER LEHRGANG

: @ Ab September 2013
: fithrt die SVIT Swiss

: Real Estate School

¢ (SRES) erstmalig einen
: Lehrgang zum Immobi-
i lienmediator bzw. zur

: Immobilienmediatorin
: SDM durch. Am 20. Juni
: informieren Dozenten

¢ und SRES iiber den

: Lehrgang.

Daten: jeweils von
Freitag bis Sonntag

13. 09. - 15. 09.2013
22.11. - 24.11. 2013
21. 02. - 23.02.2014
09.05. - 11. 05.2014

18.07. - 20.07. 2014
05.09. - 07.09.2014
24.10. - 26.10.2014

27. 02. - 01.03.2015
17. 04. - 19. 04.2015
03.07. - 05.07. 2015

Abschluss und Aner-
kennung: Das Verfassen
einer Diplomarbeit ist fir
die Anerkennung des
Abschlusses durch den
SDM notwendig.
Absolventen diirfen
danach den Titel «immo-
bilienmediator/in SDM»
tragen.

Kosten: 11 880 CHF fiir
SVIT-Mitglieder, Ubrige
12 960 CHF inkl. MWST.
inkl. Supervision, Unter-
lagen, Pausengetranke.
Zusétzliche Gebuhr fur
Anerkennung SDM:
ca.400 CHF.

Anmeldung und Aus-
kiinfte: SVIT Swiss Real
Estate School, Puls 5,
Giessereistrasse 18,
8005 Zurich

Telefon 044 43478 98,
www.svit-sres.ch

Informationsabend:
20. Juniin Zdrich
Anmeldung: kathrine.
jordi@svit-sres.ch
oder 044 43479 98
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fm meets fm

fmpro ifma svit fm schweiz

Social Event der Facility Management-Branche
Der Branchentreffpunkt, der bewegt

Freitag, 20. September 2013, 19.00 Uhr
Kaufleuten Zurich

Geniessen Sie die Mdglichkeiten, unkompliziert neue Kontakte zu knipfen und
sich in festlichem Ambiente mit |hrem/r Partner/in und anderen FM-Kollegen und
FM-Kolleginnen aus dem Alltag entfiihren zu lassen. Unser Rahmenprogramm wird Sie

bestimmt begeistern und in Erstaunen versetzen. www.fmmeetsfm.ch
Key Note Speaker: Show act:
Tobias Heinemann - Der Mentalist David & G6tz - Die Showpianisten

- Der lebende Ligendetektor - 100 Auftritte jahrlich

- Gedankenleser. Experte in - Regelméassigim TV
Kdrpersprache - Bravourdser Mix verschie-
- Bekannt aus dem SRF dener Stilrichtungen
- Auftritte auf der ganzen Welt - Standing ovation inklusive

- Faszinierend und packend! . - Mitreissend, witzig, virtuos!

Fotograf: LLV

Far spannende Momente ist gesorgt. Seien auch Sie und lhr/e Lebenspartnerln am Social
Anlass der FM-Branche mit dabei! Online-Anmeldung unter www.fmmeetsfm.ch

Einzelticket CHF 170.- Paarticket CHF 280.-
Preise exkl. MWST

svit

FM SCHWEIZ
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Seminare und Tagungen
der SVIT Swiss Real Estate School

© SEMINAR i
GESCHAFTSMIETVERTRAGE
12.09.2013

Aktuelles aus dem Mietrecht, diesmal
speziell zu Fallen bei Geschaftsmiete.
(Wiederholung vom Januar).

PROGRAMM

Nebenkosten: Besonderheiten bei Ge-

schaftsmiete

— Abgrenzung neutrale und ver-
brauchsbedingte Kosten

— Folgen bei Leerstanden

— Verteilschliissel: Arten und Ande-
rung der Kostenverteilung

— Einfiihrung neuer Nebenkosten

Verwendungszweck/Nutzungsbestim-

mung in Geschaftsmietvertragen

— Bedeutung der Verwendungszweck-
klausel

— Formulierung der Nutzungsbestim-

— Folgen und Rechtsbehelfe bei Verlet-
zung des Verwendungszwecks

Durchsetzung des Anspruchs auf Ent-

fernung von Mieterausbauten

— Mieterausbauten/Double-Net-/
Triple-Net-Vertrage

— Durchsetzung von Anspriichen des
Vermieters bei Riickgabe der Sache
(ausserordentliche Abnitzung; un-

ANMELDETALON FUR SEMINARE UND TAGUNGEN

Seminar: Geschaftsmietvertrage

12.09.2013

Seminar: Best Practice bei Maklerrecht und Grundbuch

26.09.2013

Bitte an folgende Anschrift senden oder faxen:
SVIT Swiss Real Estate School AG, Giessereistrasse 18, 8005 Zrich,
Tel. 044 434 78 98, Fax 044 434 78 99, info@svit-sres.ch

terlassener Riickbau mieterseitiger
Ausbauten. Muss/kann auf Erftil-
lung/Ersatzvornahme/Minderwert
geklagt werden?

¢ — rund um die Indexierung des Miet-

zinses

| ZIELPUBLIKUM

¢ Fihrungs- und Fachkrafte aus den

i Bereichen Immobilienbewirtschaftung
i und-management, Immobilientreu-

¢ hand, Immobilienberatung und weitere
: Personen, welche sich mit dem Thema
i beschéftigen.

. REFERENTEN
— Hans Battig, Fuirsprecher, Krneta

Gurtner, Bern

— Dr. Beat Rohrer, Rechtsanwalt,

Rohrer Mller Partner Rechts-
anwalte, Zirich

— Dr. Armin Zucker, Rechtsanwalt,
mung (Vermieter-/Mieterinteressen) :

meyerlustenberger lachenal,
Prasident des Verbands der
Geschaftsmieter, Zlrich

| DATUM
i 12.September 2013,08.30 -16.30 Uhr
. ORT ‘

¢ Rennaissance Zurich Tower Hotel
¢ Turbinenstrasse 20, 8005 Zurich

{ TEILNAHMEGEBUHR

i 782 CHF (SVIT-Mitglieder), 972 CHF

i (ubrige Teilnehmende) inkl. MWST.

i Darin inbegriffen sind: Seminarunter-

i lagen, Pausengetranke und das Mittag-
i essen.

AN- BZW. ABMELDEKONDITIONEN
© Siehe Infos auf der nachsten Seite.

. ANMELDUNG
© Siehe Anmeldetalon auf dieser Seite.

: O SEMINAR

: BEST PRACTICE BEI MAKLERRECHT
: UND GRUNDBUCH

: 26.9.2013

i Uberblick tiber die rechtlichen Vorga-

i ben aus dem Zivil - und Obligationen-

¢ recht sowie dem Grundbuchrecht.

¢ Praktische Tipps zur Gestaltung von

¢ Makler- und Kaufvertragen im Immobi-
¢ lienhandel. Optimierung von Ablaufen

¢ bei Immobilientransaktionen.

. PROGRAMM

— Neues und Wissenswertes zur Ver-
marktung und zum Verkauf von Be-
standesimmobilien, Neubauprojek-
ten oder Bauland

© — Maklerrecht mit aktuellen Rechts-

fallen aus der Anwaltstatigkeit und
Gerichtspraxis

— LexKoller

¢ — Richtiges Lesen eines Grund-

¢ buchauszuges

¢ — Transaktionsablauf beim Verkauf von

i Bestandesliegenschaften anhand
von Beispielen

i — Gewahrleistungsfragen, Kaufpreis-

¢ gestaltung, Kaufs- und Vorkaufs-
rechte, zum Umgang mit Erben-
gemeinschaften und

¢ verbeistandeten Eigentimern

¢ — Verkauf von Neubauprojekten

i — Verkauf von Baulandgrundstiicken,
Altlasten, Landanbindung bis zur

: Eigentumsiibertragung

¢ — Vertragstechnische Spezialitaten,

¢ insb. Gewahrleistungsfragen,
Abgrenzungsfragen zwischen kauf-

¢ und werkvertraglichen Elementen

i — Reservationsvertrage und ihre

i Tucken

i — Interessentenlisten, Kundendaten

¢ undderen (Weiter-) Verwendung
nach Projektabschluss

| ZIELPUBLIKUM

: Immobilienmakler, Immobilien-
i Treuhander, Immobilienberater

: REFERENTEN

i _ Dr.Boris Grell LL.M., Rechtsanwalt

¢ und Fachanwalt SAV Bau- und Immo-
bilienrecht,
Hodler Rechtsanwalte, Ziirich

[Frau

[IHerr

Name

Vorname

SVIT-Mitglied

[Ja [INein

Firma

Strasse/Nr.

PLZ/Ort

&t

SWISS REAL ESTATE SCHOOL
Telefon

E-Mail

Unterschrift

immobilia Juli 2013 | 45



e KURSE & LEHRGANGE

Sachbearbeiterkurse und
Branchenkunde KV der

1
— Daniel Thoma, Primus Property AG, :
Notar-Studium, Immobilienvermark-

ter und -bewerter FA, Ziirich
— Roland Wettstein, Orgnet, Weisslin-
gen, Vorstandsmitglied SMK

PATRONAT

Schweizerische Maklerkammer SMK
SVIT

DATUM
26. September 2013, 08.30 - 16.30 Uhr

ORT

Renaissance Zirich Tower Hotel
Turbinenstrasse 20, 8005 Zirich

TEILNAHMEGEBUHR

783 CHF (SVIT-Mitglieder), 972 CHF
(Ubrige Teilnehmende) inkl. MWST

gen, Pausengetréanke und Mittagessen.

AN- BZW. ABMELDEKONDITIONEN
Siehe Infos auf dieser Seite.

ANMELDUNG

Siehe Anmeldetalon auf der voran-
gehenden Seite.

i AN- BZW. ABMELDEKONDITIONEN
: FUR ALLE SEMINARE
: (OHNE INTENSIVSEMINARE)

— Die Teilnehmerzahl ist beschrankt.

Die Anmeldungen werden in chrono-
logischer Reihenfolge beriicksichtigt.

: — Kostenfolge bei Abmeldung: Eine

: Annullierung (nur schriftlich) ist bis
14 Tage vor Veranstaltungsbeginn
kostenlos maéglich, bis 7 Tage vorher
wird die Halfte der Teilnehmergebtihr

volle Gebiihr fallig. Ersatz-Teilneh-
mende werden ohne zuséatzliche Kosten
akzeptiert.

- Programmanderungen aus dringendem
: Anlass behalt sich der Veranstalter vor.
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DIE SACHBEARBEITERKURSE — ANGEPASST AN ARBEITS- UND BILDUNGSMARKT

Die Sachbearbeiterkurse (SB) bilden einen festen Bestandteil des Ausbildungsangebotes innerhalb der verschiedenen Regi-
onen des Schweizerischen Verbandes der Immobilienwirtschaft (SVIT). Sie richten sich insbesondere an Quereinsteigerinnen
und Quereinsteiger, angehende Assistent/-innen und dienen auch zur Erlangung von Zusatzkompetenzen von Immobilienfach-
leuten. Genaue Angaben und Daten sind auf http://www.svit.ch unter den Regionen ersichtlich. Nahere Informationen und An-
meldung bei den regionalen Lehrgangsleitungen in den SVIT-Mitgliederorganisationen (siehe nachste Seite).

© SACHBEARBEITERKURSE

| SB1
. BEWIRTSCHAFTUNGS-
. ASSISTENT/-IN SVIT

{ SVIT Aargau

: 10.08.2013 -19.10.2013

¢ Prufung: 26.10.2013

i Dienstag, 18.00 - 20.35 Uhr
: Samstag, 08.00 - 11.35 Uhr
¢ Berufsschule Lenzburg

rige Teilnehmende) inkl. | svITBem
Darin inbegriffen sind: Seminarunterla | 28102013 - 25.01.2014
¢ Montag, 18.00 - 20.30 Uhr

: Samstag, 08.30 - 12.00 Uhr

¢ Feusi, Bern

i SVIT Ostschweiz

: Start13.08.2013

¢ Dienstag und Donnerstag,
: 18.00-20.30 Uhr

: St.Gallen

: SVIT Ticino
: Ottobre 2014 - marzo 2015

: i SVIT Ziirich

: 19.08.2013 - 18.11.2013
i Montag, 14.30 - 2045 Uhr
i Zirich-Oerlikon

| SB2
. VERMARKTUNGS-
- ASSISTENT/-IN SVIT

erhoben. Bei Absagen danach wird die : :

: © SVIT Aargau

: 31.08.2013 - 09.11.2013

© Priifung: 23.11.2013

: Dienstag, 18.00 - 20.35 Uhr
i Samstag, 08.00 - 11.35 Uhr
Berufsschule Lenzburg

. SVITBern

¢ 02.09.2013-30.11.2013

i Montag, 1745 - 21.00 Uhr und
i Samstag, 08.30 - 12.00 Uhr

: Feusi, Bern

| SVIT Ticino
: Gennaio - maggio 2014
¢ Martedi, ore 1700 - 20.15

: SVIT Ziirich

i 20.08.2013 - 26.11.2013

i Dienstag, 18.00 - 20.45 Uhr und
i 5x Samstag, 09.00 - 15.30 Uhr

¢ Ziirich-Oerlikon

. B3
. VERWALTUNGS-ASSISTENT/-IN
. STOCKWERKEIGENTUM SVIT

: SVIT Aargau

: 1710.2013 - 28.11.2013

¢ Prifung: 05.12.2013

: Donnerstag, 18.00 - 20.35 Uhr
: Berufsschule Lenzburg

: SVIT Basel

: 25.09.2013 - 20.11.2013

i Mittwoch, 08.15 - 11.45 Uhr
i Profung: 2711.2013

¢ NSH Bildungszentrum Basel

: SVITBern

i 1710.2013 - 05.12.2013

: Donnerstag, 18.00 - 20.30 Uhr
¢ Feusi, Bern

: SVIT Ticino

: settembre - novembre 2013
: giovedi, ore 18.00 - 20.30

i Lugano-Breganzona

¢ SVIT Ziirich

¢ 11.11.2013 - 09.12.2013

: Montag, 14.30 - 20.45 Uhr
i Ztirich-Oerlikon

| sB4

. LIEGENSCHAFTSBUCH-

\ HALTUNGS-ASSISTENT/-IN
ST

: SVIT Aargau

¢ 16.10.2013 - 27.11.2013

¢ Prufung: 04.12.2013

i Mittwoch, 18.00 - 20.35 Uhr
: Berufsschule Lenzburg

: SVIT Basel

i Modul 1: 04.12.2013 - 22.01.2014
i Modul 2: 29.01.2014 - 26.03.2014
¢ Prufung: 02.04.2014

i Mittwoch, 08.15 - 11.45 Uhr

¢ NSH Bildungszentrum Basel

: SVIT Bern

i Modul 1:13.8.2013 - 22.10.2013

: Dienstag, 18.00 - 20.30 Uhr

i Modul 2: 29.10.2013 - 10.12.2013
: Dienstag, 18.00 - 20.30 Uhr

¢ Feusi,Bern

© SVIT Ticino
Febbraio - giugno 2014

: SVIT Ziirich

¢ Modul 2: 26.08.2013 - 04.11.2013
i Montag, 18.00 - 20.45 Uhr

i Zurich-Oerlikon

| SB5
. IMMOBILIENBEWERTUNGS-
. ASSISTENT/-IN SVIT

: SVITBern

¢ 03.09.2013 - 05.12.2013

¢ Dienstag, 18.00 - 20.30 Uhr und
: Donnerstag, 18.00 - 20.30 Uhr

¢ Feusi, Bern

¢ SVIT Ziirich

i 20.08.2013 - 03.12.2013

: Dienstag, 18.00 — 20.45 Uhr und
: 4x Samstag, 09.00 - 15.30 Uhr
¢ Zurich-Oerlikon

: SVIT Ostschweiz

: Start 24.08.2013

¢ Samstag, 08.30 - 12.30 Uhr
¢ St.Gallen

© BRANCHENKUNDE

. TREUHAND- UND
. IMMOBILIEN-TREUHAND
. FOR KV-LERNENDE

¢ SVIT beider Basel: siche www.okgt.ch
i SVIT Bern: siehe www.okgt.ch

¢ SVIT Graubiinden: sieche www.okgt.ch
i SVIT Ostschweiz: Auskunft erteilt

i Rolf Nobs, Resida Treuhand AG,

i Bazenheid, T071932 60 20

¢ SVIT Ziirich: siehe www.okgt.ch

: © COURS D'INTRODUCTION
: AL'ECONOMIE IMMOBILIERE

. SVIT Swiss Real Estate School SA
i 2509.2013 - 20.11.2013

i Mercredi 8h30 - 17h15

: Examen:Lundi 09.12.2013

: Abminutes de la gare de Lausanne



© SRES BILDUNGSZENTRUM :
Die SVIT Swiss Real Estate School (SVIT :

SRES) koordiniert alle Ausbildungen fir : :
) 8 : + Einladung Informationsabend zum

¢ Aus- und Weiterbildungangebot der
¢+ SVIT Real Estate School: :
: : 10. September 2013, 17.30 Uhr in Ziirich :

 Information und Anmeldung:
¢ 1 kathrine.jordi@svit-sres.ch oder
170444347898

den Verband. Dazu gehoren die Sach-
bearbeiterkurse, Lehrgéange fiir Fach-
ausweise und in Immobilientreuhand.

SACHBEARBEITERKURSE SVIT

— Bewirtschaftungsassistenz ftir
Mietliegenschaften

— Bewirtschaftungsassistenz ftir
Stockwerkeigentum

— Liegenschaftenbuchhaltungs-
assistenz

— Vermarktungsassistenz

— Immobilienbewertungsassistenz

LEHRGANGE FACHAUSWEISE

— Bewirtschaftung FA
— Bewertung FA

— Vermarktung FA

— Entwicklung FA

LEHRGANG IMMOBILIEN-
TREUHAND

MASTER OF ADVANCED
STUDIES IN REAL ESTATE
MANAGEMENT

Jahrlicher Beginn im Herbst an der
Hochschule fur Wirtschaft Zirich
(www.fh-hwz.ch)

weitere Informationen:

| SVIT Swiss Real Estate School AG

¢ Fiir die Romandie

i (Lehrgange und Prufungen in

i franzosischer Sprache)

: Karin Joergensen Joye

¢ Avenue Mon-Repos 14

: 1005 Lausanne

: T0213312090

¢ karin.joergensen@svit-school.ch

: InTicino

¢ (corsied esami in italiano)

¢ Segretariato SVIT Ticino

¢ Laura Panzeri Cometta

i Corso San Gottardo 35, CP 1221

: 6830 Chiasso,

: T09192110 73, svit-ticino@svit.ch

: OREGIONALE LEHRGANGS-

: LEITUNGEN IN DEN SVIT-

: MITGLIEDERORGANISATIONEN

: Die regionalen Lehrgangsleitungen

¢ beantworten gerne Ihre Anfragen zu Sach-
© bearbeiterkursen und dem Lehrgang Im-

i mobilien-Bewirtschaftung. Fuir Fragen zu

: den Lehrgangen in Immobilien-Bewertung,

www.svit-sres.ch

: REGION AARGAU

i Zustandig fur Interessenten aus dem
i Kanton AG sowie angrenzende Fach-
i i schul-und Prifungsregionen:

SVIT-Ausbildungsregion Aargau,
SVIT Aargau, Fabienne Bangerter,
Bahnhofstrasse 55, 5001 Aarau
T062 8362082, F062 8362081

info@svit-aargau.ch

© REGION BASEL

-Entwicklung, -Vermarktung und zum :
i Lehrgang Immobilientreuhand wenden Sie
: sichan SVIT Swiss Real Estate School.

¢ Zustandig fur die Interessenten aus

¢ den Kantonen BS, BL, nach Basel orien-
¢ tierter Teil des Kantons SO, Fricktal:

¢ SVIT Swiss Real Estate School

i ¢/o SVIT beider Basel, Aeschenvorstadt
¢ b5, Postfach 610, 4010 Basel

i T0612832480,F0612832481

¢ svit-basel@svit.ch

: REGION BERN

¢ Zustandig fur Interessenten aus den

¢ Kantonen BE, bernorientierter Teil SO,

¢ deutschsprachige Gebiete VS und FR:

¢ Feusi Bildungszentrum,

i Max-Daetwyler-Platz 1, 3014 Bern,

: T0315373636,F03153737 38,

¢ weiterbildung@feusi.ch

: REGION OSTSCHWEIZ

¢ SVIT Swiss Real Estate School

¢ ¢/o0 Urs Kindler, Postfach 98,

: 8590 Romanshorn

: T07146008 46, F 071460 08 45
¢ regionostschweiz@svit-sres.ch

: REGION ROMANDIE

: Lehrgange und Prifungenin

i franzosischer Sprache:

¢ SVIT Swiss Real Estate School SA,
: Avenue Mon-Repos 14

i 1005 Lausanne

: 70213312090

¢ karin.joergensen@svit-school.ch

: REGIONE TICINO

: Regionale Lehrgangsleitung/Direzione
: regionale dei corsi:

: Segretariato SVIT Ticino

: Laura Panzeri Cometta

¢ Corso S. Gottardo 35, CP 1221,

: 6830 Chiasso,

¢ T09192110 73, svit-ticino@svit.ch

: REGION ZENTRALSCHWEIZ

i Zustandig fur die Interessenten aus den
i Kantonen LU, NW, OW, SZ (ohne March

¢ und Hofe), UR, ZG: SVIT Swiss Real

i Estate School, c/0 HMZ academy AG,

¢ Neuhofstrasse 3a, 6340 Baar,

i T041560 76 20, info@hmz-academy.ch

: REGION_.ZURICH/

: GRAUBUNDEN

i Zustandig fur Interessenten aus den

: Kantonen GL, GR, SH, SZ (nur March
¢ und Hofe) sowie ZH:

¢ SVIT Swiss Real Estate School

¢ ¢/o SVIT Ziirich, Siewerdtstrasse 8,

¢ 8050 Ziirich, T044 200 37 80,

¢ F044 200 3799, svit-zuerich@svit.ch

: OKGT ORGANISATION KAUF-

: MANNISCHER GRUNDBILDUNG
: TREUHAND / IMMOBILIEN

i Sekretariat D/I: STS AG

¢ Leitung: Frances Hohne (OKGT)

i T0433333665,F0433333667,

¢ info@okgt.ch, www.okgt.ch

ANZEIGE

Uber 140000 sanierte
Rohrleitungen seit 1993.

Promotec Service GmbH, 4153 Reinach
Tel. 061 713 06 38, Fax 061 711 31 91
promotec@promotec.ch, www.promotec.ch

Promotec Rohrsanierung: gut fur die Rohre,
das Budget und die Nerven.

Bei rostigen Wasserleitungen gibts Besseres, als herkdmmliche Ersatz-Verfahren: das EMPA-
getestete Promotec®-Rohrsanierungssystem mit umweltvertraglichem, gesundheitlich
unbedenklichem Beschichtungs-Material. Ganz ohne larmiges Aufklopfen der Wande und
ohne Wasserunterbruch.

Promotec Rohrsanierung ist innovativ, schnell und preisattraktiv: eine saubere, sanfte
und nachhaltige L6sung ohne bauliche Massnahmen.

Promotec

Bestellen Sie unsere Unterlagen.
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Intep steht als unabhangiges Beratungsunternehmen fiir nachhaltige und erfolgreiche Lésungen im Immobilien-
wesen. Wir beraten private Unternehmen und die 6ffentliche Hand in strategischen Projekten des Bau- und Immobi-
lienmanagements.

Fir unseren Geschéftsbereich Real Estate / Facility Management in Ziirich suchen wir einen

- Consultant Facility Management (m/w)

lhre Aufgaben lhr Profil

= Eigenstandige Bearbeitung von Aufgaben und Teil- = Sie haben ein abgeschlossenes bau- oder immobi-
projekten bei einem Grossprojekt im strategischen lienbezogenes Hochschulstudium und idealerweise
Facility Management. gute Kenntnisse im betriebswirtschaftlichen oder

= Bearbeitung und Erstellung von Bewirtschaftungs- immobilienokonomischen Bereich.
konzepten und betriebsrelevanten Dokumentationen, = lhre Starken liegen in der Analyse wechselnder Pro-
Mitarbeit an Machbarkeitsstudien und Masterplanen. blemstellungen und der situationsbezogenen und

= Ermittlung von Lebenszyklus- und Betriebskosten- effizienten Losungsfindung.
Analysen. = Der sichere Umgang mit Sprache in Wort und Schrift

= Begleitung von Planung, Bau und Inbetriebnahme zeichnet Sie ebenso aus, wie lhre Fahigkeit komplexe
zur Sicherung und Optimierung betriebsrelevanter Themen strukturiert und verstandlich aufzubereiten.
Aspekte. = Sje sind kundenorientiert, flexibel und offen.

= Durchfiihrung von Ausschreibung und Vergabe von
Facility Services.

Unser Stellenangebot umfasst ein interessantes und dynamisches Aufgabengebiet, sehr gute Rahmenbedingungen
fur lhre fachliche und personliche Weiterentwicklung, ein erfolgsorientiertes Gehaltsmodell und ein interdisziplinares
Arbeitsumfeld. Unsere modernen Biirordumlichkeiten liegen im attraktiven und zentral gelegenen Stadtteil Seefeld.

Miinchen | Hamburg | Ziirich | St. Gallen | Minneapolis

Sind Sie interessiert?
Dann senden Sie uns
bitte Ihre ausfiihrlichen
Bewerbungsunterlagen,
gerne per E-Mail, an
Frau Imsada Bekric.

Intep

Integrale Planung GmbH
Imsada Bekric
Dufourstrasse 105

CH - 8008 Ziirich
bekric@intep.com

www.intep.com
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Schweizerische Eidgenossenschaft
Confédération suisse
Confederazione Svizzera
Confederaziun svizra

Eidgendssisches Finanzdepartement EFD
Bundesamt fiir Bauten und Logistik
BBL

Fachliche Auskiinfte erteilt Innen gerne:
Herr Ronald Wolfli, Leiter Liegenschaften,
Tel. 031 322 81 15.

Ist Ihnen die Bewerbung mittels Direktlink
unter www.stellen.admin.ch nicht mog-
lich, senden Sie Ihr Bewerbungsdossier
an: DLZ Pers EFD, Frau Sabrina Notter,
Eigerstrasse 71, 3003 Bern. Die Weiter-
verarbeitung erfolgt bei allen Dossiers
elektronisch.

Ref. Code: 620-12035
Weitere interessante Stellenangebote der

Bundesverwaltung finden Sie unter
www.stelle.admin.ch

Das Bundesamt fur Bauten und Logistik (BBL) ist zustandig fur das Immobilien-
management der zivilen Bundesverwaltung sowie fur die Materialwirtschaft der
gesamten Bundesverwaltung und gehort dem Eidgendssischen Finanzdeparte-
ment (EFD) an. Die Abteilung Kaufméannisches Gebdudemanagement beschafft
die fur die Unterbringung der zivilen Bundesverwaltung benétigten Flachen.
Weiter erhebt sie die anfallenden Unterbringungskosten und verrechnet diese
bundesverwaltungsintern weiter.

Immobilientreuhander/in fiir die Westschweiz

Sie beschaffen in der Westschweiz und teilweise im Ausland Flachen durch
Kauf, Ubernahmen im Baurecht, Pacht oder Zumieten. Diese werden fir die
Unterbringung der zivilen Bundesverwaltung benétigt. Dabei fiihren Sie im In-
land samtliche Verhandlungen mit internen und externen Partnern und bringen
die Vertrdge zum Abschluss. Von Bern aus unterstitzen Sie unsere Vertretun-
gen im Ausland bei diesen Arbeiten. Nach der Beschaffung der Flachen bewirt-
schaften Sie diese kaufmannisch in dem Ihnen zugeteilten Portefeuille und
regeln samtliche anfallenden sachen- und mietrechtlichen Angelegenheiten.

Sie verfligen Uber eine abgeschlossene Ausbildung als Immobilientreuhander/in
und bringen einschlagige Erfahrungen im Sachen- und Mietrecht mit. Erfahrun-
gen mit Miet- und Kaufgeschéften im Ausland sind ein Pluspunkt. Konzeptio-
nelles Arbeiten und analytisches Denkvermégen sind weitere Starken von
Ihnen. Durch lhre Dienstleistungsmentalitdt und Flexibilitat bereitet Ihnen der
geschéftliche Verkehr mit vielseitigen Kunden Freude. Verhandlungssichere
Franzosisch- oder Deutschkenntnisse mit sehr guten Kenntnissen der anderen
Sprache werden vorausgesetzt. Wenn Sie sich von diesem anspruchsvollen und
breiten Betédtigungsfeld angesprochen fihlen, freuen wir uns, Sie personlich
kennen zu lernen. Zur Erhéhung des Anteils Franzosisch sprechender Mitarbei-
tenden sind Bewerbungen aus der franzésischen Schweiz besonders erwiinscht.

STADT OPFIKON

+

-~
LY

L

/

Stadt Opfikon

Glattbrugg Oberhausen Glattpark Opfikon

Die Stadt Opfikon ist eine aufgeschlossene und moderne Arbeitgeberin mit interessanten und anspruchsvollen
Projekten im Liegenschaftenbereich. Die rund 180 Mitarbeitenden stellen Dienstleistungen kundenfreundlich
und in hoher Qualitat sicher.

Infolge einer Anderung der Organisationsform, suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine teamfahige
Personlichkeit als

Bereichsleiter/in Liegenschaften (100%)

Unter www.opfikon.ch (Verwaltung/offene Stellen) erfahren Sie mehr.

Flr Fragen steht Ihnen der Leiter Finanzen und Liegenschaften, Thomas Mettler, Telefon 044 829 82 30,
gerne zur Verfiigung.

Sind Sie interessiert? Dann senden Sie die vollstandigen Bewerbungsunterlagen bitte bis
spatestens 30. Juni 2013 an folgende Adresse: Stadt Opfikon, Herr Hansruedi Bauer, Personalabteilung,
Oberhauserstrasse 25, 8152 Glattbrugg.
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Die DOSENBACH-OCHSNER AG,
eines der fiihrenden Detailhandelsunternehmen im
Bereich Schuhe und Sport, sucht fiir die
Expansionsabteilung in Dietikon
per sofort oder nach Vereinbarung einen

Nebenkosten- und
Marketingbudget Manager (m/w)

Aufgabengeblet
Aufbereitung der Kennzahlen im Bereich der Nebenkosten und
Center Marketing fur ca. 400 Filialen in der Schweiz
Erstellen von Analysen und Auswertungen der Resultate
Verantwortlich fur die Zahlung der Nebenkosten und das Center
Marketing
Reisetatigkeit innerhalb der Schweiz von ca. 20-25%
Prafung der Bucher vor Ort (Vermieter, Einkaufscenter)
Erstellung von Objekt- und Marktanalysen fur Neueréffnungen

Anforderungen
Abgeschlossene Fach- oder Hochschulausbildung im Bereich
Immobilien
Kenntnisse von Nebenkostenabrechnungen (Bewirtschafter/in)
Verhandlungssicher in Deutsch, Kenntnisse in Franzdsisch von
Vorteil
Tatkraftige und flexible Persénlichkeit

Wir bieten:
Die Mdglichkeit eine neu geschaffene Stelle aufzubauen und
zu entwickeln
Grosse Erfahrungen in der ganzen Schweiz zusammeln
Modernes und dynamisches Arbeitsumfeld
Zeitgemasse Anstellungsbedingungen und attraktive
Mitarbeiteraktionen

Ihre Bewerbung: Flihlen Sie sich angesprochen? Dann zdgern Sie nicht
und nehmen Sie die Chance wahr. Bitte senden Sie Ihr
vollstdndiges Bewerbungsdossier per Mail an Frau Rahel Struchen.

DOSENBACH-OCHSNER AG
Schuhe und Sport
rahel_struchen@deichmann.com

OCHSNER HSNER
D D sporsie @ ogsN [ svoes
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Die DOSENBACH-OCHSNER AG,
eines der fiihrenden Detailhandelsunternehmen im
Bereich Schuhe und Sport, sucht fiir die Expansionsabteilung
in Dietikon per sofort oder nach Vereinbarung einen

Junior
Expansionsverantwortlichen (m/w)

Aufgabengeblet
Pflege und Verwaltung von ca. 130 Mietvertragen
UnterstlUtzung des Expansionsleiters
Neue Standorte suchen und Verhandlungsgesprache fuhren
Erstellen von Objekt- und Marktanalysen
Kontrolle und Koordination der VertragsabschlUsse/Baubeschriebe
Kontakt zu Vermietern pflegen
Einldsen von Optionen und deren Verwaltung
Optimierung des Filialnetzes
Reisetatigkeit innerhalb der Schweiz ca. 20-30%

Anforderungen
Abgeschlossene Ausbildung im Bereich Immobilien oder Architektur
(FH, HF) oder Detailhandelserfahrung im Bereich Ladenakquisition
Verhandlungssicher in Deutsch, sehr gute Kenntnisse in Franzésisch
(W/S)
Sicher im Umgang mit MS-Office
(vor allem Excel)
Interessierte und gewissenhafte Personlichkeit

Wir bieten:
Einmalige Gelegenheit in die Expansion Detailhandel einzusteigen
Die Chance nach einer EinfUhrungsphase seine Region selbstandig zu
fuhren
Modernes und dynamisches Arbeitsumfeld
Zeitgemasse Anstellungsbedingungen und
attraktive Mitarbeiteraktionen

Ilhre Bewerbung: FUhlen Sie sich angesprochen? Dann zdgern Sie nicht
und nehmen Sie die Chance wahr. Bitte senden Sie Ihr vollstandiges
Bewerbungsdossier per Mail an Frau Rahel Struchen.

DOSENBACH-OCHSNER AG
Schuhe und Sport
rahel_struchen@deichmann.com

OCHSNER i OCHSNER
SHNE sporfsLas B Jia) SHSNE v stoes|
-
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Die ASIG Wohngenossenschaft, mit Sitz in Zirich-Nord, pflegt ihren Liegenschaften-Bestand mit rund
2'400 Wohnungen, hauptséchlich in Zirich sowie in 5 Agglomerationsgemeinden, nach 6kologischen
und &konomischen Kriterien. Wir fihren Bauprojekte in den Bereichen Neubau, ErsatzNeubau und
Renovation durch. Damit leisten wir einen wichtigen Beitrag zum gemeinnitzigen Wohnungsbau sowie
zur Erhaltung und Schaffung von attraktivem und bezahlbarem Wohnraum.

Wir suchen eine/einen

Geschaftsfuhrerin/Geschaftsfhrer (100%)

In dieser anspruchsvollen Funktion fihren Sie zwei Geschaftsleitungsmitglieder und fiinf Mitarbeitende
direkt und tragen die Fihrungsverantwortung fir rund 20 Mitarbeitende. Sie sind verantwortlich fir die
Umsetzung der Unternehmensstrategie und die Sicherstellung aller operativen Tatigkeiten in den Berei-
chen Geschéftsstelle, Vermietung, Bau- und Renovationen, Finanzen und Planung. Sie berichten dem
Vorstand strategie- und ergebnisorientiert. Die Mitarbeit in Projekten und die Mitwirkung im Vorstand
runden das Gusserst vielseitige Aufgabengebiet ab.

Sie bringen mehrjdhrige Berufserfahrung und Fishrungserfolge in der Immobilienbranche oder in branchen-
nahen Organisationen mit. Vorzugsweise verfigen Sie iber Erfahrungen mit Wohngenossenschaften,
kennen den Markt und die Mechanismen des genossenschaftlichen Wohnens und leben im Wirtschafts-
raum Zirich. Mit Leidenschaft fir eine gemeinnitzige Organisation und sicherem Auftrefen verreten
Sie die ASIG Wohngenossenschaft gegeniber unseren Mitarbeitenden, Genossenschafterinnen und
Genossenschaftern sowie Partnern. Verhandlungsgeschick und eine konomische Grundhaltung sind
Voraussetzung fir diese attraktive Stelle. Sie fihren und handeln kooperativ, 16sungsorientiert und ent-
wickeln die Mitarbeitenden sowie die Organisation behutsam weiter. Mut zur Authentizitét und emotio-
nale Intelligenz leiten Sie bei der erfolgreichen Durchsetzung von pragmatischen und zielfihrenden Mass-
nahmen.

Wir bieten lhnen einen vielseitigen Aufgabenbereich sowie einen attraktiven Arbeitsplatz, wo Sie ein
langjchriges und fachlich erfahrenes Team selbsténdig fihren kénnen. Mit attraktiven Rahmenbedingun-
gen honorieren wir lhr gemeinnitziges und unternehmerisches Engagement.

Fihlen Sie sich von der spannenden Herausforderung mit langfristigen Perspektiven angesprochen?
Dann senden Sie die vollstédndigen Bewerbungsunterlagen mit Foto bitte bis 22. August 2013 an: ASIG
Wohngenossenschaft, zu Handen Herr Josef Képfli, Dreispitz 21, 8050 Zirich.

Falls Sie lhre Bewerbung per E-Mail einreichen méchten, senden Sie die Unterlagen an
josef.koepfli@asig-wohnen.ch.

Gerne stehen lhnen Herr Josef Kopfli, Geschaftsfiihrer ad interim,

044 325 16 02 und Walter Oertle, Prasident, 079 632 11 30

fir weitere Auskinfte zur Verfigung. AQ ( -

Besuchen Sie uns auch auf www.asig-wohnen.ch
wohnen und mehr
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EIN DANKESCHON DES SVIT AN SEINE MITGLIEDER. —. SCHWEIZ
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Ende Mai wurden die Mitglieder der SMK zum alljahrlichen Mitgliederanlass
eingeladen, diesmal zum Kernkraftwerk Beznau. Im Rundgang wurde Wissen
rund um das Thema Energie und Strom vermittelt.

LRl A ERREITF] .

Dafiir oder dagegen? Auf jeden Fall interessant: das KKW Beznau.

CELINE STOOP* @-----v-vvvveeeeeaeaeaeaennns

INTERESSE FURDIE PROBLEME VON
MORGEN. 40 Mitglieder folgten
der Einladung der SMK nach
Beznau zum diesjahrigen Mit-
gliederanlass. Herbert Stoop,
Prasident der Schweizerischen
Maklerkammer, begriisste die
anwesenden Gaste und be-
dankte sich fiir die rege Teil-
nahme. «Ich freue mich, dass
so viele Mitglieder die Zeit ge-
funden haben, etwas iiber die
Herausforderungen in der Zu-
kunft zu lernen und sich fiir
die Welt von Morgen interes-
sieren», sagte der Prasidentim
Axporama zu Beginn der Ver-
anstaltung. Wahrend die eine
Gruppe das Kernkraftwerk
besuchte, wurde die zweite
Gruppe durch das Besucher-
zentrum gefiihrt.

BEEINDRUCKENDE FAKTEN UND
TATSACHEN. Besonders beein-
druckend war die Begehung
des Hauptkontrollraums des
AKW Beznau. Das Herzstiick
der Anlage wird von jahre-
lang ausgebildeten Spezialis-
ten tUberwacht und bedient.
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Im 3-Schicht-Betrieb wird hier
dafur gesorgt, dass die Wohn-
bevolkerung Strom zur Verfii-
gung hat—wahrend 24 Stunden
am Tag und 365 Tagen im Jahr.
Zusatzlich wurde den interes-
sierten Gasten vieles zum AKW
Beznau vermittelt. Der zwei-
te Teil umfasste eine Fiihrung
durch das Axporama mit einer
Veranschaulichung alternati-
ver Stromquellen, der Versor-
gungsliicken-Problematik und
dem Zusammenhang zwischen
Strom- und effektivem Ener-
gieverbrauch. Besonders inte-
ressant fir die Gaste war ein
Spiel, welches das Spannungs-
verhaltnis zwischen COz-Aus-
stoss, Preis und Verfiigbarkeit
verschiedener Energiequellen
aufzeigte.

ATOMSTROM ALS BRUCKE. Im an-
schliessenden rund 30-minii-
tigen Fachreferat im grossen
Saal im Axporama ging Herr
Niklaus Zepf, Leiter Corporate
Development des Axpo Kon-
zerns, auf die Stromentwick-
lung der Zukunft ein. «Wenn
wir den Strombedarf auch in

der Zukunft ohne Engpass de-
cken wollen, miissen wir um- :
denken. Dabei sind nicht nur :

Unternehmen gefragt, auch
jede einzelne Privatperson
muss ihren Beitrag leisteny,

sagte Zepf. Dabei zeigte er :

eindriicklich auf, wie sich der

Energiebedarf im Verhaltnis :

e SEK/SVIT

ERFOLG-
REICHES
ASSESSMENT

o Die Schweizerische Schatzungs-

: experten-Kammer SEK/SVIT ist ein

: bedeutender Fachverband fiir unab-

: hangige und gepriifte Inmobilien-

: Bewertungsexperten in der Schweiz.
. Die SEK hat rund 220 Mitglieder. Je-
: des Mitglied ist ein qualifizierter Be-
: wertungsexperte, der neben einer

: umfassenden Bewertungspraxis

: auch iiber ein fundiertes Fachwissen
: verfiigt.

zur wachsenden Bevolkerung :

stetig vergrossern wird. «Pro-
bleme ergeben sich dabeiauch

durch das heutige Fehlen einer :

ahnlich effizienten Gewinnung
von Energie wie mittels Kern-

kraft», filhrte er weiter aus. Da- :
beikamenbeiden Gastenviele :
Fragen auf, die Herr Zepf ge- :
duldig und kompetent zu be- :
antworten wusste. Eine weite-

re Gelegenheit zum Austausch

bekamen die Mitglieder beim
anschliessenden Apéro riche

im Schloss Bottstein.

EIN WURDIGER ABSCHLUSS. Das

Catering des Schlosses bot :
eine Vielzahl von kulinarischen :
Kostlichkeiten und sorgte so :
fiir einen angenehmen Rah- :

i Die Qualitat der Mitglieder wird durch

i ein Aufnahmeverfahren sichergestellt.
: Die Aufnahme-Assessments finden je-
: weils im Frihjahr und im Herbst statt.

. Die Aufnahme in die Schweizerische

i Schatzungsexperten-Kammer ist in
der beruflichen Laufbahn eines Bewer-
tungsexpertens ein wichtiger Meilen-

i stein und ein anerkanntes Gitesiegel

i fur hervorragende Leistungen.

: Die Kammermitgliedschaft stellt aus-

i serdem fiir einen Bewertungsexper-
ten einen grossen Mehrwert dar. Neben
i einem breiten Weiterbildungsangebot,
i welches teilweise nur fiir seine Mitglie-
i der besteht, ist innerhalb der Kammer
: einintensiver Fachaustausch mog-

¢ lich. Die SEK/SVIT-Mitgliedschaft hat
zudem in der Branche eine hohe Re-
putation. Viele Auftraggeber bertick-

i sichtigen bei der Vergabe von Bewer-

¢ tungsmandaten ausschliesslich oder

i bevorzugt Mitglieder der SEK/SVIT.

men fir den personlichen Aus-

tausch. Die Zeit verging rasch,

und so verliessen die letzten :
Gaste erst gegen 20 Uhr das :
Schloss und machten sich auf :
die Heimreise. Der Mitglieder- :
anlass der SMK war ein voller :
Erfolg und wird auch in den :
kommenden Wochen fir Ge- :
sprachsstoff sorgen. «Auch fiir :
mich persénlich konnte ich ei-

nige interessante Fakten mit-

nehmen und hoffe, dass dies
auch bei den Gasten der Fall :

wary, resimierte der Prasi-

dent Herbert Stoop am Ende :

¢ Aufgrund des erfolgreich absolvierten
Assessments vom 15. Mai 2013 kénnen
: folgende Kandidaten als SEK/SVIT-Mit-
i glieder aufgenommen werden:

i — Gunnar Gartner, Kuoni Mueller &
Partner Consulting AG, Ziirich

— Thomas Koch, Welcome Immobilien
AG, Emmenbriicke

i — Thomas Welti, Welti AG, Ziirich

¢ Der Vorstand der Schweizerischen

i Schatzungsexperten-Kammer gratu-
liert diesen Herren zum bestandenen
Aufnahme-Assessment und freut sich,
i sie als neue Kammermitglieder in der
i SEK/SVIT zu begrtissen. ®

des Anlasses. Die SMK dankt
allen Gisten fiir das rege In- :
teresse und freut sich auf den :
Mitgliederanlass im kommen- !

den Jahr. e

*CELINE STOOP

Die Autorin ist Sekretarin
der Schweizerischen
Maklerkammer SMK.




Highlight der GV der Kammer unabhangiger Bauherrenberater im Hotel Zurichberg war
das Referat von Marc Zimmerli. Der ehemalige Leader der Patrouille Suisse zeigte, dass die
Teamarbeit der Kunstflugstaffel Vorbildcharakter fiir die Bau- und Immobilienbranche hat.

Christoph Krazer (rechts oben) und Marc Zimmerli (rechts unten).

RETO WESTERMANN* @ -----vevevencns

PRAZISIONSARBEIT. Die Piloten
der Patrouille Suisse erbrin-
gen Hochstleistungen: An ih-
ren Shows fliegen sie auch
schon einmal mit 1000 km/h
knapp 30 Meter iber dem Bo-
den und nur drei Meter von
den anderen Jets entfernt.
«Das geht nur mit absoluter
Teamarbeit und blindem Ver-
trauen», sagt Marc Zimmerli.
Der ehemalige Leader der Pa-
trouille Suisse war am 19. Ju-
ni Gast an der GV der Kammer
unabhdngiger Bauherrenbera-
ter (KUB) im Hotel Ziirichberg.

In seinem Referat zeigte er
nicht nur spektakulare Aufnah-
men von den Shows der Pa-
trouille Suisse, sondern er-
lauterte auch, wie jeder Flug
in intensiver Teamarbeit vor-
bereitet und in Gedanken
durchgespielt wird. Ein Vor-
gehen, das sich gemass Zim-
merli beispielsweise auch auf
die Bauwirtschaft iibertragen
lasst: «Beim Bauen sollte jedes
Teammitglied einen klar abge-
steckten Aufgabenbereich ha-
ben, mitdenken und, wenn es
darauf ankommt, auch einmal
dem Teamleader blind fol-
gen.»

JUNGE FACHLEUTE GESUCHT. Be-
vor die KUB-Mitglieder an die-
sem heissen Sommermorgen
Zimmerlis spannendes Refe-
rat geniessen durften, galt die
Aufmerksamkeit KUB-Prasi-
dent Christoph Kratzer, der
routiniert durch die Traktan-
den fiihrte. Den Anfang mach-
te derJahresbericht: Auch 2012
veranstaltete die KUB wieder
mehrere gut besuchte Lunch-
gesprache sowie den Herbst-

Mitglieder sein, liegt doch der
Altersdurchschnitt derzeit klar
iber fiinfzig.

UBERARBEITUNG HANDBUCH. Fi-
nanziell steht die KUB gesund
da. Das zeigte die Prasentation
der Zahlen durch Adrian Hum-
bel, der im Vorstand die Finan-
zen betreut. Im letzten Jahr
konnte die Kammer einen Ge-
winn von 4'254 Franken erwirt-
schaften und fiir die nachsten

99 Wenn es darauf ankommt,
muss man dem Teamleader auch

einmal blind folgen.»

MARC ZIMMERLI, BERUFSPILOT SCHWEIZER LUFTWAFFE
UND EHEMALIGER LEADER DER PATROUILLE SUISSE

anlass im Hotel Metropol zum
Thema «The Age of Less». Viel
Arbeit brachten dem Vorstand
im 2012 die Vernehmlassungen
zu verschiedenen SIA-Normen,
die derzeit erneuert werden so-
wie die Mitgliederumfrage. Fiir
Kratzerist letztere ein wichtiges
Instrument: «Die Resultate zei-
gen uns, wohin wir mit der KUB
steuern miissen.» Ein grosses
Thema wird in den nachsten
Jahren die Gewinnung junger

Jahre soll es gemass Humbel so
bleiben. Bereits beriicksichtigt
wurde eine Riickstellung von
20000 Franken fiir die Uberar-
beitung des Handbuchs fiir Im-
mobilienmanagement. «Da sich
viele Gesetze und Normen ge-
andert haben, ist das dringend
notig», sagte Prasident Chris-
toph Kratzer.

TEAMWORK IST GEFRAGT. Auf-
grund des Ricktrittes von Da-

niela Lutz aus dem Vorstand,
die mit Beifall und Dankeswor-
ten von Christoph Kratzer ver-
abschiedet wurde, stand auch
eine Neuwahl an. Den frei wer-
denden Sitz ibernimmt Bauju-
rist Christopher Tillman (siehe
Box), der einstimmig gewahlt
wurde.

Vor Marc Zimmerlis Refe-
rat iiberbrachte SVIT-Prasi-
dent Urs Gribi noch die Gruss-
worte des Verbandes. Er wies
auf das 80-Jahre-Jubilaum hin,
das am 31. August mit einem
grossen Konzertfestival fur al-
le Mitglieder in Basel gefeiert
wird. Weniger erfreulich sah
sein Riickblick auf die beiden
verlorenen  Abstimmungen
iber die Zweitwohnungsiniti-
ative und das revidierte Raum-
planungsgesetz aus: «Wir ha-
ben es im Mittelstand leider
immer mehr mit einer Neid-
gesellschaft zu tun», so Gribis
Analyse. Das werde es kiinftig
noch schwieriger machen, po-
litisches Gehor fiir Anliegen
der Bau- und Immobilienbran-
che zu finden. Eine Situation,
in der es noch viel mehr als
heute eine enge Zusammenar-
beit aller Beteiligten brauchen
wird —so, wie es die Piloten der
Patrouille-Suisse als gutes Bei-
spiel zeigen. e

i NEU IM KUB-VORSTAND:
: CHRISTOPHER TILLMAN

¢ Als Nachfolger fur die zuriickgetretene Da- :
: niela Lutz haben die Mitglieder der KUB an-:
: lasslich der Generalversammlung Christo-
: pher Tillman neu in den Vorstand gewahlt. :
: Der 49-jahrige Jurist hat in Zarich studiert :
: und sich spater an der University of Exeter, :
¢ an der Uni Fribourg sowie beim Schweizeri-:
schen Anwaltsverband weitergebildet. Till- :
: man ist auf Bau- und Immobilienrecht spe-
: zialisiert und arbeitet seit 2004 im Buro

: Legis Rechtsanwalte (frither Lutz Rechts-
¢ anwalte) in Zarich, wo er vor vier Jahren
: Partner wurde.

*RETO WESTERMANN
Reto Westermann, Journa- :
list BR, dipl. Arch. ETH,
Alpha Media AG, Winter-

(& thur, ist Medienbeauftrag-
“{. ter der KUB. :
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Die 76. Generalversammlung der SVIT Mitgliederorganisation Zentralschweiz
fand in der Aula Cher in Sarnen statt. Fir den ausscheidenden Andreas Grebhan
wurde Andreas Leu in den Vorstand gewahlt.
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Oben Mitte: Prasident Christoph Marbet begriisst Andreas Leu im Vorstand (Bilder: Apimedia AG, Adligenswil, und Thomas Kasahara, Luzern).

ANDREAS BAUMANN* @-----cevvneencnee -

GV ODER MS SEESTERN. Insge-
samt rund 100 Mitglieder,
Begleitpersonen und Gaste
fanden sich um 17.30 Uhr im
Foyer der Aula Cher ein. Nach
einer kurzen Begriissung
durch den OK-Chef Evert van
Muyden wurden die Mitglie-
der und Gaste um 18.00 Uhr
in den Saal zur GV gebeten.

Die Begleitpersonen durf-
ten sich auf eine Seerundfahrt
mit der MS Seestern, ibri-
gens das einzige Kursschiff
auf dem Sarnersee, freuen.
Trotz Regenwetter erhielten
die Gaste einen kleinen Ein-
druck vom schonen Sarner-
see und konnten wahrend-
dessen einen ersten Apéro
geniessen.

DIE VERSAMMLUNG. Traditions-
gemadss wurde auch die 76.
Generalversammlung  mit
dem SVIT-Song von Mario
Paccioli eroffnet. Prasident
Christian Marbet, der die Ge-
neralversammlung zum ers-
ten Mal seit seiner Wahl fiihr-
te, begriisste die anwesenden
Verbandsmitglieder zur Ge-
neralversammlung und freute
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sich, vom SVIT Schweiz den
Prasidenten Urs Gribi und
die Geschaftsleitungsmitglie-
der Peter Krummenacher,
Finanzen, Marcel Hug, Ge-
schéftsfiihrer SRES, und Tay-
fun Celiker, Direktor, als Gas-
te willkommen zu heissen.
Speziell begriisste er den Vor-

Christian Marbet auf eine kur-
ze Zusammenfassung sowie
einzelne Erganzungen iber
die Aktivitaten im abgelaufe-
nen Verbandsjahr beschran-
ken konnte. Die traktandier-
ten Geschéafte wurden ziigig
und mit einstimmigen Be-
schlussen abgewickelt.

9% Einmal mehr beweist der
SVIT Zentralschweiz auch

seine soziale Ader.»

steher des Volkswirtschafts-
departements des Kantons
Obwalden, Niklaus Bleiker,
den Vorsteher des Bau-/Pla-
nungs- und Sicherheitsdepar-
tementes der Gemeinde Sar-
nen, Marcus Walti, sowie die
Geschaftsfithrerin der Stand-
ort Promotion Obwalden,
Martha Bachler.

Zusammen mit der Einla-
dung wurde derJahresbericht
des Prasidenten an alle Mit-
glieder zugestellt, sodass sich

AUF GREBHAN FOLGT LEU.
Andreas Grebhan, Vize-
prasident des SVIT Zen-
tralschweiz, trat nach neun-
jahriger Vorstandstatigkeit
von seinem Amt zuriick. Als
Nachfolger wahlte die Ver-
sammlung einstimmig And-
reas Leu aus Luzern.

AUS- UND EINTRITTE. Im ab-
gelaufenen  Geschaftsjahr
haben die Brun Verwal-
tungen AG und die Infra-

Post AG ihren Austritt aus
der  SVIT-Mitgliederorga-
nisation bekanntgegeben.
Nebst zwei Firmeniibertrit-
ten konnten erfreulicher-
weise folgende Firmen und
Privatpersonen neu in den
SVIT Zentralschweiz aufge-
nommen werden: Administra
Immobilien AG, Einsiedeln,
Gebr. Ammann & Co. AG, Lu-
zern, RG Immobilienbera-
tung Roger Gwerder, Cham,
Deborah Stoll Tscherry, Zug,
und von Allmen AG, Hiinen-
berg.

Nachdem die traktandier-
ten Geschifte abgeschlos-
sen waren, ibergab Christian
Marbet das Wort dem Pra-
sidenten des SVIT Schweiz,
Urs Gribi. Dieser sprach der
Mitgliederorganisation sowie
dem Vorstand seinen Dank fiir
die tolle Zusammenarbeit aus
und forderte die Anwesenden
auf, sich bei politischen Vor-
stossen, die in den nachsten
Monaten und Jahre auf den
Verband zukommen, zu enga-
gieren. Im Anschluss an seine
Rede wurde den Mitgliedern
der neu produzierte Film iber
den SVIT Schweiz vorgefiihrt.



Regierungsrat Niklaus Blei-
ker hielt eine kurze und unter-
haltsame Rede, in der er sich
beim SVIT Zentralschweiz fiir
die Durchfilhrung der GV im
Kanton Obwalden bedankte.
Abschliessend zeigte Martha
Bachler einige bildliche Ein-
driicke des schonen Kantons
Obwalden und machte natiir-
lich fiir ihren Kanton Werbung.

SCHECKUBERGABE. Einmal mehr
bewies der SVIT Zentral-
schweiz auch sein soziales En-
gagement: Christian Marbet
iiberreichte drei Vertretern
des Sportclubs Hiietli, welcher
der Stiftung Riitimattliin Sach-

seln angegliedert ist, einen
Scheck im Wert von 1000
CHF. Der Sportclub Hietli er-
moglicht geistig behinderten
Menschen, nationale Meister-
schaften im Basketball, Fuss-
ball oder in der Leichtathletik
zu bestreiten.

DER GEMUTLICHE TEIL. Nach der
Generalversammlung bega-
ben sich die Teilnehmer ins
Foyer der Aula Cher zum Apé-
ro. Ab 19.45 Uhr fand das Din-
ner im schon dekorierten Saal
der Aula statt. Die Anwesen-
den wurden mit einem exzel-
lenten Nachtessen aus der Kii-
che des Seehotels Wilerbad

verwohnt. Fir spritzige Un-
terhaltung zwischen den Gan-
gen sorgte die Akrobatikgrup-
pe «Flexiibel» des Turnvereins
Sarnen. Wahrend des Abends
begeisterte Ruedy Geissmann,
Kerns, die Teilnehmer mit
Pianomusik.

DANK AN DIE ORGANISATION. Ein
grosses Dankeschon gilt den
Organisatoren dieses Anlas-
ses — Evert van Muyden und
Roger Widmer. Es ist ihnen
gelungen, unter der Mithilfe
von Vorstandsmitglied Andre-
as Baumann einen tollen, ab-
wechslungsreichen Anlass zu
prasentieren.

In den Dank eingeschlos-
sen sind selbstverstandlich
auch die Sponsoren - V-Zug
AG, Schindler Aufziige AG,
Kriiger + Co. AG, Sabag Lu-
zern AG, Walter Meier AG und
Die Mobiliar Versicherungen,
Zug, die zum guten Gelingen
der Veranstaltung beigetragen
haben. e

*ANDREAS BAUMANN
Der Autor ist Vorstands-
mitglied des SVIT
Zentralschweiz.

ANZEIGE

Bodenheizung am Boden?

Wir reinigen und sanieren Ihre Bodenheizung.

Schnell, griindlich und giinstig.

[1Meine Bodenheizung ist iiber 20 Jahre alt.
[] Meine Bodenheizung hatte schon im Winter Sommerpause.

[ Bitte vereinbaren Sie einen Gratis-Beratungstermin mit mir: Ich mdchte mehr wissen
iiber Zustand, Risiken und mogliche Sanierungsverfahren meiner Bodenheizung.

Name/Vorname:

Strasse/Nr.:

PLZ/Ort:

Telefon:

Einsenden an Lining Tech AG, Seestrasse 205, Postfach, 8807 Freienbach/SZ Oder
via QR-Code. Oder Telefon: 044 787 51 51

-

Telefon: 044 787 51 51, rohrexperten.ch
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Mit «Leitfahige Luft®» optimiert man deutlich die Investitionen und Betriebskosten der Gebaudetechnik bei besserer Luftqualitat.

Luftmengenreduktion um 30 % dank «Leitfahige Luft®»

© «Leitfahige Luft®», Was ist das
genau? Die lonisation der Luft kommt
in verschiedenen Fillen vor: Durch
Umwandlung von kinetischer Energie
in Elektronen- bzw. lonen-Stosspro-
zessen, durch Umwandlung von
elektronischer Energie in Form
elektromagnetischer Strahlung sowie
aufgrund von chemischen Reaktionen
angeregter Molekiile.

VERSTEHEN, WAS IONISATION BEDEUTET.
In der Technik wird die lonisation zum
Beispiel zur Beseitigung oder Erzeu-
gung elektrostatischer Aufladungen
angewendet. In der freien Natur werden
lonen auch ohne kiinstliche Einwir-
kung erzeugt. Die wichtigsten nattirli-
chen Quellen fir nattrliche lonen: die
Radioaktivitat des Bodens und der Luft,
die kosmischen Strahlen, ultraviolet-

te Strahlen, die Zersetzung der Wasser-
tropfen im Regen, in Wasserfallen oder
in Wellen, die sich brechen.

lonen kénnen sich abbauen resp.
neutralisieren. Daftir sind zwei
Hauptgriinde verantwortlich: Wenn ein
positives und ein negatives lon, bedingt
durch die Luftturbulenz, aufeinander-
prallen, werden Elektronen vom elekt-
ronenreichen negativen lon zum elekt-
ronenarmen positiven lon tibertragen.
Es werden demzufolge nur noch zwei

neutrale Teilchen tbrig bleiben. Trifft

ein lon auf irgendein Objekt, bleibt es
aufgrund seiner elektrischen Ladung
daran haften. Somit ist es fiir die Luft
«verloreny.

In der Gebaudetechnik bewirkt dieser
Abbau, dass zum Beispiel in einer
Wohnung oder einem Biiro, die Anzahl
der lonen in der Luft wesentlich tiefer
ist als in der freien Natur. Durch Luftver-
schmutzungen und elektrische Ladun-
gen (zum Beispiel in Beleuchtungs-
korpern, Computern oder auch in
Luftfiltern) wird dieser Abbauprozess
erheblich beschleunigt. Eine Luftakti-
vierung erzeugt keine unnatirliche Luft,
sondern versucht vielmehr, die durch
den Abbau «verloreneny lonen in der
Luft wiederherzustellen.

DAS IST «LEITFAHIGE LUFT®». In her-
kommlichen Luftungs- und Klimaan-
lagen werden lediglich thermische
und mechanische Behandlungen

der Luft vorgenommen. Das heisst,
die Luft wird filtriert, erwarmt, be-
und entfeuchtet oder gekuhlt. Mit
«Leitfahige Luft® wird zusatzlich eine
Aktivierung der Luft vorgenommen.
Dabei werden die Atome und Molekiile
in der geforderten Luft physikalisch
neu gebildet, sodass sie der Luft in der
freien Natur entspricht.

Luftdurchlass Puridrall: Luftdurchlésse fiir Reine Raume mit geteiltem Gehause
(Drallauslass und Schwebstoff-Filter)

MESSWERTE IONEN PRO CM3 LUFT IN VERSCHIEDENEN GEBIETEN

(JE POLARITAT, POSITIV/NEGATIV)

In unmittelbarer Nahe zu Wasserféllen
Im Gebirge oder in Meeresnahe

Am Stadtrand, auf Wiesen und Feldern
In der Stadt und Agglomeration

In geschlossenen Raumen

REVOLUTION IN DER GEBAUDETECHNIK.
Uber «Leitfahige Luft® wird nicht nur
viel geschrieben oder diskutiert, es
werden auch immer mehr Projekte mit
dieser neuen Technologie realisiert.
Ein Phanomen ist «Leitfahige Luft®»
nicht mehr; zu viele Anlagen in der
Industrie, und jetzt auch in der Gebau-
detechnik, wurden von innovativen
Planern damit ausgestattet und haben
sich bewahrt.

Zurzeit werden auf dem Markt

die verschiedensten Systeme zur
Luft- oder Sauerstoffaktivierung
angeboten. Das System «Leitfahige
Luft®» distanziert sich jedoch von der
tblich eingesetzten Technik, da mit
«Leitfahige Luft®» grundséatzlich keine
schadlichen Nebenprodukte (z. B.
Ozon, Stickstoff) erzeugt werden. Die
lonenin der «Leitfahige Luft®» sind
physikalisch gesehen den lonen in der
Natur am ahnlichsten. Als Massstab
zur Bemessung / Beurteilung von
lonen dient auch die «Standzeit».

Das heisst, bei der Betrachtung von
lonen ab der Entstehung bis zu ihrer
Neutralisation vergeht eine gewisse
Zeit. In der freien Natur geschieht dies
in einem Zeitraum von 10 bis 1000
Sekunden. Konventionell erzeugte,
kiinstliche lonen haben eine Standzeit
von Sekundenbruchteilen bis wenige
Sekunden. «Leitfahige Luft®» kann
bis zu 20 Minuten bestehen, bevor sie
abgebaut wird.

- «Leitfahige Luft® ist bakteriell und
hygienisch unbedenklich. Dabei wird
die VDI-Norm 6022 (bakteriologi-
sche und toxische Unbedenklichkeit
der Luft) vollumfanglich erfallt.

- «Leitfahige Luft®» ist bei fast
allen Raumkonditionen unein-
geschrankt einsetzbar. Auch bei
tiefer, zum Beispiel 8 % relativer
Feuchte, arbeitet das System ohne
Leistungseinbusse. Durch den
gerduschlosen Betrieb werden
héchste Anspriiche erfllt.

FOLGENDE FACHARTIKEL ZU ,LEITFAHIGE
LUFT®* STEHEN ZUR VERFUGUNG: WWW.
DURRER-TECHNIK.CH > LEITFAHIGE LUFT

- Studie des «Kompetenz-Zenrum
Typologie & Planung in Architektur»
der HSLU
Review zur Anwendung ionisierter
Luft im Innenraum

20 000 -70000 lonen
4000 -10000 lonen
1000 -3000 lonen
200 -500 lonen
20-100 lonen

Teamleitung: Dr. Jan Eckert, cctp.
technik-architektur@hslu.ch

Fachzeitschrift «Contamination
Control Report»

Leitfahige Luft setzt neue Trends
in der Luftungsindustrie
Hans-Peter Léang, MarKom AG/
Thomas Schirmann,

s-Leit swissengineering AG,
info@s-leit.ch

Referat «Hygiene Tagung»
Erhohung des Aussenluftstroms:
lonisierung und Ozonisierung
Referent Thomas Schiirmann,
s-Leit swissengineering AG,
info@s-leit.ch

Zeitschriften «KlimaQuick»

und «Luftdruck»
Luftmengenreduktion um 30 %:
Verwaltungsgebaude Foyer Zug
Fachingenieur:

Reuss Engineering AG, Gisikon

Fach-Newsletter «KlimaQuick» und
Fachzeitschrift «immobilia»
Steigerung der Luftqualitat

in Innenrdumen

Einbau «Leitfahige Luft®» in
Luftauslasse. Resultat nach
vierjahrigem Betrieb:
hervorragende Luftqualitat.

Fach-Newsletter «KlimaQuick»
Nr.2 / Marz 2009

Phanomen «Leitfahige Luft®»:
Problemstellung Raucherraum im
Betagtenzentrum Herdschwand.
Fachingenieur:

Wirthensohn AG, Luzern

Studie Kinderklinik Davos
Nachweislich erhéhter
Sauerstoffanteil im Blut

Mit «Leitfahige Luft®» wurde eine
signifikante Verbesserung im
VO,max im Vergleich zu einem
Placebo-Gerat nachgewiesen.

«Leitfahige Luft®» ist eine trade
mark der s-Leit swissengineering AG
und wird in der Schweiz vertreten
durch Durrer-Technik AG

Winkelbael 3,

CH-6043 Adligenswil

Tel.: 0413750011

Fax: 04137500 22
info@durrer-technik.ch
www.durrer-technik.ch
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© Sennwald, Schweiz. Das Werk
Pyropac AG, Fertigungsort fiir alle
Heizsysteme von Weishaupt samt
Energiespeicher, ist erheblich
ausgebaut und mit hochmoderner
Produktionstechnik ausgestattet.

Gleise einer international vernetz-

ten Bahnlinie fiihren dicht am Werk im
schweizerischen Sennwald vorbei, die
pulsierende Rheintal-Autobahn A13
verlauft in Sichtweite — dies ist der
verkehrstechnisch bestens erschlos-
sene Standort des Weishaupt-Schwes-
terunternehmens Pyropac AG. Seit

24 Jahren werden an dieser zentralen
Produktionsstéatte alle verbrennungs-
technischen Heizsysteme sowie die
Wassererwarmer und Energiespeicher
von Weishaupt hergestellt. Jetzt nimmt
auf dem Werksgelande, das zudem um
10000 auf aktuell 90 000 Quadratme-
ter erweitert wurde, wieder eine zusatz-
liche Halle den Betrieb auf: die vierte in
Reihe, auf 6 000 Quadratmetern Flache.

Auf Ende September 2012 war die
offizielle Einweihung datiert. Zur
Veranstaltung mit Werksrundgang
und Festessen waren rund 130 Gaste
gekommen. Firmenchef Siegfried
Weishaupt unterstrich in seiner
Ansprache die Bedeutung des Werks
Pyropac. Der Wandel des Unterneh-
mens innerhalb seiner Produktlinien
habe diesen Produktionsstandort zu
einem tragenden Pfeiler der Weishaupt
Gruppe heranwachsen lassen.

In der neuen Halle werden Weishaupt
Energiespeicher WES mit 660 und

910 Liter Fassungsvermaégen in je acht
verschiedenen Ausfiihrungen herge-
stellt. Neben anderer Produktionstech-
nik modernisierter Bauart sind acht
Roboter - sieben zum Schweissen und
Bestiicken, einer zum Lackieren —im
Einsatz. Der ansonsten vollautomati-
sche Fertigungslauf wird von drei Mitar-
beitern flankiert. So reprasentiert die
Halle vier im Fertigungsbereich hochs-
ten Standard, mit dem auch die Spitzen-
qualitat aller Produkte zu garantieren ist.
Seit Mitte 2012 sind hier die verketteten
Herstellungsprozesse voll angelaufen.

Das logistische Hallensegment ist
mit dem Hochregallager im Zentrum
bereits im Mai vergangenen Jahres
in Betrieb genommen worden. Der
Flachenzuwachs fiir die ebenfalls
bestens ausgestattete Lagerhaltung
betragt rund 25 Prozent.

Einige Kennziffern aus der Bauabteilung
geben zusatzliche Anhaltspunkte fir die
Dimension der baulichen und techni-
schen Aufstockung: Rund 6 500 Tonnen
Beton und 328 Tonnen Armierungsstahl
sind hier verbaut. Die auf die Boden-
platte aufgesetzte Stahlkonstruktion
wiegt 465 Tonnen, was dem Gewicht
von 290 Mittelklassewagen entspricht.

Fur die Aussenwande wurden 50 Fertig-
platten mit einem Gesamtgewicht von
mehr als 1000 Tonnen eingesetzt. Zur
elektrischen Verdrahtung sind in der
neuen Halle rund 24 Kilometer Kabel
verlegt worden.

Das Konzept zur Modernisierung und
zum Ausbau hat sich sofort bewahrt
— abzulesen jeden Tag auch in der
internen Logistik. Viele Transport-
fahrten zwischen den verschiedenen
Hallen und Produktionspunkten sind
nun nicht mehr nétig — weniger Wege,
weniger Zeitaufwand, weniger Kosten.

Sennwald wachst, wie auch viele
andere Bereiche in der Unternehmens-
gruppe Weishaupt. Die 1987 gegriinde-
te Pyropac AG hat sich in den 25 Jahren
ihres Bestehens zu einer tragenden
Saule entwickelt. Nach der Modernisie-
rung haben die Mitarbeiter weiterhin
eine dynamische Zukunft vor sich.

AUF EINEN BLICK: Was man uber die
Firma Pyropac AG wissen sollte

MEILENSTEINE. Gegriindet wurde die
Pyropac AG 1987 mit dem Einstieg

in den Kesselbau. Das erste im Werk
gefertigte Produkt war die Thermo
Unit Guss (WTU-G). Ein weiterer
Meilenstein: Im Jahr 2001 liefen die
ersten Brennwertgerate des Unter-
nehmens vom Band - die Weishaupt
Thermo Condens (WTC). Heute werden
in Sennwald alle Heizsysteme von
Weishaupt hergestellt und verschiede-
ne Baugrdssen von Energiespeichern.

FRUHERE ERWEITERUNGEN. Zuletzt wurde
das Werk Sennwald im Jahre 1999 in
dhnlichem Umfang ausgebaut. Kurz
darauf startete dort die Produkti-

on der Weishaupt Thermo Unit Stahl
(WTU-S), gefolgt vom Produktionsbe-
ginn der Brennwertgerate, zunachst
der Gas-Baureihen WTC-A mit 15 bis 60
kW. Von 2007 bis jetzt sind die boden-
stehenden Brennwertkessel bis hoch
zu den 300-kW-Geraten hinzugekom-
men und die wandhdngenden sowie
bodenstehenden Olbrennwertgerate.

KENNZAHLEN. Die Pyropac AG beschaf-
tigt zurzeit 105 Mitarbeiter. Hergestellt
werden hier heute mehr als 50 000
Produkte pro Jahr. Das Werksareal

hat eine zusammenhangende Flache
von insgesamt 90 000 m2. Der Stand-
ort Sennwald liegt im schweizerischen
Kanton Sankt Gallen.

© WEITERE INFORMATIONEN
Weishaupt AG
Chrummacherstrasse 8

8954 Geroldswil ZH

Telefon 044 749 29 29

Telefax 044 749 29 30

E-mail info@weishaupt-ag.ch
Internet www.weishaupt-ag.ch
Wetter www.meteocentrale.ch

Die Pyropac AG im St.Gallischen Sennwald

Der Schweissroboter bei der Arbeit

Hohe Prézision und Prozessicherheit ist in der WES-Speicher-Fertigung hichstes Gebot
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BauHolzEnergie-Messe:

Fiir Messeleiter Dr. Ruedi Meier steht die Beratung im Mittelpunkt

© Vom 21. bis 24. November 2013

findet die BauHolzEnergie-Messe in
Bern statt. Innovative Produkte und
wegweisende Prasentationen zu den
Themen nachhaltiges Bauen, Holzbau
und Energie werden vorgestellt. Fiir
Messeleiter Dr. Ruedi Meier steht die
Beratung im Mittelpunkt. Besuche-
rinnen und Besucher kdnnen sich bei
rund 20 Organisationen und Fach-
schulen neutral beraten lassen und
sich bei 400 Ausstellern iiber
Energieeffizienz, erneuerbare
Energien und modernen Holzbau
informieren.

Am 21. November 2013 6ffnet die
BauHolzEnergie-Messe in Bern ihre
Tore. Mit prominenter Unterstiitzung
wird der Start zur Prasentation aktuel-
ler Themen, innovativer Produkte und
umfassender Dienstleistungen in den
Bereichen Energieeffizienz, erneuer-
bare Energien und moderner Holzbau
durchgefihrt. Am Eréffnungstag findet
das Herbstseminar statt, das eine
optimale Plattform fiir Informatio-
nen und Diskussionen zu Themen der
Energiewende darstellt. «<Energiewen-
de realisieren!» — mit diesem Thema
sollen konkret umsetzbare Massnah-
men vorgestellt und diskutiert werden.
Fur Messeleiter Dr. Ruedi Meier steht
die Beratung der Besucherinnen und
Besucher im Mittelpunkt der BauHolz-
Energie-Messe 2013.

WIE LAUFEN DIE VORBEREITUNGEN ZUR
BAUHOLZENERGIE-MESSE 2013?

Ruedi Meier: Wir sind mit dem Stand
der Arbeiten sehr zufrieden, die
Vorbereitungen laufen auf Hochtou-
ren und bereits kénnen wir bestéti-
gen, dass die wichtigsten Branchen-
vertreter angemeldet sind. Das Motto
«Energiewende realisieren» wird
durch die Prasentation innovativer
Produkte und Dienstleistungen erleb-
bar und umsetzbar gemacht.

Bau
Holz

Energie
Messe

bauholzenergie.ch

21.-24,11.2013
BERNEXPO, Bern

AUF WELCHE THEMEN KONZENTRIERT SICH
DIE BAUHOLZENERGIE-MESSE?

Die drei im Namen erscheinenden
Begriffe sind prominent vertreten.
Zahlreiche Aussteller zeigen Losun-
gen fur das Bauen von energieeffizi-
enten Gebauden, fir den modernen
Holzhausbau und fir Energie- und
Gebaudetechnik nach modernstem
Stand. Somit werden vom 21. bis 24.
November 2013 in Bern Spitzentech-
nik und nachhaltige Konzepte vorge-
stellt, welche die Fachleute und auch
Besitzer von Einfamilienhausern,
professionelle Bauherren, Liegen-
schaftsverwalter sowie Investoren
interessieren werden.

INNOVATIONEN WERDEN AUF DEN AUSSTEL-
LUNGSSTANDEN GEBOTEN, ABER AUCH IM
KONGRESSPROGRAMM. WAS WIRD DORT
GEBOTEN?

Wir sind der Uberzeugung, dass

die Privat- sowie Fachbesucherin-
nen und -besucher auch kompeten-
te Informationen aus der Forschung
und Entwicklung interessieren.
Daher erfillt das Kongresspro-
gramm diese Funktion auf optimale
Weise. Der Start erfolgt durch das 19.
Herbstseminar am Eréffnungstag.

SCHWEIZER BAUHOLZENERGIE-MESSE 2013

Donnerstag, 21. bis Sonntag, 24. November 2013

Datum:
Zeit: 10.00 -18.00 Uhr, am Sonntag bis 17.00 Uhr
Ort: BERNEXPO, Bern, Schweiz

Hallen 3.0, 3.1, 3.2, 2.0 und Freigelande und Kongresszentrum

Themen: Energieeffizienz, Modernisierung, Minergie, Minergie-P, Minergie-A,
Passivhaus, Plusenergie-Gebaude, Bau und Holzbau, erneuerbare Energien,
Haustechnik, neutrale Beratung, Speicherung, Bautkologie, Elektro-Mobilitat,
Innenausbau, Ktichen, M6bel, Badewelten, Kalte-/Klimatechnik, SuisseFRIO usw.

Aussteller: Rund 400 Firmen, Institutionen, Schulen, Verbande, 6ffentliche Hand

Besucherlnnen: 25000 interessierte Fachleute und Private

Kongress: Kongressprogramm mit rund 40 Events und 200 Vortragen fur
Baufachleute und private Bauherrschaften

Anmeldung: BauHolzEnergie AG, Monbijoustrasse 35, CH-3011 Bern, Schweiz
+41 31 381 67 43 / maria.bittel@bauholzenergie.ch,
fabian.kraus@bauholzenergie.ch, www.bauholzenergie.ch

Von Strategien tiber Architekturfra-
gen bis hin zu konkreten Fragen zu
Materialien, erneuerbaren Energien
und Speichertechnologien wird alles
behandelt.

WELCHEN STELLENWERT WEIST DIE
BAUHOLZENERGIE-MESSE 2013 IM KONTEXT
DER ENERGIEWENDE AUF?

Information und Beratung sind fir
die Bevolkerung mit ihren spezi-
fischen Fragen eine Notwendig-
keit. Die Messe konzentriert sich in
diesem Jahr darauf, bietet mit Infor-
mations- und Beratungsstrassen
unabhangige Dienstleistungen, mit
dem Kongressprogramm zahlrei-
che Inputs zu neuesten Entwicklun-
gen und mit innovativen Ausstellern
eine Fulle an Konkretisierungside-
en. Damit wird die BauHolzEnergie-
Messe zu einem Wendepunkt in der
Umsetzung der Energiewende — mit
einem Besuch der Messe beginnt
diese Erfolgsstory.

Dr. Ruedi Meier: «Wir sind mit dem Stand
der Arbeiten fiir die BauHolzEnergie-Mes-
se 2013 sehr zufrieden, die Vorbereitun-
gen laufen auf Hochtouren.»

© WEITERE INFORMATIONEN
BauHolzEnergie AG
Monbijoustrasse 35

CH-3011 Bern

Tel.: +4131 38167 44

Fax: +413138167 42
ruedi.meier@bauholzenergie.ch
www.bauholzenergie.ch
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Auf die Dynamik des Marktes
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kompetent

Zu einer umfassenden Kompe-
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Die Kompakt-Klasse von Domotec

© Bei der Domotec Rotex HPSU
compact und der Domotec
GasSolarUnit ist die komplette
Heizung auf nur 0.36 - 0.64 m2
untergebracht. Die Bezeichnung
«compacty steht fiir die dezenten
Ausmasse und fiir die Tatsache, dass
alle wichtigen Bauteile im Gehduse
integriert sind.

Minimaler Platzbedarf und einfa-

che Installation. Domotec setzt

mit der Kompakt-Klasse véllig neue
Massstabe in Punkto Raumausnut-
zung. Auf nur 0.36 m? bzw. 0.64 m? sind
die komplette Heizung, die Warmwas-
serbereitung und ein 300 | bzw. 500 |
Solar-Schicht-Speicher untergebracht.
Bei dieser kompakten Bauweise ist der
Warme-erzeuger (Gas-Brennwertkes-
sel oder Luft-/Wasser-Warmepumpe)
bereits in den Solarspeicher integ-

riert, was den Platzbedarf und auch den
Installationsaufwand minimiert.

Einfache Einbringung in Gebaude
Insbesondere die Gerate mit 300 |
Speicher finden praktisch in jedem
Raum Platz. Es gibt kaum ein Treppen-
haus, eine Dachluke oder eine schmale
Tar, durch die die Gerate nicht passen.
Dies erdffnet auch ganz neue Moglich-
keiten fuir den Einsatz von Warme-
pumpen, wie beispielsweise die Instal-
lation in Dachzentralen, was bis jetzt
vornehmlich Gasthermen vorbehalten
war. Das geringe Gewicht der Gerate
erleichtert die Einbringung nochmals
erheblich.

Hygienisches Trinkwasser. Das
Herzstiick der Domotec Kompakt-
Klasse ist der Warmespeicher.
Domotec Rotex ist einer der wenigen
Anbieter am Markt, der Warmepum-
pentechnik oder Gasbrennwert und
hygienische Warmwasserbereitung in
einem Kompaktgerat kombiniert. Mit
Hilfe das Edelstahl-Wellrohr Warme-
tauschers wird das Trinkwasser erst
wahrend der Entnahme aufgeheizt.
Dies hat eine kurze Verweildauer im
Speicher und damit Schutz vor Legio-
nellenwachstum zur Folge.

Solar jederzeit nachriistbar. Der
integrierte Warmespeicher ist als
Solar-Schichtspeicher bereits fur
den Anschluss von Solar-kollektoren
vorbereitet und bei den Geraten mit
500 Litern Speichervolumen ist die
solare Heizungsunterstiitzung direkt
integriert. Die Warmwasserberei-
tung erfolgt hygienisch im Durchlauf-
erhitzerprinzip. Der variable Aufbau
der Domotec Speicher erlaubt es,
uneingeschrankt unterschiedlichste
Energietrager und Warmequellen mit
einzubinden.

© WEITERE INFORMATIONEN
Domotec AG

Jurg Stenz / Leiter Technik
Lindengutstrasse 16

4663 Aarburg

Tel. 062 787 87 87

Fax 062 787 8700
j.stenz@domotec.ch

Neuheit

Easytouch-N - ergonomisch und leicht zu bedienen

© Ob im offentlichen oder im privaten
Bereich, die robuste und korrosions-
bestandige Selbtschlussarmatur
Easytouch-N bewahrt sich seit
einigen Jahren im Einsatz. Zusatzlich
zu den bestehenden Waschtischar-
maturen erganzt Sanimatic neu die
Easytouch-N-Linie mit je zwei

Wand- und Duschenmischern.

Sanimatic hat ihre, seit Jahren bewéhr-
te und oft eingesetzte, Armaturen-

linie Easytouch-N mit je zwei Wand-
und Duschenmischern ergénzt. Die
Regelung von Temperatur und Wasser-
menge erfolgt wie bei den bestehenden
Modellen tiber den Bedienknopf. Die
neuen Armaturen iberzeugen technisch
wie auch formal: minimalistisch, pur,
funktional. So, wie es den modernen
Bed(irfnissen an Design und Komfort
entspricht.

Technik auf dem modernsten Stand:
Fur eine zuverlassige und dauerhaf-
te Funktion sorgt eine vom Wasser

unabhéngige, selbstschliessen-

de, hydraulische und mechanische
Steuerung. Dank dieser Steuerung

ist eine Korrosion des Kontrollsys-
tems ausgeschlossen. Der automati-
sche Spiilstopp hilft zudem bis zu 40%
Wasser zu sparen. Je nach Einstellung
stoppt der Wasserfluss namlich innert
5 bis 25 Sekunden. Vandalensicher
und wartungsarm prasentieren sich
sowohl das robuste Design als auch die
hochwertigen Materialien und garan-
tieren selbst bei unsachgemassem
Gebrauch fir eine lange Bestandigkeit.

Easytouch-N ist im privaten wie auch im
offentlichen Bereich, wie zum Beispiel
in Schwimmbadern, Kantinen oder
Schulen, in Neubauten und in Renovati-
onsobjekten einsetzbar.

© WEITERE INFORMATIONEN
Similor AG
Marketing-Kommunikation
Tel. +41(0)61 76573 33
marketing.similor@similor.ch
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10S-Universal-App: ImmoScout24 lanciert Version 2.0

© Komplett neues Design und
iPad-Unterstiitzung: Zwei der
auffélligsten Erneuerungen der
ImmoScout24-Universal-App. Die
Version 2.0 macht die Bedienung noch
einfacher und verkiirzt die Ladezeiten.
Die taglich iiber 64 000 aufgeschalte-
ten Objekte der ersten Adresse im
Online-Immobilienmarkt werden auf
den mobilen Endgeraten noch
attraktiver in Szene gesetzt.

Die neuste Version der kostenlo-

sen ImmoScout24-App wurde weiter
optimiert und bietet nun auch iPad-
Unterstiitzung. Damit vergrossert sich
die Reichweite der einzelnen Immobilien-
Inserate um das Medium iPad. Das Tablet
des Marktfiihrers Apple ist das meistver-
kaufte Gerat dieser Art in der Schweiz.
Die Universal-App von ImmoScout24

ist schneller und tbersichtlicher als

die Vorgangerinnen. Das Design wurde
vollstandig neu gestaltet. Es wirkt kiihl
und sachlich, geht jedoch Hand in Hand
mit der klar strukturierten Menuftihrung.
Formen und Farben sind dezent gehalten
und lenken nicht vom Suchprozess ab.

Optimierte Kartenansicht und Bilder-
galerie. Bei der Trefferanzeige kann
zwischen einer Listen- und Karten-
ansicht gewahlt werden. Letztere

wurde so optimiert, dass nun samtli-
che Treffer inklusive Bilder auf der Karte
schneller angezeigt werden als bisher.
Verbessert wurde auch die Bildergale-
rie der einzelnen Objekte. Das Resul-
tat ist eine markant verkiirzte Ladezeit
der jetzt grosser dargestellten Bilder.
Einmal getéatigte Suchabfragen werden
neu direkt bei der Suche unter «Letzte
Sucheny gespeichert. Bereits eingese-
hene Inserate erhalten ein Hakchen als
Markierung und werden automatisch
im Verlauf zusammengefasst. Und ist
ein Inserat abgelaufen, wird es automa-
tisch aus dem Verlauf und den Favoriten
geléscht. Ebenfalls tiberarbeitet wurden
die Kontaktmdglichkeiten: Auf der Detail-
ansicht des Inserates kann der Anbieter
nun noch einfacher und direkt kontak-
tiert werden.

i0OS-Universal-App unter den Top 3.
Bereits 60 Prozent der Schweizer Inter-
net-Nutzer gehen mittels Smartpho-
ne oder Tablet online. Auch die Suche
nach einer Wohnung geschieht immer
wie haufiger von unterwegs. Gerne
auch mit der ImmoScout24-App, wie
die Top Ten im App Store zeigen: In der
Rangliste der Gratis-Apps der Katego-
rie «Wirtschafty belegt die Universal-
App von ImmoScout24 den zweiten Platz
(Stand 25.6.13).

Systemvoraussetzungen: Kompati-

bel mit iPhone 3GS, iPhone 4, iPhone

48, iPhone 5, iPod touch (3. Generation),
iPod touch (4. Generation), iPod touch
(5. Generation) und iPad. Erfordert i0OS
5.0 oder neuer. Diese App ist fiir iPhone 5
und iPad optimiert.

 WEITERE INFORMATIONEN
ImmoScout24

Scout24 Schweiz AG
Industriestrasse 44, 3175 Flamatt
Tel.: +4131744 2113
info@immoscout24.ch
www.immoscout24.ch

Neuer Antrieb fiir die Fabrik

© Die energetische Fitness eines
Betriebes bringt viele Vorteile - nicht
nur dkologische. Die Ernst Schweizer
AG agiert erfolgreich am Markt und
braucht trotz steigendem Umsatz
gleich viel Energie wie 1978.

Definitiv tiberholt ist die Vorstellung,
dass mit dem Umsatz zwingend auch der
Energieverbrauch steigt. Denn mit den
produktionstechnischen Verbesserun-
gen bieten sich Chancen zur Steigerung
der Energieeffizienz und zur Substitution
fossiler Energietréger. Durch die konse-
quente Umsetzung von Energiezielen
lasst sich, bei stagnierendem Energie-
verbrauch, die Produktion steigern - und
dies mit einem héheren Technisierungs-
und Automatisierungsgrad.

Vier Fiinftel weniger CO,. Dass sich der
Energieverbrauch vom Umsatz abkop-
peln kann, daftir liefert die Metallbau-
firma mit Produktionsstandorten in
Hedingen, Affoltern und Méhlin einen
von Messwerten gesttitzten Beleg. 2011
generierten mehr als doppelt so viele
Mitarbeitende einen um den Faktor 2,6
hoheren Umsatz im Vergleich zu 1978.

In diesen 33 Jahren nahm der Energie-
verbrauch geringfiigig ab — von 7 auf 6,9
Mio. Kilowattstunden pro Jahr. Die Treib-

hausgasemissionen reduzierten sich in
diesem Zeitraum um fast 80 Prozent,
und die Umweltbelastung halbierte sich.
Gestiegen ist dagegen der Anteil erneu-
erbarer Energien am Gesamtverbrauch:
Knapp drei Viertel sind es heute, damals
waren es 5,7 Prozent.

Mitarbeitende sind engagiert. Basie-
rend auf den im Leitbild verankerten
Zielen zur nachhaltigen Entwicklung der
Firma formuliert die Geschéaftsleitung
betriebliche Vorgaben. Entscheidend fuir
den Erfolg ist aber das Engagement der
Mitarbeitenden. Dies setzt Vertrauen in
das Unternehmen und dessen langfris-
tige Ausrichtung voraus. Schwerpunk-
te fur baulich-technische und betriebli-
che Massnahmen bilden Prozesse und
Maschinen, Gebaude, Energieversor-
gung, Produktokologie sowie Mobilitat.

Breites Spektrum von Massnahmen
Die systematische Umsetzung der Ziele
fuhrt zu einer gut gedammten Fabrik-
halle, die mit Holzpellets beheizt wird,
zu Serverraumen mit solarer Kiihlung,
zu einer Lackieranlage mit Warmer(ck-
gewinnung und zu einem Fahrtenma-
nagement fiir betriebliche Transporte
mit effizienten Fahrzeugen. Die Beispie-
le illustrieren ein breites Spektrum

von Massnahmen, die ohne Ausnahme
integrale Elemente einer langfristigen
Entwicklung sind - hin zu einer Fabrik
mit geringerer Umweltbelastung.

C WEITERE INFORMATIONEN
Ernst Schweizer AG
www.schweizer-metallbau.ch
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© Anbieten, was es in der Region
noch nicht gibt! Mit diesem
Erfolgsrezept hat die Familie Fux das
Sport- und Wellnesshotel Olympica
zu einem Eckpfeiler der Oberwalliser
Hotellerie gemacht. Der elegante
neue Glaslift fiigt sich nahtlos ins
Erfolgskonzept ein.

Nicht stehen bleiben und sich laufend
weiterentwickeln, das ist der Familie
Fux wichtig. Doch tiber die Auswahl der
Erneuerungsprojekte entscheidet letzt-
lich das Gastewohl. So auch im Falle
des neuen Glaslifts: Im Frihjahr 2012
meldete das Paraplegiker-Zentrum
Nottwil doppelt so viele Rollstuhlsport-
ler zum Sommercamp im Olympica an
wie in den Jahren zuvor. Trainingsmog-
lichkeiten, Unterkunft und

Verpflegung - fur das Olympica kein
Problem.

Einzig der Transport der 40 Rollstuhl-
sportler von den iber drei Etagen
verteilten Sport- und Freizeitanlagen ins
Restaurant bereitete Seniorchef Hans
Fux Kopfzerbrechen. Fast zwei Stunden
wiirde es dauern, bis alle ggmeinsam im
Speisesaal waren. Zwar war der Veran-
stalter einverstanden, Mahlzeiten und
Trainingsphasen gestaffelt abzuhal-
ten, doch die unbefriedigende Situa-
tion liess Hans Fux keine Ruhe. «In

einem Trainingscamp geht es auch
ums Soziale. Die Sportler und Sport-
lerinnen wollen zusammen essen und
trainieren.»

Ein Lift muss her. Ein zusatzlicher

Lift musste her! Aber nicht irgendei-
ner. In einem Einkaufscenter in der
Westschweiz hatte sich Hans Fux in
einen Glaslift «verliebt). So einen wollte
er auch. Denn der Fassadenglaslift ware
auch ein asthetischer Gewinn fiir die
ansonsten eher niichterne Fassade des
Sporthotels. Die Verwirklichung seines
Lifttraums fand Hans Fux direkt vor
seiner Hausttire. Das Modell Winner von
AS - das Walliser Biiro von AS befindet
sich direkt gegentiber des Sporthotels
- erfilllte Hans Fux' Anforderungen aufs
Beste: Der Winner héngt nur an einer
Schiene, das garantiert den grosstmaogli-
chen «Durchblick fiir Glaslift-
passagiere.

Doch eine weitere Knacknuss warte-

te: Die Rollstuhlsportler wiirden bereits
in drei Monaten anreisen ... wenig Zeit
fuir ein Modernisierungsprojekt dieser
Grossenordnung. Die Vertragspartei-
en einigten sich deshalb auf eine unkon-
ventionelle Rollenverteilung: AS leistete
die Gesamt-Projektleitung und montier-
te den Lift — Hans Fux organisier-

te den Aushub, den Stahlbauer und die
Schachtverglasung.

In den grossziigigen Sport- und Wellnessanlagen des Olympica treffen sich Feriengéste
und Einheimische. Der neue Aussenlift von AS erleichtert vor allem den
Rollstuhlfahrern die Mobilitat enorm.

«Eine erfolgreiche Blitzaktiony, lacht
Hans Fux. Die Rollstuhlsportler konnten
den Lift ptinktlich am 22. Juli 2012
einweihen. Und fiir den Weg zu den
gemeinsamen Mahlzeiten brauchte die
ganze Gruppe nur noch eine gute Viertel-
stunde! Seither hat sich der Glaslift zu
einer veritablen Attraktion entwickelt.
Nicht nur die Feriengéste, sondern auch
die einheimischen Restaurantbesucher
geniessen die komfortable Fahrt mit
Blick auf das Simplongebiet, Rosswald

und das majestatische Glishorn. Denn
Glasaufztige sind im Wallis nach wie vor
selten ...

© WEITERE INFORMATIONEN
AS Aufziige AG
Friedgrabenstrasse 15
8907 Wettswil

Tel. 04470184 84

E-Mail: as-wet@Iift.ch
www.lift.ch

Presse-Information

© Gldnzende Testsieger: Stiftung
Wartentest kiirt zwei in der Schweiz
erhéltliche Bosch Geschirrspiiler zu
den Besten ihrer Klasse.

Geroldswil — Mehr und mehr Testsieger
kommen von Bosch - das bestétigt auch
die Juni-Ausgabe von «testy, der Konsu-
mentenzeitschrift der renommierten
deutschen Stiftung Warentest. Hierftir
verglichen die Prtfer 10 vollintegrierbare
Geschirrsptiler im klassischen 60-Zenti-
meter-Format sowie vier schmale, nur

45 Zentimeter breite Geréate. Zusétz-

lich wurden auch sieben teilintegrierba-
re Modelle unter die Lupe genommen.
Ergebnis: In allen drei Kategorien — vollin-
tegrierbar, teilintegrierbar, 45 Zentimeter
- schnitt die Marke Bosch am besten ab.
Unter den «unsichtbareny Geschirrspi-
lern, weil hinter der Mobelfront versteckt,
lag das Modell SMV69NOOEU vorn, bei
den Modellen mit sichtbarer Bedien-
blende war es der Bosch SMIGONO5EU

- beide erhielten die Gesamtnote GUT.
Im Segment der schmalen Spiiler konnte
der Bosch ActiveWater 45, SPV69T20EU,
mit Abstand tiberzeugen. Besonderes
Augenmerk lag beim Test auf der Korre-
lation zwischen Ressourcenverbrauch,
Reinigungsergebnissen und Zeitbedarf.
Zwei dieser drei Spitzengeréate, der

teilintegrierbare Spiler und das 45 cm
breite Modell, sind auch in der Schweiz
erhaltlich.

SPARSAM, KOMFORTABEL - UND AUF
WUNSCH EXTRA SCHNELL. Die Testsieger
von Bosch gehéren der besonders spar-
samen Energieeffizienzklasse A++ an.
Ihre intelligente Technik verbindet Res-
sourcenschonung und Okonomie mit
hoher Funktionalitat und Flexibilitat.
Besonderen Komfort bietet die Restzeit-
anzeige «TimeLighty, welche die verblei-
bende Programmlaufzeit bei den vollin-
tegrierbaren Spulern mittels LED auf den
Kiichenfussboden projiziert. Der Vor-
teil: Wer jederzeit im Blick hat, wann das
Geschirr fertig gesptilt und getrocknet
sein wird, kann andere Ablaufe im Haus-
halt optimal darauf abstimmen. Die Pro-
grammauswahl selbst berticksichtigt
unterschiedliche Zeitbudgets: Neben
langeren, besonders energiesparenden
Programmen, allen voran das Eco50-
Programm, verfiigen die gepruften Spu-
ler auch tiber kiirzere, daftir etwas ener-
gieaufwandigere Alternativen. So kann
der Nutzer bewusst und situationsbe-
zogen zwischen «besonders sparsamy»
und «besonders schnell» wéhlen. Ge-
lobt wurde zudem die geringe Geréausch-
emission: Mit nur 42 beziehungsweise

45 Dezibel heben sie sich kaum von der
Lautstérke eines normalen Gesprachs
ab. Daneben floss auch die praktische
VarioSchublade, in der kleine Geschirr-
teile ebenso perfekt gereinigt werden
wie Suppenkelle, Schneebesen & Co.,
positiv in die Wertung ein.

KLEINES FORMAT, GROSSE LEISTUNG.
Besonders erfreulich ist der Sieg des
schmalen ActiveWater 45: Denn laut
«testy sind viele Spiiler fur die kleine Ki-
chennische oder den schmalen Unter-
schrank immer noch eine Notlésung.
Nicht so der sparsame Testsieger von
Bosch. Er kann als einziges geprtiftes Ge-
rat «problemlos mit den breiten Modellen
mithalteny. Seine hervorragenden Reini-
gungsergebnisse sind auch auf den Ein-
satz der so genannten DuoPower™ in
Form zweier hintereinander platzierter
Spriiharme zuriickzufiihren. Diese befor-
dern das Wasser im schmalen Raum bis
in die letzten Winkel, sodass kein Trop-
fen ungenutzt bleibt und jedes Geschirr-
teil perfekt gespdilt wird. In Kombination
mit den «sehr gut abgestimmte(n) und
wirkungsvolle(n) Programme(n)» und der
guten Verarbeitung bietet der ActiveWa-
ter 45 damit eine echte Alternative fir
alle, die aus unterschiedlichsten Griinden
auf einen schmalen Spiiler ausweichen

missen, dabei aber 6kologisch und 6ko-
nomisch sinnvoll handeln méchten.

© WEITERE INFORMATIONEN
BSH Hausgerate AG (Bosch)
Fahrweidstr. 80

8954 Geroldswil

Telefon 0848 888 200
Telefax 0848 888 201
www.bosch-home.ch

- Testsieger teilintegrierbare Spuler:
SMIBONOSEU - GUT

- Testsieger 45-Zentimeter-Nische:
SPV69T20EU - GUT

Green

Technolagy
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Estia-Warmepumpen — wirkungsvoll und umweltfreundlich.

O Kostengiinstiger und schonender
geht es nicht: Die Luft-Wasser-
Warmepumpen Estia von Kriiger
nutzen das Naturgesetz, dass sich die
Luft durch Sonneneinstrahlung
erwarmt. Zudem ist dieses Heiz- und
Kiihlsystem dusserst energieeffizient.

Das Testzentrum in Buchs hat die Luft-
Wasser-Warmepumpen von Kriiger

auf ihre Energieeffizienz gepriift - und
sie bestanden mit Bravour auch die
verschéarften Anforderungen 2011, die
einen Mindestwirkungsgrad (COP 3,1 bei
A2W35) erfordern. Der COP-Wert sagt
aus, dass die Warmepumpen bei einer
Aussentemperatur von 2 Grad Celsius
und einer Warmwassertemperatur von
35 Grad Celsius 3,1-mal mehr Heizleis-
tung abgeben, als sie an elektrischer
Antriebsleistung bendtigen. Toshiba hat
diese hochwertigen Estia-Warmepumpen
in langjahriger Forschungs- und Entwick-
lungsarbeit zur Marktreife gefiihrt.

Die Gerateerfreuen aber nicht nur die
Umwelt, sondern auch das Portemon-
naie. Denn dank der Inverter-Technolo-
gie lassen sie sich so steuern, dass sie
immer in dem Modus arbeiten, der mehr
Energie spart. Auch eine Kombination
mitbestehenden Heizungssystemen -
ob auf Basis von Ol, Gas oder Pellets -

ist kein Problem. Und mit der Installati-
on von so genannten Fan Coils bleiben
die Raume auch im heissesten Sommer
angenehm kihl. Diese Warmetauscher
nehmen die Warme aus der Luft auf und
ftihren sie tber das im System zirkulie-
rende Wasser zum Aussengerat. Dort
wird sie an die Aussenluft abgegeben.
Unabhangig vom Kuihlbetrieb funktio-
niert die Warmwasserbereitung selbst-
verstandlich weiter.

Marktfuhrerschaft verpflichtet - gegen-
iber den Kunden wie gegentiber der
Umwelt. Die Estia-Warmepumpen
haben bereits mehrere Pramien gewon-
nen, ein Beweis fiir ihren Giberdurch-
schnittlich hohen Wirkungsgrad. Sie
verhindern beispielsweise eine Verei-
sung des Aussengeréts — dank einer
speziellen Vereisungsschutzsteue-
rung sowie kiirzeren Abtauzyklen. Der
Abtauprozess wird aber nur bei Bedarf
in Gang gesetzt, was die Wirkung

der gesamten Anlage noch einmal
erhoht. Flexibilitat ohne Grenzen: Die
2-Zonen-Temperatursteuerung und die
Temperatur-Nachtabsenkung erlau-
ben es, sowohl eine Radiatorengrup-
pe mit bis zu 50 Grad Celsius, als auch
Niedrigtemperaturzonen anzusteu-
ern, das heisst Radiatoren genauso wie

eine Fussbodenheizung. Die jeweilige
Vorlauftemperatur wird dabei je nach
Aussentemperatur von der Steuerung
geregelt. Die Heizkurve lasst sich in den
Voreinstellungen verandern — man kann
also zum Beispiel an den Radiatoren fur
die Nacht eine tiefere Raumtempera-
tur einstellen. Zu den Besonderheiten
der Estia-Warmepumpen zahlt auch die
extrem leise Arbeitsweise der Aussen-
gerate. Dies liegt an den Doppel-Rollkol-

benverdichtern, die zudem fiir die
Langlebigkeit der Anlage sorgen. Fazit:
Die Toshiba Luft-Wasser-Warmepumpen
sind ebenso hochwertig wie vielseitig
einsetzbar.

© WEITERE INFORMATIONEN
Kriger & Co. AG
Telefon 071 372 82 82
info@krueger.ch
Winterhaldenstr. 11, 9113 Degersheim

44. Bauen & Modernisieren, Messe Ziirich

-r._._,..-'-"-.-_“_-
bmodern'.siererl

S -ER1T  Meuas Jirich

© Vom 5. bis 8. September wird die
Messe Ziirich zum aktuellsten
Bauhaus der Schweiz. Rund 600
Aussteller zeigen die umfassende
Produkte- und Angebotsvielfalt zum
fortschrittlichen Bauen und Erneuern.
Auf vier Etagen erfahren interessierte
Hauseigentiimer, Bauherren und
Fachleute <best practice» und einen
Innovationsgeist, der ansteckt und
begeistert.

Fur Messeleiter André Biland ist klar:
«Man kann es wenden wie man will,
Gebéaude sind nach wie vor grosse
Energieschlucker.». Die Herausforde-
rung der Zukunft liegt deshalb darin,
bestehende Bausubstanz energe-
tisch bestmoglich zu erneuern und

bei Neubauten zuséatzlich auf gesun-
de und kologische Bauweise zu setzen.
«Unsere Aussteller zeigen <best practi-
ce» an der Messe, mit Innovationsgeist,
Qualitatsprodukten und neuen Lésun-
gen.y

Einladende Themen. Zukunftsfahiges
und nachhaltiges Bauen und Erneuern
in unserem dicht besiedelten Lebens-
raum ist definitiv das Credo der 44.
Bauen & Modernisieren. Die Schwei-
zer Kuichenbauer lancieren den ersten
Swiss Kitchen Award, der Exklusivbe-

reich Création Bad prasentiert sich in
neuem Licht, Bodenwelten halt den
Besucherparcours (Lassen Sie lhre Fiisse
sprechen) bereit und die energetische
Gebaudemodernisierung zieht sich wie
ein roter Faden durch die sieben Messe-
hallen. Erneut ihren Platz hat die Eigen-
heim-Messe als Hausbau- und Immobi-
lienplattform. Zwei Fachvortragsreihen,
davon eine neutrale unter dem Patro-
nat von EnergieSchweiz sowie weite-

re Sonderschauen zur substanzgerech-
ten Instandsetzung alterer Bauwerke,
Passivhauser, Einbruchschutz, Multime-
dia, Designmébel und Feng Shui laden
zum Vorbeischauen ein.

Swiss Kitchen Award: Nomination und
Besuchervoting. Geschéftsleiter Andre-
as Hauri ist begeistert von den attrakti-
ven und fantasievollen Kiichenkollekti-
onen «es ist fantastisch, welch kreative
und innovative Kiichenkonzepte einge-
reicht wurden!». Auf www.swiss-kitchen-
award.ch kann die Vorauswahl mitver-
folgt und bewertet werden. Das Publikum
der Bauen & Modernisieren darf seinen
Favoriten auswahlen und kann dabei ein
iPad gewinnen.

Badewelten und Création Bad Wer
sein personliches Traumbad sucht,
findet bei der Badewelten-Genos-

senschaft und im sinnlichen Bereich
Création Bad nebst talsee, Glas Trosch
oder Max Frei auch die weiteren namhaf-
ten Schweizer Bad-Anbieter Schmid-
lin, KWC, Koralle und Bodenschatz,
welche in einem Gemeinschaftsauftritt
Badewannen, Duschflachen und Wasch-
tische aus Stahl-Email kombiniert mit
wertigen Armaturen, Duschtrennwan-
den und zahlreichen Badaccessoires
prasentieren.

Design hautnah erleben. In der Sonder-
ausstellung Designmdbel werden die
Besucher von leidenschaftlichen Innen-
einrichtern empfangen, um ihren indivi-
duellen Wohnstil zu optimieren. Das
Team von Aermo AG gibt mehr als nur
Einrichtungstipps «Begeisterung zeich-
nen unsere Konzepte aus und machen
sie zu dem, was sie sind: langlebig,
ehrlich, unaufdringlich und asthetisch.
Seien Sie gespannt!y, verspricht Innen-
architekt Andy Gobeli.

Eintritt ab 16 Jahren: CHF 16.- / CHF 8.-
fir Lernende, Studenten, AHV-Beziiger.

25% Rabatt auf Onlineticket fiir
«lmmobilian-Leser:

Zugangscode BM13PRPRO039 unter
www.bauen-modernisieren.ch/ticket
eintippen und Tageskarte online I6sen.

O WEITERE INFORMATIONEN

Bauen & Modernisieren, Messe Zlirich
5. bis 8. September 2013

Téaglich gedffnet 10.00 - 18.00 Uhr
Eigenheim-Messe Schweiz, Halle 6
Gratis-Fachvortrage,

Konferenzraume Halle 7
www.bauen-modernisieren.ch
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Handl&dufe bringen Sicherheit — und Rechtssicherheit!

© In der Schweiz wird insbesondere
ein Anstieg des Anteils der iiber
60-jahrigen von rund 22 % auf

ca. 36 % in den nachsten 2 Jahr-
zehnten erwartet. Der Anteil der
Menschen iiber 80 Jahren wird dann
auf 12 % wachsen.

Nur ca. 4% aller Menschen tiber

65 Jahren leben in Alten, Senioren- oder
Pflegeheimen. 96 % dagegen wohnen
im sogenannten «normalen Umfeldy.
Fast fuir alle Menschen ist die Wohnung,
das Haus mit zunehmenden Alter der
zentrale Lebensmittelpunkt, so der
Schweizer Gerontologe Felix Bohn

von der Fachstelle fiir altersgerechtes
Bauen in Zrich.

VORBEREITUNG AUF REDUZIERTE
MOBILITAT. Wichtig ist, dass dann die
Wohnungen, das Haus fiir ein Leben mit
Mobilitatseinschrankungen gestaltet
wird. Hindernisfreien Bauen wird daher
nicht nur beim Neubau, sondern vor
allem der Anpassung vom Wohnungs-
bestand eine immer grossere Rolle
spielen, soll die Immobilie langfristig
vermiete bleiben. Die Gesetze, Normen
und Richtlinien sind bereits vielfach
kommuniziert und es existiert ein
weitgehender Konsens, welches die
Hauptforderungen des hindernisfreien
Bauens sind.

PRUFKRITERIEN FUR DEN BESTAND.
Zugénge zum Gebaude moglichst ohne
Stufen und Schwellen, wenn Stufen und
Hoéhenunterschiede, dann beidseitige
Handlaufe an Treppen und Rampen.

Bewegung im Gebaude: Hindernissfrei
ohne Schwellen und Stufen, moglichst

mit Aufzug oder Lift. Wenn kein Aufzug
vorhanden dann an allen Treppen
beidseitige Handlaufe, kontrastreiche
Gestaltung der Treppenstufen, rutsch-
sichere Bodenbelage und ausreichende
und blendfreie Beleuchtung. Dazu
Turbreiten von mind. 90 cm, Bewe-
gungsflache mind. 120 x 120 cm.

Kiinftig wird eine zentrale Aufgabe

der Wohnungsunternehmer, Genos-
senschaften, privater und 6ffentlicher
Bauherren sein, Rahmenbedingungen
in mehrgeschossigen Miets- und Eigen-
tumsanlagen zu schaffen, die es den
Mietern, Eigenttimern oder Besucher
erlauben bis ins hohe Alter in ihren
normalen Wohnungen bleiben zu
duirfen.

SICHERHEIT UND KOMFORT MUSSEN
STIMMEN. Vor allem die Gebaude-
erschliessung, d.h. Die Wege um das
Haus, Treppen und Rampen, sowie

die innere Erschliessung soll fiir alle
Bewohner ein Mehr an Sicherheit

und Komfort bringen. Dazu gehéren
oftmals nur kleine Verbesserungen wie
Turgrossen, automatische Tiroffner,
Vermeidung von Einzelstufen und an
allen Treppen ein beidseitiger Handlauf.
Der «Wandhandlaufy soll dazu durch-
gehend sein, kontrastreich zur Wand
und mind. 30 cm tiber die erste und
letzte Stufe gefiihrt werden — wie es die
Norm vorschreibt und es den Beduirf-
nissen und Wiinschen élterer Menschen
entspricht.

FACHKUNDIGE BERATUNG, GROSSE
AUSWAHL UND GUNSTIGE PREISE.

In Winterthur zuhause - aber in der
ganzen Deutsch-Schweiz aktiv ist die

Firma Flexo-Handlauf. Fachkundige
Beratung, glinstige Preise , grosse
Auswahl und perfekter Service haben
die noch junge Firma in der Schweiz
zum Marktfiihrer gemacht. Infos unter
www.flexo-handlauf.ch oder einfach
anrufen,mailen und Prospekte und
Katalog anfordern oder den Besuch
eines AD-Mitarbeiters, der Ihnen

kostenlos und unverbindlich eine
Offerte vor Ort erstellt.

© WEITERE INFORMATIONEN:
Flexo-Handlauf
Seenerstrasse 201

8405 Winterthur

Telefon 052 534 4131
www.flexo-handlauf.ch

Geschwungener Aussenhandlauf aus handwarmen Aluminium mit Laminat Dekor

«Golden Oak»

Innenhandlauf an der Wandseite, dort wo die Stufen breiter und sicherer sind
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© ABLAUFENTSTOPFUNG

ROHRMAX

Verstopfte Abliiufe,
Uberschwemmungen...

oodCh komme immer!

e Ablauf- und Rohrreinigung
¢ 24h-Ablavfnotdienst

o Wartungsvertrige

e Inliner-Rohrsanierung

¢ Kanal-TV-Untersuchung

e Liftungsreinigung

RohrMax AG - schweizweit

24h-Service 0848 852 856
Fax 0848 460 460 =
www.rohrmax.ch R
info@rohrmax.ch

isskanal.ch

Ablauf verstopft?
24hNotfallservice
0800 678 800

@ KANAL SERVICES

Ein Zusammenschluss der
1SS Notter Kanalservice AG und ISS Jakober AG

© BAUMPFLEGE

baumART

Pflege und Diagnose
fur den Baum

Baumart AG
8500 Frauenfeld T 052 722 3107
9000 St. Gallen T 0712228015

Baumart Luzern GmbH
6004 Luzern T 0414108363

info@baumart.ch
www.baumpflege-baumart.ch

© BEWEISSICHERUNG

STEIGER
BAUCONTROL AG

Rissaufnahmen
Nivellements
Schadenexpertisen
Erschiitterungsmessungen
Pfahlpriifungen

STEIGER BAUCONTROL AG
Bauimmissionsiiberwachung
St. Karlistrasse 12

6000 Luzern7

Tel. 0412499393

Fax. 0412499394
mail@baucontrol.ch
www.baucontrol.ch

© DACHFENSTER

VELUX SCHWEIZ AG
Industriestrasse 7
4632 Trimbach

Tel. 0848945549
Fax 0848945550
www.velux.ch

© ELEKTROKONTROLLEN

A\ ARID.C

www.certum.ch

@ certum

Elektrokontrolle und Beratung

Certum Sicherheit AG, Uberlandstr. 2,
8953 Dietikon, Telefon 058 359 24 61
Unsere weiteren Geschdftsstellen:
Bremgarten AG, Freienbach,

Lenzburg, Rheinfelden, Schaffhausen,
Seuzach, Untersiggenthal, Wéldenswil,
Wetzikon und Zirich

© FOTOVOLTAIK

g VELEKTRO

FURST

ELEKTRO-FURST HOLDING AG
Fiirst Solar - Fotovoltaik-Anlagen
aus einer Hand.

Kostenlose und unverbindliche
Machbarkeitsstudien.

4614 Hagendorf

Tel. 0622162727
admin@fuerst-elektro.ch
www.fuerst-elektro.ch

© FUSSBODENHEIZUNG /
INNENSANIERUNG UND
ZUSTANDSANALYSEN

at

HAT-SYSTEM

...von den Erfindern der Rohrinnen-
sanierung im Gebaude

W

Naef GROUP
Wolleraustrasse 41
8807 Freienbach (SZ)
Tel.: 0447867900
Fax: 0447867910
info@naef-group.com
www.hat-system.com

© HAUSHALTGERATE /
ELEKTROSERVICE

g VELEKTRO

FURST

ELEKTRO-FURST HOLDING AG
Haushaltgerate / Elektroservice
4614 Hagendorf / 4654 Lostorf
6260 Reiden / 3172 Niederwangen
Tel. 062216 27 27
admin@fuerst-elektro.ch
www.fuerst-elektro.ch

© HAUSTECHNIK

domotec

DOMOTEC AG

Warmepumpen, Heizkessel fiir Pellets,
Stiickholz, Gas oder Ol, Solarunterstiit-
zung, Heizdllagerungen, Kaminsysteme,
Kalkschutzgerite, Wassererwamer
Lindengutstrasse

4663 Aarburg

Tel. 0627878787

Fax 0627878700

www.domotec.ch, info@domotec.ch

© HAUSWARTUNGEN

Hauswartungen

D. REICHMUTH GmbH

Hauswartungen im Ziircher Oberland
und Winterthur, 24h-Service
Treppenhausreinigung

Gartenunterhalt

Heizungsbetreuung

Schneerdumung

D.Reichmuth GmbH

Hauswart mit eidg. Fachausweis
Rennweg 3, 8320 Fehraltorf

Natel 079 409 60 73

Telefon 044 955 13 73
www.reichmuth-hauswartungen.ch
rh@reichmuth-hauswartungen.ch

© IMMOBILIENMARKT

homeech

Der Schweizer Immobilienmarkt.

Ihr Partner fiir Inmobilieninsertionen
in der Schweiz

home.ch
konradstrasse 12

8005 Zurich

tel. 058 262 72 09
www.home.ch
info@home.ch
facebook.com/home.ch

X homegate.ch

Das Immobilienportal

lhre Vermarktungsplattform:
www.myhomegate.ch

homegate.ch
Webereistrasse 68
8134 Adliswil

Tel. 0848100 200
service@homegate.ch

© IMMOBILIENPORTFOLIO-
ANALYSE SYSTEM

revss.:

Software fiir das Immobilien-
und Risikomanagement

WB INFORMATIK AG
Schaffhauserstrasse 96
8222 Beringen

Tel. +41(0)52 62012 22
www.wb-informatik.ch

© IMMOBILIENSOFTWARE

Randanrca

MMOBILIEN = SOFTWARE = BERATUNG
Ihr Vertriebspartner fir

ABA

abacus business software

Aandarta AG

Alte Winterthurerstrasse 14
CH-8304 Wallisellen

Telefon +41432051313
Fax +41432051314

welcome@aandarta.ch
www.aandarta.ch
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SOLUTIONS ON DEMAND

Effektives Immobilien-Management

Casasoft AG

Muligassli1

CH-8598 Bottighofen
Tel. +41716869494
Fax  +4171686 9495
info@casasoft.ch
www.casasoft.ch

c SIP

Integrationspartner fiir Inmobilien-

Bewirtschaftungs-Software und CAFM.
Projektmanagement - ASP-Lésungen -
Hosting - PC-Schulung - Verkauf

eSIP AG

Morgental 35, 8126 Zumikon

Tel. 044 586 67 94

Email: info@esip.ch, www.esip.ch

eAtenso

Erweitert lhre Leistung.

EXTENSO IT-SERVICES AG
Schaffhauserstrasse 110
Postfach

CH-8152 Glattbrugg

Telefon 0448087111
Telefax 0448087110
Info@extenso.ch
www.extenso.ch

fid

Betriebswirtschaftliche Losungen

Eichwatt 5 8105 Watt-Regensdorf
Tel. +41 44 738 50 70
info@fidevision.ch www.fidevision.ch

Ihr Vertriebspartner fur

ABAIMMO

abacus business software

i_mmob

Eine klare Vision...

TSAB Thurnherr SA
Morgenstrasse 121

CH-3018 Bern

Tel. +41(0)319905555
Fax +41 (0)31 990 55 59 ,{’ ‘
www.thurnherr.ch ] o
info@thurnherr.ch 565

(miterrDialog

SOFTWARE AG

Software fiir Facility Management und
Liegenschaftenverwaltung

- ID-IMMO

- FM ServiceDesk

- conjectFM

InterDialog Software AG
Morgental 35

8126 Zumikon

Tel. +44586 6794
Email: info@interdialog.ch
www.interdialog.ch

EIMOR ..o e

MOR! LIVIS
Das Immobilien- und
Liegenschaftsverwaltungssystem

MOR INFORMATIK AG
Rotbuchstrasse 44

8037 Zurich

Tel.. 0443608585

Fax: 0443608584
www.mor.ch, systeme@mor.ch

&
v

mse Arcus AG
Brauerstrasse 79
CH-9016 St. Gallen

Tel. +41(0)71280 0010
info@arcus.ch
www.arcus.ch
www.relion.ch

| | Lion

OSAL| S

Your property management Ml guide

Die einfache und vollstéindige
Liegenschaftsverwaltung for Fr 890.--

Entdecken Sie -
die Software auf %

www.osalis.c!

Quorum oy

Software

Herzogstrasse 10

5000 Aarau

Tel.: 058218 00 52
www.quorumsoftware.ch
info@quorumsoftware.ch

IMMO

INFORMATIK AG

ImmoTop® + Rimo R4®
Software fir die
Immobilienbewirtschaftung

W&W IMMO INFORMATIK AG
Obfelderstrasse 39

CH-8910 Affoltern a.A.

Tel. 0447622323

Fax 0447622399
info@wwimmao.ch
www.wwimmo.ch

© INNENSANIERUNG UND
ZUSTANDSANALYSEN
TRINKWASSERROHRE

dt

ANROSAN

...von den Erfindern der Rohrinnen-
sanierung im Gebadude

W

Naef GROUP

Wolleraustrasse 41, CH-8807 Freienbach
Tel.: 04478679 00

Fax: 0447867910
info@naef-group.com
www.anrosan.com

© LEITUNGSSANIERUNG

knecht

ROHRSANIERUNGEN AG

KNECHT ROHRSANIERUNGEN AG
Suhrerstrasse 24

5036 Oberentfelden

Tel. 062 865 66 77

Fax 062 865 66 75
info@knecht-rohrsanierung.ch
www.knecht-rohrsanierung.ch

LINING-TECH AG
Seestrasse 205
8807 Freienbach
Tel. 0447875151
Fax 0447875150
info@liningtech.ch
www.liningtech.ch

D LICHT-, SONNEN- UND
WETTERSCHUTZ AM GEBAUDE

RENOVAEIROLL

RENOVA ROLL AG
Weberritistrasse 1
8833 Samstagern
Tel. 0447873050
Fax 0447873059
info@renova-roll.ch
www.renova-roll.ch

& LUFTUNGSHYGIENE

REBYAG

LUFTUNGSHYGIENE

056 442 10 11

Luftungsreinigung + Liftungshygiene
Minergie-Fachpartner

Wildischachenstrasse 14, 5200 Brugg
Tel. 056 44210 11, Fax 056 442 57 70
www.reby.ch
info@reby.ch

D OELTANKANZEIGE

MARAG FLOW & GASTECH AG
Rauracherweg 3
4132 Muttenz

www.oeltankanzeige.ch
info@marag.ch

© RENOVATIONSFENSTER

AD
4D

Innovative Fenster- und Haustiir-
systeme aus Holz-Aluminium, Fassaden
und trendige Badmabel

4B
anderRon7
6281 Hochdorf

Firstline 0848 800 404
www.4-b.ch

info@4-b.ch

Ausstellungen in Adliswil,
Baden-Déttwil, Bern, Chur, Crissier,
Dietlikon, Hochdorf und Pratteln

© ROHRSANIERUNG

PROMOTEC SERVICE GMBH
Sonnenweg 14

Postfach 243

4153 Reinach BL 1

Tel. +41617130638

Fax. +41617113191
promotec@promotec.ch
www.promotec.ch
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& SCHIMMELPILZBEKAMPFUNG

SPR Schweiz

Verband Schimmelpilz- und Raumagiftsanieruna

SPR Schweiz

Verband Schimmelpilz- und
Raumgiftsanierung
Elfenstrasse 19

Postfach

CH-3000Bern6

Telefon: +41 (0)840 00 44 99
info@sprschweiz.ch
www.sprschweiz.ch

& SCHADLINGSBEKAMPFUNG

I RaTex Ac

RATEX AG

Austrasse 38

8045 Zurich

24h-Pikett: 044 24133 33
www.ratex.ch
info@ratex.ch

5 SPIELPLATZGERATE

Bearh

BURLI, SPIEL- UND SPORTGERATE AG
Kantonsstrasse

6212 St.Erhard / Sursee

Tel. 0419251400

Fax 0419251410

info@buerliag.com

www.buerliag.com

ANZEIGE

bimbo

macht spass

HIMMEN Spiclplatzgerate AG
Spiel garale & Fakmobil 2+

[ [ =T

EOSZ Alpqad- Dot

Tol 1 5725 11
Fax L1 672 97 10
wrre B mbouch

Oeko-Handels AG
Spielgerate & Parkmobiliar

Riedmihlestrasse 23
CH-8545 Rickenbach Sulz
Tel. +41 (0)52 337 08 55
Fax +41 (0)52 337 08 65
info@oeko-handels.ch
www.oeko-handels.ch

> WASSERSCHADENSANIERUNG
BAUTROCKNUNG

* Wasserschadensanierungen
* Bauaustrocknungen

- Isolationstrocknungen

- Mikrowellen-Trocknung

-24 Std. Notservice

Dietikon 043 322 40 00
Boniswil 062 777 04 04
Chur 081 353 11 66
Horw 041 3407070
Muttenz 061 461 16 00

TROCKAG AG

Moosmattstrasse 9

8953 Dietikon

Tel. 0433224000
Fax 0433224009

Trocknen, Entfeuchten, Schitzemn

LUNOR, G. KULL AG
Entfeuchtungs-Systeme

Ztrrich - Bern - Villeneuve

24h Pikett Nr.: 0848 812 812
Ztrrich: Tel. 044 488 66 00
Bern: Tel. 03130513 00
Villeneuve: Tel. 021960 4777

Lunor, G. Kull AG
Allmendstrasse 127

8041 Zurich

Tel. 0444886600

Fax 04448866 10
Info@lunor.ch, www.lunor.ch

© WELLNESS-ANLAGEN

Fitness-Partner AG
Blumenaustr. 4

9410 Heiden
T07189139 39

F 07189149 32
info@fitness-partner.ch
www.fitness-partner.ch

KLAFS

MY SAUNA AND SPA

KLAFS AG
Oberneuhofstrasse 11
6342 Baar
T+414176022 42
F+4141760 25 35
baar@klafs.ch
www.klafs.ch

KUNG AG Saunabau
RUtibuelstrasse 17
CH-8820 Wadenswil

T +41 (0)44 780 67 55
F+41(0)44 780 1379
info@kuengsauna.ch
kuengsauna.ch

kdngsauna

SWISS MADE

Aus- und Weiterbildung flir Fach- und Flihrungskréfte in der Immobilienwirtschaft.

Weitere Infos unter: www.svit-sres.ch

SWISS REAL ESTATE SCHOOL

svit
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Organe und

Mitgliederorganisationen

www.svit.ch

Drucksachenversand: Priska Kiinzli,
i Zoller & Partner AG, T 071929 50 50,
i svit-ostschweiz@svit.ch

: SVIT ROMANDIE

: Sekretariat: Avenue Mon-Repos 14
¢ 1005 Lausanne, T 02133120 95

¢ info@svit-romandie.ch

: SVIT SOLOTHURN

¢ Prasident & Sekretariat: Hans Peter

i Merz, Aare Immobilien Hans Peter Merz
i GmbH, Bleichenbergstrasse 15,

© 4528 Zuchwil, T 032 685 05 05,

© svit-solothurn@svit.ch

¢ SVITTICINO

i Sekretariat: Laura Panzeri Cometta
i CP1221,6830 Chiasso

T 09192110 73, svit-ticino@svit.ch

: SVIT ZENTRALSCHWEIZ

: Sekretariat: Marianne Arnet,

i Hubelistrasse 18, 6020 Emmenbriicke
¢ 70412896368, svit@w-i.ch

i Rechtsauskunft fiir Mitglieder:

i Kummer Engelberger, Luzern

© 70412293030,
info@kummer-engelberger.ch

¢ SVIT ZURICH

. Sekretariat: Siewerdtstrasse 8,

i 8050 Zarich, T 044 200 37 80,

i svit-zuerich@svit.ch

i Rechtsauskunft fiir Mitglieder:

i Dr.Raymond Bisang, T 043 488 4141,
i bisang@zurichlawyers.com

GESCHAFTSLEITUNG

SVIT SCHWEIZ

Président: Urs Gribi, gribi theurillat,
Sperrstrasse 42, Postfach, 4005 Basel
ugribi@gribitheurillat.ch
Vizeprasident: Andreas Ingold,

Livit AG, Altstetterstr. 124, 8048 Ziirich
andreas.ingold@livit.ch

Ressort Finanzen:

Peter Krummenacher,

contrust finance ag, Friedentalstr. 43,
Postfach 2549, 6002 Luzern
peter.krummenacher@contrustfinance.ch
Ressort Aus- und Weiterbildung:
Marcel Hug, SVIT Swiss Real Estate
School AG, Giessereistrasse 18

8005 Ztirich, marcel.hug@svit.ch
Ressort Mitgliederservice &
Marketing: Stephan Wegelin, Marketing
& Communication, Rychenbergstrasse
166, 8400 Winterthur
stephan.wegelin@stephanwegelin.ch
Ressort Recht & Politik:

Andreas Durr, Staiger, Schwald &
Partner AG, Heuberg 7, 4001 Basel,
andreas.duerr@ssplaw.ch

Direktor: Tayfun Celiker, Puls 5,
Giessereistrasse 18,8005 Zirich
tayfun.celiker@svit.ch
SCHIEDSGERICHT

DER SCHWEIZER
IMMOBILIENWIRTSCHAFT
Sekretariat:

Heuberg 7, Postfach 2032, 4001 Basel
T0583879500,
info@svit-schiedsgericht.ch
www.svit-schiedsgericht.ch

SVIT AARGAU

Sekretariat:

Bahnhofstr. 55,5001 Aarau

T062 836 20 82, info@svit-aargau.ch

SVIT BEIDER BASEL
Sekretariat:

Christine Gerber-Sommerer,
Aeschenvorstadt 55, Postfach 610,
4010 Basel

T 061283 24 80, svit-basel@svit.ch

SVIT BERN

Sekretariat: SVIT Bern, Thunstrasse 9,
Postfach, 3000 Bern 6

T 0313785500, svit-bern@svit.ch

SVIT GRAUBUNDEN
Sekretariat: Hans-Jorg Berger,
Berger Immobilien Treuhand AG,
Bahnhofstrasse 8, Postfach 102,
7002 Chur, T 081257 00 05,
svit-graubuenden@svit.ch

SVIT OSTSCHWEIZ
Sekretariat: Claudia Zoller,
Postfach 174, 9501 Wil

T071929 50 50, svit-ostschweiz@svit.ch

: KAMMER UNABHANGIGER
: BAUHERRENBERATER KUB
. Sekretariat: Mittelstrasse 18,

i 8008 Zurich, T 044 210 40 59,

¢ info@kub.ch, www.kub.ch

i SCHWEIZ. SCHATZUNGS-
: EXPERTENKAMMER SEK

i Sekretariat: Irene Rommel,

i Schiitzenweg 34, 4123 Allschwil,

i T06130188 01, sek-svit@svit.ch,
© www.sek-svit.ch

: SCHWEIZERISCHE

: MAKLERKAMMER SMK

. Prasident und Sekretariat:

i Herbert Stoop, Seitzmeir Immobilien
i AG, Brunaustrasse 39, 8002 Zirich,

i T043 817 63 23, welcome@smk.ch,

© www.smk.ch

: SVIT FM SCHWEIZ

. Sekretariat: Postfach 4027,
i 4002 Basel, T 0613779500,
: kammer-fm@svit.ch

FACHKAMMER STWE SVIT
i Sekretariat: Postfach 461, 4009 Basel

T 06122550 25, kammer-stwe@svit.ch

| 031013

® TERMINE 2013/14

ESWTSCHWEE

i Exekutivrat
i 29.08.13  Sitzung
: 181013
: 100114

Sitzung anl. SVIT-Plenum
Sitzung

Aargau

21.08.13  Partnerfirmenanlass
i Basel
: 210813  Mitgliederanlass:
: Leerstandszahlen
i 26.09.13 Offentlicher Anlass: Thema
Wohnraum-Verdichung
: 051213  SVIT Niggi-Naggi
Bern
21.08.13  InfoMeet
120913  Generalversammlung
Graubiinden

§19.09.13 Herbstversammilung

i Ostschweiz
i Sept.

Mitgliederveranstaltung

041113 Mitgliederveranstaltung

: (Schulung)

: 060114  Neujahrsapéro
Romandie

i Solothurn

i 12.09.13  SVIT-Day Prime Tower

: 211113 Banzenjass mit Fondue

Ticino

i Sett. Meeting autunnale

Zentralschweiz

: 07-12.11 Zebiluzern

: 100114 Neujahrsapéro

 Ziirich

: 270813  Zurcher Immobilien-Podium

: 05.09.13  Stehlunch

190913  Herbstevent

Stehlunch

SVIT-Plenum

18.10.13 Bad Ragaz
SVIT-Immobilien Forum
16.-18.01.14  Pontresina
SVIT-Festival

31.08.13 Basel
SVIT Media Square
29.11.13 Ziirich
SVIT-Campus
19.-21.10.14  Pontresina

Kammer unabhangiger

Bauherrenberater KUB

03.09.13 Herbstanlass

131113  Lunchgesprach, Au Premier,
HB, Zuiich

Schweizerische Schatzungs-

experten-Kammer SEK |

22.08.13 ErfaBern, Moosseedorf

19.09.13  Valuation Congress 2013,
KK Thun

16.10.13  Seminar «Hotellerie und
Gastronomiey, Bern

06.11.13  Aufnahme-Assessment,

Bern
Schweizerische Maklerkammer SMK
03.10.13  Generalversammlung
SVIT FM Schweiz
20.09.13  fm meets fm, Kaufleuten,
Zirich

20.09.13  Generalversammlung, Ziirich

221013 Good Morning Facility
Management!, Balsberg

05.11.13  Zertifizierter Objektmanager
- Kompetenz-Check und
Zertifizierung

Fachkammer STWE SVIT

141113 Herbstanlass,
Emmenbriicke
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SCHWEIZ :

immobilia

ERSCHEINUNGSWEISE
i monatlich, 12x pro Jahr

: ABOPREIS FUR NICHTMITGLIEDER
: 66.65 CHF (inkl. MWST)

{ EINZELPREIS
{6 CHF (inkl. MWST)

{ AUFLAGEZAHL
| Beglaubigte Auflage:3061 (WEMF 2012)
¢ Gedruckte Auflage: 4000

r HERAUSGI-;BER
KOMM, MAUSI ! NUR NOCH EINE . Taytun Ceier,Direor
RUNDE ERLEBNIS- SHOPPEN ! | pulle 5, Glessereiirasse 18

NS | Telefon 04443478 88
L - ¢ Telefax 044 43478 99

www.svit.ch / info@svit.ch

. REDAKTION

: Dr. lvo Cathomen (Leitung)
¢ Simon Hubacher

i Mirjam Michel Dreier

i Corina Roeleven-Meister

: DRUCK UND VERLAG

¢ E-Druck AG, PrePress & Print

¢ Lettenstrasse 21,9009 St.Gallen
i Telefon 071246 4141

¢ Telefax 071243 08 59

: ISDN 071243 08 57

: www.edruck.ch, info@edruck.ch

i SATZ UND LAYOUT

¢ E-Druck AG, PrePress & Print
: Martina Pichler

¢ Andreas Feurer

: INSERATEVERWALTUNG
¢ UND -VERKAUF

: Wincons AG

Margit Pfandler
Rinaldo Gramiger
Fischingerstrasse 66
Postfach, 8370 Sirnach
Telefon 071969 60 30
Telefax 071969 60 31
info@wincons.ch
www.wincons.ch

Nachdruck nur mit Quellenangabe
gestattet. Uber nicht bestellte Manu-
skripte kann keine Korrespondenz
gefihrt werden. Inserate, PR und Pro-
dukte-News dienen lediglich der Infor-
*BIRGIT TANCK : mation unserer Mitglieder und Leser
Die Zeichnerin und lllustratorin lebt : Uber Produkte und Dienstleistungen.
und arbeitet in Hamburg. :
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KALDEWEI

www.kaldewei.com

DUS
COUILU

Xetis — visigndre-As
/

Kaldewei setzt einmal mehr neue Massstabe in der modernen Badarchitektur.
Der homogene Duschbereich verschmilzt mit dem Badezimmerboden,
nichts unterbricht die Duschflache aus hochwertigem
Kaldewei Stahl-Email 3,5 mm - der Ablauf ist in die Wand integriert.
So ermdglicht Kaldewei Badplanern neue, dsthetische Gestaltungsméglichkeiten
fiir den bodengleichen Duschbereich.



[hr

WLSCHEN  1auhrechen

unterhalten
kontrollieren , v relnigen

aten
melden J ausiechseln

rasenmahen

ALPHAPLAN AG

Hauswartung Kundengiir Rasenmihen Gravuratelier

8604 Hegnau-Ziirich Ziircher: e 40-42
4132 Muttenz-Basel Grenzacherstrasse 31 ¢ 9014 St. Gal]en Fiirstenlandstrasse 96
3400 Burgdorf-Bern Lyssachstrasse 124D« 8400 Winterthur St. Gallerstrasse 10
Telefon 0848 90 1000 « Fax 0848 90 3000
www.alphaplan.ch * E-Mail: info@alphaplan.ch




